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产品详情

疫情期间大家对
线上消费的习惯，随着疫情后市
场的开发线下门店即将再次崛起！如今智慧数字化经营
可以做吗？之前选择智慧数字化经营从而转型的线下门店已经感觉到一波消费高潮。之前人们都觉得如
今市场上线下门店已经被线上平台抢走了流量，其实并未如何，随着习惯大家把流量转到线上的同时也
给线下渠道带来了一波私域化的经营模式，那就是智慧数字化经营。它结合了线上优势为商家提供更多
的营销渠道，是支付平台为线下门店增量市场提供了可能。

在以前线下门店的营销拓展活动大概也就是包括会员日、优惠日等来促进消费者的消费想法，从消费者
角度来说这些活动因为优惠力度大也比较被接受，但是由于地理位置的限制所以可以引流的人群只是一
小部分；而在以前商家的活动，大多是为了摸索消费者的习惯，还有很多可能是亏本引流，就是为了培
养用户消费习惯，所以很多时候都是活动一过流量就会急速下降。

而现在智慧数字化经营经营是结合上线模式包含了扫码支付、在线领优惠券、数字券包、活动信息通知
、异业联盟分享等功能，在引导培养消费者消费习惯的同时，由于智慧数字化经营场景的多元化，以及
不受地理位置的限制可以更好的做到线上引流、开发新客户群体，帮助商家完成数字化转型升级。

如今的线下门店竞争已经来到引导消费时期，智慧数字化经营的多样化渠道的引流会为线下商户门店带
来更多的人流，而作为智慧数字经营之一的扫码支付功能，无疑是为客户创造再次消费的*好方式。
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智慧数字化经营*为简便的一点就是以支付为切入点，可以更方便的协助线下门店做到消费场景的扩展，
同时在潜意识下做到了用户的挖掘，完成了线上和线下的结合，帮助商家打造属于自己的私域流量。

智慧数字化经营
是现在线下门店竞争的关键点。谁能先一步的做到数字化转型，谁就能更早的建立属于自己的私域流量
池，可以更好的推动线下门店经营向好发展，而智慧数字化经营为商户带来的数字化转型将会是疫情后
市场经济给予商家增加竞争力*佳的机会！
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