
调期交易系统开发-app开发功能,需要多少钱-期货高频交易系统开发

产品名称 调期交易系统开发-app开发功能,需要多少钱-
期货高频交易系统开发

公司名称 郑州龙之宇科技有限公司

价格 10000.00/套

规格参数

公司地址 郑州市河南大学大学科技园东区12号楼602

联系电话 19137161875 13017688270

产品详情

调期交易系统APP/小程序开发需要有哪些功能:

LME交易说明 LME主要交易品种LME合约主要交易品种为铜、铝、铅、锌、镍、锡。铜、铝、铅、锌的
合约规模为25吨。镍的合同量为6吨。锡的合同量是5吨。在SP交易系统中，这六种主要金属的交易代码
分别是铜()、铝()、铅()、锌()、镍()、锡()。 LME交易时间 LME可以通过电子盘或交易。一般客户主要
通过电子盘交易，电子盘开盘时间为北京时间上午8:00时至次日上午2:00时(夏令时)。 LME可交易合约 客
户在SP交易系统上交易的LME合约均为三个月合约，即自交易日起三个月后到期的合约。因此，不同交
易日客户在SP交易系统上交易的LME金属到期日是不同的。 LME平仓由于客户在SP交易系统中交易的合
约均为自交易日起3个月后到期的合约，如果客户不在同一个交易日开仓和平仓，开仓和平仓到期日将会
不一致。因此，客户需要通过掉期交易将开仓和平仓调整到同一日期。注：如果客户平仓后未进行掉期
交易，并将开仓和平仓移至同一到期日，则开仓和平仓为锁定头寸。锁定头寸需要一定的余量。因为不
同到期日的合约之间是有价差的，而且这个价差会随着市场情况的变化而变化，所以客户的权益也会随
之变化。 掉期掉期是指将不同到期日的未平仓头寸和平仓头寸的到期日调整为同一到期日，掉期交易的
本质是移动头寸。 有两种掉期交易：
a)借入：买入近期合约并卖出远期合约(相当于空头头寸向后移动或多头头寸向前移动)
b)借出：卖出近期合约，买入远期合约(相当于多头头寸后移或空头头寸前移)
从上面可以看出，掉期交易本质上是由两个买卖方向相反、合约到期日不同的交易所组成。
互换的成本会立即增加和贴现。 如果不同期限的合约通过重新安排转移到同一个到期日，它们将因不同
的头寸条件和市场条件而被收取或支付一个差价，这个差价就是溢价。这个差价一般是贸易商从家里询
价后获得的。 溢价有两种报价：
a)升水(远期溢价):即到期日较早的合约价格低于到期日较远的合约价格。
b)落后：即到期日较早的合约价格高于到期日较远的合约价格。 通常情况下，构成掉期交易的两笔交易
中的一笔交易的价格将与溢价的报价同时给出，然后该价格将决定另一笔交易的交易价格。基本价格一
般会根据当时的市场价格确定，不会影响客户的权益。 互换费用对客户的影响；
A.如果客户需要做借入掉期，而当时的贴水状态是期货溢价，那么客户就可以赚取差价。
B.如果客户需要进行借入掉期交易，而当时的贴现状态是后向的，则客户需要支付差额。
C.如果客户需要做Lend的掉期交易，而当时的贴水状态是，客户需要补差价。
D.如果客户需要做拆借掉期，而当时的贴现状态是向后的，客户可以收取差价。 掉期交易手续费：如果



待掉期合约的到期日间隔不超过14天，则不收取手续费；超过14天的，收取掉期交易远期合约的手续费
。如果客户在平仓交易的交易日进行掉期，即使开仓合约和平仓合约的到期间隔超过14天，也无需收取
掉期费用。 严格地说，LME合约中没有清算的概念。即使你通过互换把开仓和平仓的到期日调整到同，
也只是对冲合约。因此，这些被套期合同产生的损益只是未结算的损益，这部分损益要到合同到期后才
能实现。如果有未平仓的利润，这部分利润在合约到期前不能提取，但这部分利润可以用来开新的仓位
。 目前，实物交割公司不支持LME合约的实物交割，所有LME合约必须在到期日(即现金头寸)前两个交
易日进行对冲或改期(移动)。 

调期交易系统APP/小程序开发费用大概需要多少:

不懂的技术的不知道app如何计算费用，不知道APP开发需要多少钱，因为有的公司也是报价不一样，但
是真很难给出一个准确的报价，因为APP开发不同，

具体的需求不同，同样难易度也不同，那么就产生了报价的差异调期交易系统主要核心功能有4个,需要
用到8个开发人员，我们要考虑到APP开发的复杂程度,

因为APP开发针对的人群不同,那么每个APP的需求也不一样,所以难易度也不一样,开发需要100人/天和200
人/天,这个价格也是不一样的.我们要考虑到难易度,还要考虑到用多少人,假如我们需要33/天,那么我们开
发调期交易系统项目的总费价格用大概就是2.64万元

货币经纪人(货币经纪人) 货币经纪概述 发达的金融市场是发达市场经济的重要特征之一。货币经纪作为
金融工具交易的媒介，在金融市场中扮演着非常重要的角色。西方发达国家几乎所有的银行金库、外汇
交易和货币储蓄交易大厅都雇佣的经纪公司收集金融市场信息，安排大宗交易。中国正在按照社会主义
市场经济的要求，建立和完善金融市场体系，逐步与国际金融市场体系接轨。 货币经纪机构的性质 货币
经纪公司(日本称为短期资金公司)是金融中介公司的一种。货币经纪提供一种金融中介服务，其业务涉
及货币市场、资本市场和外汇市场的主要产品，包括同业拆借、短期商业票据、即期外汇交易和远期外
汇交易、货币互换、利率互换、期货、期权、浮动利率票据、远期合同、回购协议、政府债券、企业债
券、资产抵押等等。 货币经纪机构的职能和作用 在发达的金融市场，货币经纪公司利用现代通讯工具，
如直拨、寻呼系统、大屏幕显示和传真技术，为活跃的银行交易大厅提供持续的金融市场动态信息，包
括向银行交易大厅发布有关价格变动、市场流通、变化趋势和对市场可能产生的影响等经济、金融和政
治信息。所有银行交易大厅通过程控与经纪公司相连。无论银行交易是否活跃，只要银行需要，经纪公
司都能在几秒钟内提供任何相关的市场信息。 货币经纪人的主要职能是在银行业务中充当中介。他们是
佣金商人，不是客户。货币经纪人的工作是展示他们的技能，撮合外汇买卖、资金借贷以及可流通货币
市场工具和对冲合约的买卖。经纪人对买卖双方负有保密义务。只有在交易成功后，经纪人才会告知交
易双方各自的名称和地址，然后交易者(主要是银行和大型商业法人)才会相互确认交易，并对必要的货
币工具和合同的转换做出安排。货币经纪人给交易双方发确认函，确认交易成立，这个确认函也是以后
经纪公司收取佣金的凭证。 货币市场主要交易一年以内的债务工具。它是一个开放的金融市场，但只有
资本雄厚、信誉显著的借款人才能进入货币市场筹集资金，如财政部、各级政府机构、银行和非银行金
融机构，以及少数的大公司和货币市场的中介参与者，包括证券交易公司和货币经纪公司。 证券交易公
司和货币经纪公司是货币市场的中介参与者。前者可以是化的证券公司或银行或其他非银行金融机构。
经纪公司是联系证券交易公司和客户的渠道。证券交易公司认购新的货币市场工具或交易工具，委托给
券商。信息是经纪行业生存和发展的基础。货币经纪公司在世界上所有主要的金融中心都有分公司或代
表处。因此，货币经纪人可以持续地为银行客户提供全球外汇交易、储蓄和借贷市场的实时利息。 在发
达的金融市场，货币经纪人是不可或缺的。正是由于大量货币经纪人的存在，世界金融体系才能高速有
效地运行，从而有助于金融市场的繁荣。根据英格兰银行1990年5月的统计，伦敦的货币经纪人在1989年
为英国创造了大约7亿英镑的无形收入。这一年，各大金融中心经纪人安排的外汇交易占全部外汇交易的
34%至44%。美国资本市场(美国银行间同业拆借市场)有十几家货币经纪公司。他们一方面迅速向客户报
告美联储系统采取的每一项货币政策措施，另一方面及时向美联储系统报告联邦基金的日常供求和利率
水平。1981年底，货币经纪人向美联储报告，日本银行的资金交易量约为300亿美元。
综上所述，货币经纪人在货币市场中的作用主要包括以下几个方面：
1.快速准确地为客户提供金融市场信息。 货币经纪公司拥有高度现代化的通信系统，因此货币经纪人可



以经济、快速地向银行和其他客户提供世界金融市场的信息，包括价格信息和实时交易执行情况。例如
，在伦敦的一个银行交易大厅，客户可以在几秒钟内给同一市场的经纪商下达指令，这个指令可以由法
兰克福、苏黎世和纽约的经纪商分支机构迅速而妥善地执行，而如果北美和亚洲的金融市场条件允许，
伦敦的经纪商也可以下达日夜指令，这些指令可以在伦敦的第二个交易日之前妥善执行。
2.有利于保护客户的商业秘密。 货币经纪公司为银行交易大厅的交易者提供高度保密的金融中介服务。
如果客户想要交易大量的货币市场工具，经纪人在为客户找到满意的交易伙伴之前，不会透露订单的大
小和客户的姓名。 3.有利于银行和其他交易客户拓展业务。 因为货币经纪人在金融市场上有非常广泛的
人脉，所以很多客户自始至终都和货币经纪人保持着联系。经纪人将新市场的客户介绍给各市场参与者
，为新客户安排资金资产负债表进行分析，并提醒现有参与者要求新市场参与者申请信用限制。
4.有利于提高市场的透明度和交易的灵活性。 货币经纪人非常重视经济效益以及交易客户。经纪人在众
多的交易活动中不断创新，发明了许多交易技术，创造了中期外汇掉期交易技术和短期远期外汇交易，
以及在几种短期货币市场工具交易基础上的掉期和仲裁方法，从而大大提高了交易市场的透明度和灵活
性。同时，货币经纪人具有国际金融市场交易的宝贵经验，可以随时为银行的外汇交易和储蓄客户提供
服务。 5.有利于货币政策传导机制的顺畅。 央行货币政策能否有效，很大程度上取决于其传导机制是否
有效，而货币市场是央行货币政策传导的渠道。货币经纪人的存在，就像市场上的润滑剂，使得货币市
场正常运行，健康发展，使得央行的货币政策能够正常传导。 货币经纪机构存在的问题 经纪人只在相关
交易完成后收取客户的银行佣金。一般来说，如果市场没有波动，中介经纪人的收入就不好，适当的波
动会大幅增加市场发行量，从而增加经纪人的收入。以1997年亚洲金融风暴为例。当年10月，香港货币
经纪公司的收入是全年高的。 近年来，货币经纪机构存在佣金减少的问题。资本市场的收缩不是券商佣
金减少的主要原因，货币经纪收入减少的主要原因是外汇交易业务被新兴的电子交易媒介所取代。在英
国，1993年推出了EBS银行间即期外汇自动交易系统。这种电子撮合交易系统实行按交易量单向收费，比
传统语音经纪人按交易量双向收费要便宜得多，大大降低了交易成本，快速提高了交易效率。短短几年
，EBS就抢占了现货外汇经纪商的大部分市场份额。 其次，大量的银行合并或类似的重组减少了客户数
量，以至于货币经纪公司也需要通过合并和裁员来保持竞争力。第三是经济周期和经济结构调整导致的
整体货币和资本市场的收缩。尽管存在这样的问题，货币经纪公司的存在仍然是金融市场不可或缺的一
部分。电子交易系统的存在虽然抢占了市场份额，但无法取代货币经纪人的个性化服务。此外，货币经
纪人可以利用先进的电子通信技术更好地为客户服务。这是货币经纪公司面临的挑战。
货币经纪机构的发展前景 货币经纪公司的发展趋势主要包括以下两个方面：
1.货币经纪公司向国际化方向发展。 如今，世界金融市场紧密相连，不再有任何独立的金融市场不与外
界相连。为了更好地服务客户，货币经纪公司必须关注全球金融趋势，关心每个金融市场的变化趋势。
因此，大多数货币经纪公司都在世界各地设立了分支机构，以便更好地利用各国的金融资源，为客户提
供更加全面和广泛的金融服务。 2.货币经纪业务的多元化 货币经纪人对市场需求非常敏感。自20世纪60
年代以来，金融市场上的创新产品层出不穷。早期除了金融创新产品，还有很多衍生金融产品。面对市
场参与者的需求，货币经纪公司不断增加对金融市场产品的经纪服务，货币经纪业务向多元化方向发展
。 中国金融市场已经进入快速发展阶段。中国资本市场这几年的发展势头非常好，国家投入了大量的精
力来保证其稳定健康的成长。相对而言，货币市场的发展并不尽如人意，但货币市场的发展是大势所趋
，政府已经下定决心大力发展货币市场。 有必要发展货币市场，引入货币经纪制度。一个成熟的货币市
场缺少货币经纪人的中介作用是不可想象的。我们必须向国外的货币经纪公司学习，或者直接引进国外
的货币经纪公司，在中国建立自己的货币中介体系，使中国尽快融入世界金融市场，成为其中不可或缺
的一部分。

调期交易系统行业的盈利方式:

1.利用调期交易系统APP/小程序开发扩大订单渠道和用户群体，通过分佣扩大团队。

2.邀请调期交易系统相关行业人员入驻，统一获单，抽取提成。

3.发展城市代理，通过收费或提成，向各城市调期交易系统服务公司/个人持续获得收益。

调期交易系统是一个可以长期深耕持续运营的项目，并可借此切入拓展衔接养老、护理等领域。



想要了解具体调期交易系统项目开发费用，方案报价，思维导图，测试系统，可以联系我们，免费获取
！ 是否合作不重要，多一份参考多一份机会！
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