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开头的话

这篇文章信息量有点多，如果你想开发一个自己的App，这个可以收藏当做指导手册

这篇文章主要讲个人开发者开发App到上架应用市场整个过程

你如果不想开发App，那么也可以阅读下看看开发App的艰难

作为一个开发者，可能都想过自己做一个app，可是这年头条件苛刻：

各大应用市场都逐渐不接受个人开发者上传app了，只能自己以公司的名义，这一步拦下了不少人

有了公司之后，上架app，几乎都要软著了，软著这个要快你得花钱，明码标价

有的有了软著还不够，还要你有icp认证（自己做网站，有自己的服务器和域名）

等你真正上了几个市场，发现市场根本没有什么量，小游戏上平台人家还给几千的量呢

手机厂商自家的应用市场还相对好一点，华为还是会给一点量给你，第三方的应用市场简直是自生自灭
了

这个时候你就要学会自己推广，自己运营，这哪是一个程序员干的活

虽然看上去很不容易，但是在梦想面前，这些困难也不算什么，如果你想自己开发一个属于自己的app，
下面这些经验希望能对你有点帮助

https://www.zhihu.com/search?q=icp%E8%AE%A4%E8%AF%81&search_source=Entity&hybrid_search_source=Entity&hybrid_search_extra=%7B%22sourceType%22%3A%22answer%22%2C%22sourceId%22%3A2373381511%7D


完成App的开发计划

这是重要的一步，你得有计划把App开发出来

这是很难的一步，万事开头难，得有想法

这是需要坚持的一步，有可能会花费你很长时间，如果没有执行力，不能坚持，那还是以失败告终

有需要寻找你的合作伙伴，单打独斗很难，有团队的话相互激励监督，毕竟写代码也是体力活

也许也有捷径，不用全部自己写代码，有个可以参考的或者请人做咯（前提是你有钱）

开发过程中下面这些可能是你经常要用的东西

找小图标 https://www.iconfont.cn/

图片压缩1：https://tinypng.com/

图片压缩2：https://www.iloveimg.com/zh-cn/compress-image/compress-jp

图片转Base64: http://tool.chinaz.com/tools/imgtobase/

App图标制作：https://www.pgyer.com/tools/appIcon

一键生成不同尺寸图标：https://icon.wuruihong.com/

AS制作启动图标：https://www.it610.com/article/1280552039071367168.htm

开始准备申请一个企业（淘宝弄吧）

现在上架市场不接受个人开发者，那么就需要准备一个企业

有经验的自己弄一个，也可以选择使用朋友的企业

如果自己申请注册一个，那么淘宝一下，找代理即可，大概 3000 多块钱

公司办理好之后，需要去银行办理一个对公账户，后面市场认证好几个都需要对公账户打款认证

开始准备软著

找线下代理：按照不同的时长收费不同，从几百到几千不等。网上随便搜软著代办就有资料

找线上代理：app可以走阿里云的在线软著登记申请

App可以走线上申请：
https://tm.aliyun.com/channel/copyright_page?spm=5176.10695662.1265906.3.39d3c8e0zlxZQ4

软著文档：找代理办，连文档都不用自己写，多加100块钱就帮你搞定了 （淘宝搜）
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自己办：如果app已经开放出来了，
可以自己写软著文档，自己进入中国软件保护网站注册登记，这种就是时间久，麻烦

旧版网站： http://www.ccopyright.com.cn/

新版网站：https://register.ccopyright.com.cn/registration.html#/index

申请步骤：http://www.ccopyright.com.cn/index.php?optionid=1079

申请各种账户（拿到营业执照之后，需要软著，但是可以先申请，后面补充）

注册申请广告账户（头条穿山甲） https://www.pangle.cn/union/media/union

注册申请各个市场账户（这年头市场就是手机厂商是大头了，其他的只能靠自己推）

应用宝：http://op.open.qq.com/manage_centerv2/android
（自然量也没有什么的，只是这个东西分享链接可以在微信直接打开应用宝，就这点好处）

华为：https://developer.huawei.com/consumer/cn/
（目前是给自然量多的了，机制公平，有模糊搜索曝光）

小米：https://dev.mi.com/distribute/ （机制公平，有模糊搜索曝光）

Vivo： https://dev.vivo.com.cn/ （机制公平，有模糊搜索曝光）

Oppo：https://open.oppomobile.com/

阿里：http://open.uc.cn/ （没什么量了）

酷安：https://developer.coolapk.com/
（也快不行了，上传app第二次之后都不用审核就过了，当CDN用吧）

安智：别考虑了，不接收免费上传了，坑的是，等你上传之后才告诉你审核失败，让你走付费推广

更多参考：Android App上架应用市场指南

更多参考：国内主流安卓应用市场上架情况整理

如果需要微信分享，支付什么的，还要注册微信开放平台，微信商户平台账户

微信开放平台 https://open.weixin.qq.com/ （微信分享，支付sdk）

微信支付商户平台：https://pay.weixin.qq.com/ （支付需要）

支付宝开放平台： https://open.alipay.com/platform/home.htm （支付宝商户服务也在这里面一起）

需要统计数据，友盟统计账户也要注册一下 https://passport.umeng.com/login
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需要统计崩溃的，接入腾讯Bugly https://bugly.qq.com/v2/

完成App开发，打包加固上架

一切准备就绪，记得把你的App加固一下，推荐使用，其他的没用过

360加固 https://jiagu.360.cn/#/global/index

腾讯乐固 https://juejin.cn/post/6844903752160264205

如果有so，so记得加签名校验

使用内测分发网站发给好朋友体验一下，推荐蒲公英：https://www.pgyer.com/app/publish

开始打开各个市场账户，上传你的App吧，加固工具选自带多渠道打包工具的，这样方便统计数据

这一步需要准备很多东西（应用简介，一句话简介，应用图标，宣传图，权限列表等），到时候顺着市
场上传包提示，要什么给什么就好，可参考Android App上架应用市场指南

这一步有几个东西是必须要提前准备的：App网站，隐私政策（有自己的cdn就可以放上面，没有的话可
以在github,gitee上弄个）

有条件的话，找UI做一套应用市场的应用宣传图，每个市场都需要的

上架之后，各个市场都找人去评分，有多大用处不知道，但是肯定是有用的

App优化

上了市场之后，市场会有一定的量，开始你的优化吧

前期少加广告，尽量考虑体验，想办法做用户裂变

为了保证App在市场的活跃度，尽量做到经常更新版本

App推广（如果你的App数据还不错的话）

应用市场给的量还是有限

找一些免费推广的渠道

有条件的话走付费推广

这个是硬伤，个人不怎么懂，希望路过的大侠有经验的分享一下

总结

开发一款App过程虽然很艰辛，但是对于个人能力的成长不是一点点，中途会学会很多技能，希望有梦
想的小伙伴可以尝试尝试，去折腾，才有成功的可能性。
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