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产品名称 高速裂变模式链动2+1如何赋能企业？价值体现

公司名称 东莞市莞带大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋402室

联系电话 13143659518 13143659518

产品详情

再好的环境也要有与之匹配的模式，越差的生态越能造就****。现如
今获客成本越来越高，中小企业想要生存下去，已经是道难题，随着
信息传播速度的加快，企业和机构的商业模式也更加多变，链动2+1
的超级裂变模式也逐渐被越来越多的人知晓。

链动2+1方式问世至今一直都是市场中*受欢迎的方式，行业应用效果
很好，这种模式特点就是简单直接，一句话来形容了这种模式便是直
推三人盈利，等着盈利。那我们做模式构建，一定要明白一个道理，
便是越简单粗暴方式裂变式实际效果就越好，越繁杂的方式会难散播
，很多用户都听不明白，他怎么可能会参与其中？下面来就跟大家分
析一下链动2+1方式

什么是链动2+1模式？

链动2+1通常是创建团队作战，与此同时迅速提高销量。是当前组员
中速度*快裂变模式。链动2+1方式有效合规管理，与此同时鼓励客户
企业的收益分享机制，使您享受会员折扣的前提下，也可以促进并得
到客观性盈利。



链动2+ 1模式特点：

1、二次分配：二次分配，不存在多层次、合理、合规的佣金收入分
配；

2、走人机制：推荐两人花499成代理，即升级为老板，关系分离后离
开；

3、留人机制：成为老板后给上级留住一开始推荐的两个人；

4、上帮下帮：下属当上老板后，为上级留人。

晋升机制：

会员等级：特工、老板

特工：直接消费“499”即可获得此身份

老板：直接推荐2名“特工”即可获得此身份

链动2+1模式流程：

平台上只有两种身份：老板、代理、代理

升级的条件简单：推荐两个伙伴购买礼包

商城里面有创业区，有499、699、999

这里咱们以499大礼包举例（礼包对应有等值的产品）

消费者a购买，499的礼包，成为了代理身份，他再推荐两个伙伴购买
礼包，那就升级成为了老板



当客户想获取收益想参与进来时，那就需要变成代理商才能获得盈利
，成为老总就可以获得三种奖赏，代理商只有有一种奖励机制，想变
成老总就需要代理推荐服务平台所设置的总数就能成为老总。

自然可以让消费者积极的去发展趋势，让身旁更多人来参加的必然是
必须一个非常有效合规管理而且高回报的奖励机制

直推奖：当客户变成代理商以后，就等同于添加服务平台能通过立即
邀约周围的人来获得收益，立即推荐奖励必须代理商去立即邀约客户
前去交易而且变成代理商即可领取。

见点奖：当代理商邀约特定总数以后，就可以变成老总，自己当老板
每诚邀一位客户进到服务平台而且交易特定商品以后变成代理商，即
可领取见单奖赏。

同级奖：就是指当上级领导老总所被邀请的代理商变成老总以后，上
级领导老总能够获得下属老总利润的附加百分数盈利，这便是同级奖
赏。

除此之外还有一个为了能避免出现死号一个机制

扶持体制：当代理商所被邀请的客户购买东西变成代理商以后，却并
没有再继续强烈推荐客户这时候，在平台上检验发觉往往会立即冻洁
代理商利润的80%，剩下来的则冻洁为扶持股票基金，假如强烈推荐
的消费者再次强烈推荐下来则能够解冻。

并且更为关键的是，链动2 1适用目标还是挺广泛，可用作品牌招商、
店面拓客，及其顾客裂变式，让品牌商、创业人、顾客都可以获得所
需要的盈利，*终形成一个强有力裂变式闭环控制和生态。

各种各样电子商务模式的不断涌现，不断更新换代，使之各个行业，
也有顾客获得了极其积极乐观的认同，专注于把电子商务行业做的更



好、范畴做的范围更广，把好的方式、好设计感赋能给卖家和客户体
验。除此之外，电商主要是通过例如检索、点击购买、根据购物记录
的推荐量等功能分析来达到其商业目标，而社区电商平台则把重心放
在例如数据交换、社交网络、互动交流与合作来推动买卖。此外，电
商里的用户关系一般创建在客户与电商平台或商家中间，而社区电商
平台则更加重视激励顾客之间的沟通和联络。

引领未来，无论你是不是看明白，只有紧跟，才不会被销售市场所取
代。
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