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产品名称 新零售时代，异业联盟里的商业价值在哪里？

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋301室

联系电话 14776427336 14776427336

产品详情

这两年实体经济发展中，谈论蕞多的当是共享经济。从共享单车到共

享充电宝，共享汽车，共享雨伞，一系统的共享经济应运而生，发展

到现在共享店铺，共享员工，共享商圈，共享这一理念快速地应用到

各行各业中。而异业联盟模式，就是解决实体经营中存在的诸多痛点

强力武器，整合门店周边异业商家的客源资源，互利共赢，实现客源

倍增。

一、商家异业联盟两种形态：

1.一种是同行业跨地区。适用于行业属性倾向比较重，而地域属性比



较清的平台，如旅游、票务、游乐场等行业的联盟卡，

2.另一种是同地区跨行业。适用于打造城市商业联盟、城市商圈平台

，消费者可持卡在各联盟商户通用消费、享受折扣。如用户领取的联

盟卡在万达商圈的商家都统一享受会员打折的方式。

二、商家联盟四大核心

1.联盟会员：一张联盟卡，通全城，享受联盟商家折扣

2.组织平台；联盟的组织者与运营者

3.推广员：商家与用户的开拓者，协助平台搭建联盟

4.商家：加入到联盟平台的不同行业的商家

三、 建立“联盟”需要从那些方面入手



会员体系：一卡通用，实现会员共享、资源整合

1.培养用户，培养联盟忠实用户，会员折扣锁住用户，引导用户开通

会员.

2.裂变分享，锁定关系共享权益,联盟会员可

3.联盟权益,线下门店消费,线上平

4.分润体系.结合电商分润体系，灵活设置，激活会员分享裂变

5.优惠锁客。开卡优惠，每月优惠，专享优惠，专享折扣，购物币，

积分

6.会员权益。帮助建立商家与会员间的专属权益，为会员提供商家专

属福利

7.消费场景。结合异业联盟到店付与团购套餐，沉淀用户，精 准营销



二、“联盟卡”助力平台精 准经营用户

用户如何获得联盟卡呢？

1. 无门槛：，可直接领取；可设置有效期时间

2.付费购买；平台可设置关联商品，消费产品获得联盟卡。

.开卡/续费权益：

1.专属折扣；赠送优惠券、购物币、积分；

2.每月权益：赠送优惠券、购物币、积分；

3.商家专享优惠：关联商家所设置的专属优惠；

三.打通线上线下、一体化消费场景



将线下的商户整合到线上平台，用户通过联盟卡回购复购消费，各种

营销工具，如积分、购物币、优惠券等等

四、那适用哪些场景使用呢？

1. 本地生活服务平台。基于本地商家，构建多元化、开放式的一站式

本地服务平台。同时开展深度异业营销活动，打造本地生活私域流量

池，降低渠道成本；

2.行业联盟平台。通过不同地区或合作等方式联合同行业商家，打破

用户增长瓶颈，增强联盟商家影响力，同时促进行业向更加规范化、

品质化方向发展；

3.社区生态解决方案。结合社区社群生态，提供线上线下一体化体验

；运用联盟卡会员打通社区商家与线上平台，形成社区商家联盟

五、前端展示



总的来说，异业联盟对商家还是很有帮助的，不仅可以解决我们引流

拓客难的问题，还给我们提供比较多的活动方案选择，不同行业的套

餐福利，价值感很强，顾客买账！
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