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产品详情

大家好，我是微三云乾靖，在线流量红利见顶，叠加疫情影响下的线上化加速，从“流量”到“留量”
的大背景下，线上电商各环节都有着去做升级、重构的空间与机会。不同于传统的电商平台和新兴的直
播电商，让品牌通过私域直接接触消费者，建立关系并完成商品交易的私域电商正汇聚起一股新消费的
势能。现在的商家都开始在搭建一个自己的平台，为在打开市场入口、裂变用户、发展团队、促进复购
等方面都避免不了使用一些电商的营销模式。

事先说明：本人从事软件开发营销系统，不在于任何平台运营，本文重点在于探讨商业逻辑和运营模式
，系统属于工具。模式请咨询小编获取

模式运营解析：每次成团之后，按概率随机从参与者中抽取中奖者，团长发起拼团并在成团之后的抽奖
中不会被抽中，从而获得相应奖励，团长发起拼团并在成团之后的抽奖中被抽中，从而获得产品。（平
台运营过程中选择不同的抽奖玩法，可起到不同的效果）

拼商模式，又叫拼团抽奖模式，抽奖拼团模式，拼购模式，拼购抽奖模式，是一种“不伤人脉，参与即
赚”的全新拼团营销模式，消费者通过参与平台的拼团活动，中奖获得心仪的产品，不中奖退回拼团金
获得额外的参与奖励，辅助以成团奖励、推广奖励、奖励、团队级差奖励平级奖、区域奖励、团队长加
权分红等分销模式裂变会员，进而提升平台的用户活跃度，实现用户与销售额双裂变。举例：5人中1人
参加100元拼团（产品成本20元），一人中奖得产品，四人不中奖退回100元并奖励5元每人，再拿30元用
来给中奖人和不中奖人的上级团队进行奖励，再拿8元做成团奖励（每拉一个参团奖励2元），平台净利
润22元/次。

举例一：

99元的拼团产品，100人成团，中奖率3%，中奖人获得产品，剩余没中奖的97人，
购买的99元可以退回，并额外奖励1元。

举例二：



假设某款产品拼团价1000元（成本250元），100人参与可成团并抽2人中奖，中奖可获得拼团产品，98个
未中奖者按如下举例：

1.退回本人参与款项1000元

2.本人额外奖励100个购物币；（购买平台其它产品时抵扣）

3.本人额外奖励12元

直推1人可成为VIP 1，可拿1代收益的5%：12元*5%=0.6元；

直推3人可成为VIP 2，可拿1-2代收益的5%】：12元*5%=0.6元

直推6人可成为VIP 3，可拿1-3代收益的5%】：12元*5%=0.6元；

拼商还可加异业联盟玩法

玩法介绍：拼团抽奖活动不仅平台可以创建，增加异业联盟应用后，可以让招募商家入驻发起拼团抽奖
活动，非常劲爆，让商家使用平台的工具实现引流裂变促销店铺产品和服务，同时为平台源源不断输送
客户会员，门店次分享活动锁定会员后，后续会员去其他联盟门店消费或者到平台消费，原来的商家均
有跨界盈利收入。玩法举例：某餐馆推广一个98元单人牛排套餐（成本30元），使用平台工具发起抽奖
拼团活动5人中1人，不中奖奖励5元/人，那么通过店员和忠实用户去分享这个拼团抽奖活动，参团中奖
的人就可以预约去门店消费，参团不中奖的人退回98元再奖励5元参与奖，用户可能连续几次不中奖后中
奖了等于优惠吃了，也有可能可能连续参与20次甚至更多次都不中奖，后面中奖后等于免费吃或者免费
吃还赚钱。又比如某好友5个年轻人聚会一起吃饭，谁买单都不太公平，AA制谁也不好意思说，那么商
家可推出活动5人拼团中奖的付钱，不中奖还有参与奖，活动公平公正，中奖的人就等于帮大家付钱请吃
饭了，不中奖的人就退回拼团金然后还获得5元奖励，大家都很开心很好玩，中奖的人下次还会约上这些
人一起来吃饭，直到每人都至少中一次，非常好玩。对平台来说，可以收商家入驻费，也可以收商家营
业额的抽成比例，也可以入驻费+少量抽奖比例。还可以设置升级玩法，因为拼团抽奖模式裂变会员比
较快，可以做线上会员为线下门店导流，引导线上会员到线下合作门店消费获得优惠买单：平台自营产
品拼团中奖赠送购物币，购物币可以到线下合作门店消费抵现金用（每次抵扣一定比例比如10%），然
后平台跟门店签约合作费率结算时扣点20%，那么只要平台用户拿购物币去门店消费，平台购物币就消
耗了还有10%的钱赚，还可以设置充值活动，冲1000得10000元购物币，去线下合作门店消费每次能抵10
%，充值再赠送一些其他权益和收益作为辅助，这样也比较好玩。平台能收到大量会员充值款。

 

总结：该模式适用于所有产品，当然，利润折扣较多的产品效果更佳，为了快速成团与控制成本，需设
计合理的成团人数和中奖概率，建议从推荐、团队以及区域奖励组合设计，大化推动用户参与。

点赞关注乾靖，免费分享电商模式干货给你，如需软件开发系统及营销方案设计，商业模式策划可以向
乾靖免费获取。
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