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近几年，私域流量非常的火爆，好多人感觉私域是突然一夜爆火，其实不是，私域流量早早就存在了，
只是近几年被越来越多的提及，很多企业也纷纷开始搭建自己的私域，但对于很多刚做的小白，很多都
不清楚私域流量到底该怎么做？下面我们一起来了解下吧！

私域流量怎么做？

1、养号

建立公众号+社群+小程序+视频号，是时下比较常见，投入小，启动也非常快的私域流量构建方式。所
以，若想迅速构建私域流量，那么你就可以通过这方面着手，先建立自己的品牌公众号、视频号，然后
搭建小程序，并互相关联。不懂技术也没关系，我们可以用「上线了」迅速构建好小程序，选个模板再
添加需要的版块就行了。多和其他人进行互动，避免违规操作。

后续就可以利用公众号推文，来做产品预告、详细介绍，让客户明白你的优势与特色，社群则可以和用
户互动，加强用户粘性，视频号能够更生动直接地让客户了解产品；小程序则是转化渠道，能够定期做
营销活动，刺激用户在小程序内下单。



2、市场定位，打造人设

进军私域，首先做好定位，比如说你是做护肤，那你就学习一些护肤的知识，在视频号或者公众号里发
一些护肤的相关知识，一定要严谨、认真，将自己打造成一个护肤的人设，多和粉丝互动，多回答粉丝
的提问，一定要是一个宠粉的形象。

3、从公域流量引流

确定好定位好，接下来重要的一点就是引流，比如在一些大平台，比如淘宝、京东，或者社交媒体平台
，如微博、抖音、小红书、B站等，都是泛流量聚集地。通过对平台打造品牌度、营造个性品牌人设，以
此来引流到你的私域。

4、粉丝精细化、分层运营

当粉丝沉淀到你的私域池后，做好分层管理至关重要，关系到私域是否能持续发展，比如对用户进行分
级管理，比如有的品牌粉丝较多，便会分为基础的福利群，再向上级别可以是宠粉群、VIP群、铁粉群等
等。这样客户会有“被重视”的感觉，且商家也能做针对性营销，提升营销转化

上述就是关于怎么做私域流量的内容了，希望对你有所帮助！获取更多私域营销策略，请关注艾客！艾
客基于企微开发的SCRM系统，构建从引流获客、私域运营、营销转化、数据风控等全方位打造私域营
销闭环。也可以申请艾客SCRM系统（https://www.ikscrm.com/）免费试用~
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