
淮北商业保理公司收购多少钱？

产品名称 淮北商业保理公司收购多少钱？

公司名称 国领（北京）市政管理有限公司

价格 80005.00/件

规格参数 地区:全国
注册资本金:5000w以上
成立年限:10年以上

公司地址 光华路SOHO一期2单元1607

联系电话 18518949997 18518949997

产品详情

转让收购商业保理公司

转让收购商业保理公司商业保理和承 兑汇票有着很多类似的地方，今 天我们一起来聊聊商业保理业务，
了解下什么是保理？商业保理公司是干嘛的？保理的具体业务都有哪些？合作流程一般是怎样的等等，
下面就是商业保理通俗解释，看完我们就懂啦商业保理公司是干嘛的？商业保理通俗解释来啦！

（1）什么是保理？ 一句话通俗的解释的话，保理就是：你公司有一笔六个月账期的应收账款，你转让
给我，我现在就把钱给你，然后收取一定的手续费。 也就是，A卖B买，B因为各种原因“暂时”不想
付钱，银行／保理公司出来先垫付钱给A，但是要向B收取好处费。银行／保理公司在这里就充当了保理
商。zui后B只要把钱还给银行／保理公司外加一些好处费就行了。交易完成。

（2）保理公司提供哪些服务？ 从国内保理的业务来说，卖方（国内供应商）将其与买方（债务人）订
立的销售合同所产生的应收账款转让给保理商，由保理商为其提供贸易融资、销售分户账管理、应收账
款的催收、信用风险控制与坏账担保等综合性金融服务。

 1、贸易融资 这一点在上面有提到，卖方之所以和保理公司合作，就是能够实现贸易融资，缓解现金
压力。这个优势也会在后面保理合作的好处的部分展开 2、应收帐款的催收 应收帐款的催收是指保理
商一般有专 业人员和专职律师进行帐款追收。保理商会根据应收帐款逾期的时间采取信函通知、打电话
、上门催款直至采取法律手段等各种方式从债务人那里收回款项。

3、销售分户账管理 销售分户账管理是指在卖方续做保理业务后，保理商会根据卖方的要求，定期/不
定期向其提供关于应收帐款的回收情况、逾期帐款情况、信用额度变化情况、对帐单等各种财务和统计
报表，协助卖方进行销售管理。

4、信用风险控制与坏账担保 其中信用风险控制与坏账担保是指卖方与保理商签订保理协议后，保理商
会为债务人核定一个信用额度，并且在协议执行过程中，根据债务人资信情况的变化对信用额度进行调
整。对于卖方在核准信用额度内的发货所产生的应收帐款，保理商提供100 %的坏帐担保。



（3）为什么要和保理业务合作？ 针对卖方而言，国内保理业务的优点： 1、将未到期的应收账款立
即转换为销售收入，改善财务报表。 2、对买方提供更有竞争力的远期付款条件，拓展市场，增加销售
。 3、买方的信用风险转由应收账款受让银行承担，收款有保障。 4、资信调查、账务管理和账款追
收等由应收账款受让银行负责，节约管理成本。

 针对买方而言，国内保理业务的优点： 1、利用优惠的远期付款条件，加速资金周转，创造更大效益
。 2、节省开立银行承 兑汇票、信用证等的费用。

（4）保理业务合作的流程 1、贸易双方企业在商务合同谈判时，卖方即可将办理保理业务的意向告知
买方，以便买方配合保理机构提供相关信息。 2、在受理保理业务申请后，保理机构会为卖方核定融资
额度和买方信用额度，并与卖方签订《国内保理合同》等协议。 3、卖方发货。 4、通过办理发票转
让手续将应收账款债权转让给保理商。 5、如卖方有融资需求，可马上获得高达发票金额80%的融资（
融资比例可视卖方的经营、资信及担保等综合情况适当提高）； 6、到期后，保理商向买方通知支付货
款，买方收到通知后将货款存入卖方在银行开立的保理专户（直接还款）或者直接打到卖方的结算账号
（间接还款），如果是直接还款，银行从保理专户中将贷 款本息划出，然后将余款划拨到卖方结算账户
。如果是间接还款，银行需马上将间接还款款项从卖方账户划出，先归还贷 款本息，再将余款划拨卖方
账户。 7、如到期通知买方还款后买方由于各方面原因未还款，银行需要向买方进行款项催收，催促买
方还款。 8、如买方由于各方面原因无法正常还款的，如果是信保保理或第三方担保保理业务，则超过
保险公司规定的等待期或超过担保期买方仍未付款，则进入保险公司理赔阶段或担保方担保付款阶段。
 9、银行归还贷
款本息后将余款划拨企业，如保理商自身为担保方，如买方未付款需要承担担保付款责任。

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

http://www.tcpdf.org

