
分销商城系统开发帮助企业打造分销网络体系，提升运营流量的转化

产品名称 分销商城系统开发帮助企业打造分销网络体系，
提升运营流量的转化

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋301室

联系电话 14776427336 14776427336

产品详情

互联网电商不断转变，越来越多的企业做分销系统，分销系统一直处在一个非常稳定持续的运转状态，
通过分销系统的人人分销特点，招募到更多的分销商卖货，这样可以实现裂变式口碑的传播。如今的电
商行业企业商家们价格竞争、营销竞争等非常激烈，企业进行分销管理是电商发展的新趋势。企业进行
分销商城系统开发可以打造属于自己的分销网络体系，使产品更多渠道、更加快速的传达给消费者。

那么，对于企业和商家而言，分销商城系统开发有什么作用呢？

1、拓展线上渠道

传统企业初入电商，都是想要拓展线上渠道，整合企业现有资源，快速提高销售业绩往往无从下手，而
分销系统可以帮助企业迅速构建商城平台，是企业展示实力，提高品牌知 名度的快速有效的方式。其核
心优势就在于，能够从商品的前台展示到电子商务订单收集、订单处理、售后处理、采购管理、仓储管
理、分销商结算、财务对账等全流程把控，避免了员工的分工不明，权责不清、效率低下等问题的出现
，降低了企业的管理成本，提高整体工作效率。

2、深度挖掘潜在客户

分销商城系统对于传统的中小企业的冲击是相当之大的，摒弃了传统的互联网门户的无人问津的特点。



分销商城系统能够有效地帮助企业快速对接历史客户以及更多的潜在客户群体，帮助我们的企业信息有
效推广。

3、多渠道对接客户

分销商城系统的多入口模式能够实现企业信息传播，有效的对接目标客户群体。实现了微信小程序转发
、用户在销售区域内实时报名联系、小程序商城内接洽等多种方式，极大的提高了营销行业的营销效率
。

4、有效地提高产品覆盖率

产品覆盖率与产品分销效率分不开。在系统的分销模式下针对产品市场覆盖渠道采取双管齐下的手段，
一方面通过提高成员的积极性、依靠渠道力量进行;另一方面利用企业分销代表的协销制度、严格量化的
市场管理考核制度进行管控。

5、保证价格体系稳定

价格体系的稳定是电子商务市场持续良性发展的关键性因素之一。传统的分销由于先天的不足，渠道乱
价现象较为普遍。好的分销系统的分销模式能够利用企业分销代表对市场一级分销商、二级批发客户的
价格进行管控及管理，其效果非常明显。

分销系统开发的好处不止这些，开发要点的核心就是选对分销系统，这样能够节约时间成本，快速抢占
电商市场。
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