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如何做好快手小店直播?

1、如果你是做美妆的快手账号，那么你的快手直播内容可以在美妆中来找。这样你在寻找内容时就会更

有方向，同时也能够持续输出相关内容，打造快手账号的垂直度和快手主播的性。新手主播如果不知道

策划什么主题的内容，可以在直播中直接问粉丝。

2、在直播前做好宣传，可以吸引更多潜在的用户来看直播。直播预告可以在账号昵称、个人简介、微博

、微信等多种渠道来进行。如果你是新手主播，提前预告就可以了。 好按照提前策划好的内容按流程来

直播。如果你有助理，可以让他在场外提醒你每个环节的时间，然后根据时间来把控直播的节奏。

3、在快手小店直播过程中可以设置一些互动环节，提高快手小店直播间的气氛和活跃度。如果你要设置

互动问题，建议大家选择互动性高的二选一式的问题，后直接让大家扣1或者扣2就行。如果你要设置抽

奖环节。可以在抽奖时设置要求。



4、选择好一个时间点进行直播，不同的时间就有不同的效果，一般工作日早上和下午人数都不好，可以

适当的选择晚上。在直播带货前，你必须准备好接下来的带货的直播内容，尽量的有趣，穿插产品的介

绍，优惠的力度以及推销产品的优点。一场直播结束后做好数据统计。将这些内容做好统计，方便你分

析总结和提升。

快手电商可以通过后台对店铺的数据进行查看分析，通过查询订单就知道什么商品热门，购买的人数多

，从而增加该商品的推广。
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