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公司名称  重庆抖星网络科技有限公司业务部

价格 .00/件

规格参数

公司地址 重庆市万州区渝东花园路287号

联系电话  177****0311

产品详情

抖音团购活动开通步骤，蛋糕店奶茶店怎么做团购，烧烤店炸鸡店开通抖音团购，茶叶抖音活动怎么加
入

茶馆团购商品怎么上架，美食店餐饮店怎么入驻抖音，茶馆开通团购需要哪些条件，甜品店抖音团购

在开通抖音团购的大形势下，带动门店营销目的

消费向来是产品和服务追随食客脚步，当消费者选择线上时，商家就要及时布局。

如果将低价团购视作撬动流量的万金油，确实百试不爽。之前有家米粉快招品牌，每个月投入十万元做S
EM（搜索引擎营销），效果平平，随后做低价团购，虽然不盈利甚至亏损，但店内天天爆满。加盟者不
明就里，信以为真，由此来看，营销目的已经达成。

所以，团购玩家将越来越多，随着商家对其了解增多，团购就会像外卖一般，逐渐茁壮，发展为基本的
销售手段。当前线上团购虽是一种全新生态，但并不特殊，只是将流行于线下的赠送优惠券、赠送菜品
等操作方式，载入互联网平台，传播效力增大。此前有美团、大众点评等，如今抖音、快手入局。

对商家来说，团购意味着获得广而告之的机会，消费者则以较低的价格吃到更多菜品。二者分别获得流
量和优惠。而对于商家和平台来说，是一种各取所需的关系。商家提供补贴获取平台用户，而平台则通
过商家稳固、拉新，并开展新业务，类似当下的购物中心，二者扮演招商者和租户的角色。

客观来说，商家以团购让利，属于支付流量的预付费。客流量大的门店尚且需要支付高额的租金，若要
攫取更多线上流量，就需要以低价做噱头、甚至购买“dou+”，这其实是变相向平台缴纳“房租”。不
过抖音当下对商家十分友好，除特定活动外，并未对商家做出折扣力度的要求，产品同质化之下，商家
势必会自发“内卷”。



但商家需要明确，团购只是工具，工具肯定是利好的，如何使用因人而异，而且需要辩证地看待它的作
用，不能过于迷信。商家需要盯住消费者动向，发现他们对团购较为推崇，就要做好常态化的准备；其
次需清楚流量只是加速器，重要的是自身具有竞争力，在餐品质量、承接能力等万事俱备前提下，借助
流量杠杆，才会大有裨益。

团购效果好，核心还是私域

一般来说，每逢新店开业、迎合节日，或者餐饮小白开店，都会通过推出低价团购餐引流。商家能搭载
的媒介就是美团、大众点评、抖音以及一些地方平台。投放多的是地方平台，做得好的是抖音。

规模较小的本地化服务平台，商家免费入驻，出具团购套餐，消费者下单后，平台从套餐中收取费用。
凭团购券而来的消费者还可以成为“分销商”，每卖出一份团购，就能从中获取抽佣。说起来，就是“
羊毛多薅”，商家让利消费者，同时喂养了平台以及分销户。

与被三方赤裸裸地薅羊毛不同，抖音0抽佣，用户体量大，依靠算法推荐内容，对商家更具吸引力。

全民短视频时代，商家自然不会错过这个机会，推出团购后，有的商家会付费聘请达人探店推广；有些
达人则是自发而来，他们也需要借助优惠套餐积攒粉丝，多数达人采取套餐抽佣模式。如今达人和商家
利益愈加捆绑，达人会主动与商家合作，为粉丝大限度地争取福利，类似直播带货，抖音也有很多直播
售卖团购套餐的。

通常，除了聘请达人外，也有商家精心运营自家抖音号，只要内容优质、评论较多等，都会得到流量扶
持，如果初期经验不足，也可以购买“dou+”。

不管采取何种方式，商家均需拿出诚意。有些商家推出低价套餐压根不盈利，小商家多是短期拿钱做效
果，但有的商家敢长期推低价套餐。后者背后多有公司支撑，不缺乏资金，且醉翁不在盈利，在于扩张
。

比如，我所了解的一位商家，推出11.11元代替300元的优惠团购，上线近一年，卖出733份，仔细计算，
店铺肯定处于赔钱状态，但商家依旧不为所动，这是因为背后有实力雄厚的公司提供资金。商家不在乎
眼下，赚的是未来的钱。另外有一家店长期做9.9元套餐，靠着“表面”上的生意爆火，已成功拓展了几
十家加盟店。

虽说市场本就良莠不齐，但我依旧不看好超低价套餐，它们只会扰乱正常秩序。当消费者只对低价敏感
，逼得其他商家被动内卷。像上述以11.11元兑换300元优惠券的商家，营业多年，无时无刻不做团购，此
类毕竟是少数。多数都在本分做生意，时常受资金掣肘，但却又不得不迎合市场，导致几乎家家上线团
购。

即便如此，必须承认团购确实能带来良好的效果。

消费者的购买欲望强烈，有的店一/天的团购套餐占到整体客单的20%-30%。出色的商家的转化率大概有
60%，但这部分商家仅有10%，大部分商家无法达到如此效果。部分商家将团购视作一种引流方式，至于
留存，是通过私域实现。商家将消费者拉进微信群，既能盘活自己的流量池，也可以保证转化率。

抖音代运营、代办各类证件、培训新手主播、主播培训基地、视频直播基地，主营业务广泛，想要加入
主播行列或需要主播的都可以

重庆抖星网络服务商
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