
发小毕业后做拼多多无货源店群项目，从小白到老板，白手起家！

产品名称 发小毕业后做拼多多无货源店群项目，从小白到
老板，白手起家！

公司名称 新乡市川海网络技术有限公司

价格 2980.00/套

规格参数 拼多多:招商代理扶持
创业项目:拼多多无货源店群

公司地址 河南省新乡市

联系电话 17630226817 17630226817

产品详情

大家好

我是田发发

分享一个我发小的故事，希望能给还处在迷茫的你一些激励

他是一个互联网电商老板， 从21岁开始做拼多多电商项目 从21到24岁，3年的时间 如今终于靠自己
的力量买房买车

很有想法的一个年轻人，想想看，21年龄你又在干什么

，我们就来听听他是怎么走上成功创业之路的。

他是一名大学生毕业后到了一家单位实习，从每天早九晚九一直做了一年的时间

看到狠多同龄人，月入过万，非常的不甘心，不想一辈子就这样，所以有了自己寻找项目的开始，在后
来一个机会看到网上的一个分享文章轻投资高回报的电商项目，介绍的拼多多无货源店群项目，

也没有太多资金，没有经验， 所以刚开始我是很担心的，害怕做不好，但是要想突破就必须要破，所以
我吧全部的时间精力和金钱都投入进去， 没有给自己退路

当真正开始做以后，我发小就非常努力和认真的学每一个环节，自己实操，看流程，学习课程，慢慢进
入一种电商人的状态，而且一组店也就用了5000资金300一张的执照几个小时的时间开好，

当然开始的销量还是很惨的，从几十块的收益到几百收益，不断的选品，不断的看数据，不断的执行，
我坚信可以拿到结果



中间也用了很多方法比如 

点（拼多多选产品）：拼多多店铺主要靠产品价格取胜，相比于同行业的商家，你可以从货源着手，因
为价格都差不多的情况下，只有你的质量过关，你才能获得客户的信任，也才能做得长久。那么在商家
没有货源优势的情况写，就可以从主图上着手了，做好产品图片，也可以吸引买家。

第二点（店铺流量）：对于拼多多新店来说，店铺的流量是很重要的，商家可以通过多种渠道引流，常
见的新店引流方法有通过产品引流，通过朋友圈引等，通过产品的方法是，商家的店铺里要有2个左右的
低利润款，低利润款引流，高价商品做，这样的方式是比较有用的。朋友圈等方式引流是通过亲戚朋友
的力量引流，毕竟新店铺是需要大量的流量的。

第三点（店铺活动）：拼多多店铺运营，店铺活动是一个可以快速带来流量，突破零销量的方法，很多
买家特别喜欢新店开业的活动，在他们看来，新店活动的优惠力度是大的，因此商家可以找抓这个风口
。参加店铺活动也是打造爆款的一个方法，同时做店铺活动也可以增加店铺人气。

第四点（店铺运营工具）：各个平台的网店运营都需要借助店铺工具，拼多多店铺也是如此，首先是店
铺数据分析工具，店铺查词工具，店铺发货工具等等，这些工具是可以帮助商家提高工作效率的，也可
以帮商家查询当下的热卖产品，这样商家就可以及时更新产品，迎合当下消费者的需求。

第五点（店铺推广）：推广拼多多店铺相对来说是较为容易的，因为拼多多的运营性质，买家是需要拼
单购买的，因此只要商家做好产品的标题、主图详情，然后再将产品的卖点提炼并展示出来，买家只要
有购买意愿，那么就会分享给身边的朋友拼单，这种通过买家来进行店铺推广的方式是非常有用的。

 

通过这些操作，和优化，慢慢的单量逐渐上来了，而且利润也做到了500+

一个月做到了1万五， 也证明了他的选择是对的，拼多多无货源店群项目是一个可以去做的。

接下来就是惊喜不断，第二个月2w 第三个月3w 第四个月5w 然后我就增加店铺，而且招了客服助理
帮处理一些售后聊天工作，我发小有了更多的时间去做自己喜欢的事情

 

所以接下来就是继续稳定，逐步扩大！ 

我总结呀，努力很重要，选择更重要，如果我发小他不选择去相信这个赛道，不选择相信努力的去拼多
多无货源这个项目，也是不行的，选择大于努力

我觉得这个学员非常的，因为他懂得每个阶段的改变和节奏，非常知道自己什么阶段用什么心态，什么
执行力去做什么事，这就很容易拿到结果，前期打基础，后面扩大，其中的付出和努力只有他自己知道
。

就分享到这来，之后会持续分享，关注公众号：小象创客田发发
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