
无货源拼多多网店新手怎么运营?

产品名称 无货源拼多多网店新手怎么运营?

公司名称 新乡市川海网络技术有限公司

价格 880.00/件

规格参数 拼多多店群:100

公司地址 河南新乡辉县市

联系电话 13523878002 13523878002

产品详情

如果大家想要开一家拼多多店铺，那自然野有人会选择无货源店铺，大家是否了解拼多多无货源店铺应
该怎么去运营呢?具体的运营方式又是什么呢?我马上给各位介绍。

di一方面，不管你是打工，还是想在其他公司发挥你的价值，那么拼多多运营就是整个店铺的运作，因
为你越全面产生的价值就越大，不管是在老板的眼里还是在同行的眼里你就是一个合格的运营。

另一方面，如果你是店主，就只需要在意收益转换就可以了。并且还要想尽千方百计的方法去赚钱，没
错，就是赚钱。

一定要有“低进高销”的概念。这个目的一切可以达成出单的工作，都需要你去完善，转化率不好了去
做视觉营销，流量不稳定去扩展新流量渠道。

我的建议是可以找一些冷门产品，依靠“信息不对称”进而转化，比如前几年在年轻人爆火的劳保眼镜
，工地同款也只需要10块钱，你售价就可以高达130。

运营方式是什么?

无论什么行业，精细化的思想肯定证明这是zui好的运营方式。这个在拼多多无货源店群也可以用。现在
拼多多无货源店群前两年不一样了，不是一个随机使用软件暴力采集上传的时代。因此，有必要改进、
精细化运营，实现无软件暴力收集的目标，合理的精细化运营拼多多无货源店铺。

1.一定要精细化手动选品，不是软件选品不好，而是对于新手来说，现在软件的数据太泛，你不好把握
，并且你的店铺数量有限，所以手选品从根本上解决了我们选品的质量问题，我们按照价格 款式 类
目 利润去寻找蓝海并且有足够利润空间的品，这样一来手动选的100个品比软件10000品效果都好。

2.一定不要铺货，之前很多玩铺货的核心原因是为了快速的批量做更多店，上更多的货，但是现在都知
道上货问题还是很多的，软件不稳定，上货效率一般，而且这个是长期存在的问题，所以我们要从根本
上解决，就要做精细化，一个店100个品就够！一个月换一次或者几天换一点品就好，这就根本上解决了



。

3.一定要提升流量， 流量从哪里来，自然流量一定是从产品的款式，竞争小，蓝海，非标品，新奇特
，这些属性来，另外就是产品本身的权重，销量，好评，这些，所以我们要快速的打造出来产品的竞争
度，获得更多的流量，也因为我们的产品少，也更有时间和精力来做这些动作，想一下如果你每个店铺
都是5000+的货 你怎么做这些呢？

4.一定要轻付费，除了自然流量，我们可以去做付费流量，当然这里不要害怕，因为我们做的是赚100 
投20的模式，不用担心亏钱的问题，而且付费会让平台给你更多的jingzui流量，jingzui的标签，从而带动
自然流量，也就可以在同行之中立于不败之地了。

建议你做店群而不是做一家店铺的原因主要是：因为我们做的是无货源模式，店铺的产品都是采集的其
它货源平台商家的产品，加价是有局限性的，加的太多的话，就会没人买，加的低的话，赚的少，对吧
，怎么能提高自己的总体利润呢?只能在自己空闲的时间多增加店铺数量了，店群顾明思义就是多开店铺
，收益才会倍增的。

做电商的朋友都知道：好的产品是成功的一半。

同样是做店群，别人的店铺就几十件商品，3天就能出单，而有的朋友，店铺里有几千商品，半个月也没
有生意上门，这就是选品的差距。

冰雪就分享到这来，之后会持续分享关于电商 关于互联网项目的干货，想了解更多可以关注我！
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