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室
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产品详情

大家注册了拼多多店铺后，很多新手都放心了。我以为一旦注册了店铺，就可以坐等顾客
来店里了。其实这才是真正的开始。你选择什么样的商品上传到店铺，商品的价格如何制
定，直接关系到店铺以后的成交。那么，拼多多无货源店铺新手如何选择产品呢？

在选择产品的当下，常用的一个选择产品的思路就是寻找市场上的热销机型或者潜在爆款
。不要根据自己的喜好选择产品，而是通过数据分析找出适合市场的钱。如果能做到这一
步，那么大家就成功了一半。

在拼多多没有货源的店铺新人可以使用以下选项:

1.通过平台产品手动选择产品

1.打开APP，查看平台首页商品和各类活动商品。能上首页的都是经过平台严格挑选和把
关的产品，都是未来很有可能成为爆款的蓝海鲜产品，或者已经是爆款的产品。

你可以试着从这些产品中提炼出的关键元素，也就是风格？颜色？还是功能？找到这些元
素后，大家就可以根据这个元素找到元素相似的产品，这样后续下单的可能性就会大大增
加。

如何找到这些活动涉及的产品？可以从拼多多后台的店铺营销模块进入，点击竞价活动，
可以在平台上查看竞价活动的所有产品。参考这类产品来选择产品，或者作为选择的方向
，是一个有用的方法。



2.通过朵朵金宝选择产品，进入朵朵金宝的网页，用手机注册一个朵朵金宝账号，点击马
上赚钱，可以看到首页有很多正在推广的产品。根据销量和你店铺的主要品类，你可以从
这些产品中选择一些销量大，佣金高的产品上传到你的店铺进行销售。

当然，淘宝联盟也是如此。好处是这类产品你甚至不用加价就能卖出去，有的还能通过赚
取佣金获得不错的利润。当然，朋友们要注意，现在跨平台赚佣金没问题，但是禁止在同
一个平台赚佣金。如果没有经验和方法，不要贸然向同平台的产品收取佣金。

3.淘宝、JD.COM等电商平台，如短视频平台，某语音、某手都可以使用。这些平台上有
一些专门的淘宝号，每天都会发种草的视频。这些账号小黄车的网络名人爆款，与店铺匹
配的产品，热销的款式，很有参考价值。另外，其他购物平台卖的不好，但是适合拼多多
人群定位的款式也可以作为一个选择参考。

第二，通过对市场的分析进行数据选择。

1.首先，你可以使用拼多多的商户管理后台中的数据中心来查询行业热搜词。具体操作是
点击数据中心，点击流量数据模块中的产品热搜词。这时可以选择不同的产品类别，点击
查询，就可以看到该类别下的热搜数据。

也可以直接在后面的搜索框中输入想要搜索的关键词，然后点击搜索，包含该词的所有热
搜词都出来了，并且可以按照搜索热度排序。

大家选择热门的搜索词来挑选产品。一般情况下，热搜词对应的商品也比较容易。当然，
如果你想用蓝海法挑选产品，也可以用热搜词找出相关热词，然后计算蓝海值，用蓝海值
高的词来挑选产品。这些产品的优点是搜索热度比较高，竞争比较小。

2.也可以使用第三方软件，直接按类别搜索关键词的具体数据和趋势，仔细分析每个关键
词的搜索热度、点击热度、点击率、转化率、竞争激烈程度、市场竞价趋势，判断好坏，
终找出关键词对应的商品，上传到你的店铺。

第三，参考同行进行选择。

你是同龄人中好的老师。当你能把同行研究透的时候，想出一个名单都难！注意同行卖的
是什么样的产品。你看多了，自然就知道什么样的产品好订了。

关注同行，一分为二的看，不是说一定不要选择同行不选的产品。一般情况下，同行选择
的产品危险性相对较小，更安全。但是，同行没有选择的产品不一定就不安全。可能同行
没发现，所以这种商品其实是很不错的蓝色海鲜。

同样，同行选择的产品也不一定是好产品。有的同行可能本身就是新手，选的东西相对没
用。如果你参考这样的同行，你可能会被他们带到沟里。好找那些能安心做单的同行。相
对来说，他们的产品更有参考价值。

一般来说，一个产品要想在市场上锋芒毕露，能够做成订单，需要掌握两点:



1.紧跟市场，寻找当前市场喜欢的流行属性。

2.创造商品的差异，可以从选品开始就注意商品的差异，也可以在选品之后区分出商品在
商品标题和属性以及sku组合上的差异。

以上三种方法是人们选择产品常用的方法。当人们选择了一个好的产品，在上传到自己店
铺的过程中，重要的工作就是定价。一般做无货源店铺的人，直接在别人的产品价格上加
一个固定的利润率，比如10%或者20%。

其实对于不同的产品，不同的时期，每个人都用同样的方式来设定加价幅度是不合适的。
虽然你把自己的预期利润加到了产品价格上，但是卖不出去就是空，一分钱也看不到。

在正常情况下，您有以下定价技巧:

1、参考同行价格。

参考同行对该类产品的价格设定，以同行的价格区间作为定价的参考依据。在盈利的前提
下，尽量比同行略低。

2.参考其他竞争产品的价格。

选择销量较高的竞品定价作为参考，是比较基本的定价方法。但需要注意的是，不仅要关
注竞品的售价，还要关注其活动、资源、店铺优惠券的价格，也要考虑店铺优惠券的因素
。不能只看别人的外貌价格。

3.根据顾客的想法定价

特别是一些非标产品，同样一幅画，如果你卖20元，可能不会被订购，但是如果你卖200
元，可能会热销。为您自己的保单客户设定匹配价格。

4.反向定价

这是大家常见的事情。在收集价格的基础上，他们汇总自己的运营资本，计算出合理的利
润率，推出产品定价。

5.按字符定价

根据性格不同，店铺的产品可以分为引流钱、正常利润钱、暴利钱。不同的产品承载的任
务不同，自然价格设定也不同。微利甚至无利可以引流，暴利可以提升50%-300%。明确
店铺产品的角色定价，更有利于产品的良性发展。

6.根据不同时期定价

至于产品定价，不同时期不同的需求会导致不同的定价。比如店铺发展初期，利润不是首



要需求，这一刻的价格涨幅一般不会太高，为了快速下单，提高店铺的层次和分量。到了
稳定期，大家需要的是店铺尽可能高的产量。此时此刻，对于一些盈利的产品，需要保证
足够的利润空。

另外，定价也不是你想拍脑袋就能搞定的。你需要结合以上方法对产品进行合理定价。当
然，上述定价方法并不是相互独立的。如果觉得有东西可以学，可以融会贯通！

另外，朋友要注意如何定价，平台也有定价规则。所有的定价策略都跳不出平台规则！尤
其是千万不要设定不合理的价格区间，可能会导致非法低价引流！

当你选择产品，设定价格并上传到你的商店时，你需要找出那些有竞争力的产品来进行优
化。有货源的卖家一般称之为测钱。对于他们来说，由于产品数量有限，为了快速选择到
自己店里受顾客欢迎的机型，往往会选择付费促销。

通过付费推广，把顾客带到商品面前，让顾客做决定。把好的产品卖出去，然后加大火力
促进销售。差的丢弃，商品价值通过市场验证。

可以降低出资风险，切断市场上反应平平的资金，防止大量生产和囤货的钱被浪费。也可
以根据数据进行店铺产品的不同布局，比如分为主推款和普通款等。，并针对不同的车型
制定不同的营销策略，优化预算的使用。还可以优化库存，根据不同车型的布局和数据预
测未来的销售情况，有针对性的准备库存。

关于有货源的卖家，不建议在新品刚上架没有基本销售的情况下衡量钱。如果有必要销售
的话，好以后有评论，再开始衡量钱。相反，没有货源的卖家一般情况下是不会自动做付
费推广来衡量付费的，产品的好坏取决于自然。从引流到转化没有干扰。说的难听点，就
是让产品死掉，这叫物竞天择。

自然选钱的原理很简单也很粗糙。难道你不想选市场喜欢的钱吗？那就让市场直接帮你选
择吧！如果数据不错，建议进一步优化，包括优化标题、图片、价格、详情页、评论等等
。不好，过段时间换个新产品就行了。

如何判断一个产品的好坏？首先，查看店铺后台数据信息。

在所有上架的产品中，销量大的产品都是热销机型。当地的朋友要注意，正常统计数据的
周期是1个月，至少是2周，这是没有意义的，也是偶然的。当然不需要太久。分析一个月
内的产品数据是合适的。好的数据自然会体现出来，不需要等坏的数据。

具体操作如下:进入业务管理后台，点击左侧数据中心，选择产品数据下的产品详情，查
看具体的产品数据。从产品浏览量、产品点击量、客户咨询量、订单量这四个数据可以看
出潜在的爆发点。也可以关注支付转化率，用支付转化率对店铺产品进行排序。数据较好
的可以作为店主的推送选项。

此外，还可以从客服数据中获取市场信息。客户询盘多的产品或者询盘转化率较好的产品
，可以作为你衡量价格和选择产品的依据。
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