
拼多多店群精细化付费新玩法新思路，2023年创业红利新方向

产品名称 拼多多店群精细化付费新玩法新思路，2023年创
业红利新方向

公司名称 新乡市川海网络技术有限公司

价格 2980.00/套

规格参数 拼多多:拼多多店群
玩法教学:精细化付费玩法

公司地址 河南省新乡市

联系电话 17630226817 17630226817

产品详情

所以新的一年，新的开始。

我们团队从2016年开始电商这条路，从一个人，到十几个人，到现在四
十人左右，其中，经历了太多太多，遇到过很多棘手的问和困难，但是
在我们的坚持和努力下，不管是学员还是合伙人都在这条道路上掘金起
家，成为一个良性的发展圈。从孤身一人也慢慢走到了灯彩佳话，我们
确信这是一条可以长期发展的路。

首先多多店群这个项目火了好几年了，是一个非常适合个人或者团队去
变现的一种玩法，也是我们普通人去做电商的选择。

但是也因为好做好赚钱所以很多人都在做，以至于现在也有一些弊端：

1.就是投资门槛，单店一千元的保证金，如果我们做10个店就需要1万元
保证金（交给官方）

2.就是起店的周期，因为大多数人开始做的就是自然流量玩法，所以周
期一般需要3-6周的时间。



3.就是利润，利润的话现在一组店10个店月收益一般可以做到10000元左
右，具体看您自己的执行力如何，我们团队相对会更高更稳定。

4.就是后期的稳定性，这个就要求自己对店铺的运营维护，客服方面，
售后方面，以及优化方面有一个学习和耐心的过程。

可能近做多多店群的比较迷茫，不知道现在都有什么玩法，免费流和付
费流到底应该怎么选

那呢，我们做一次全面的这个剖析，现在呢，大家常说的这个免费流，
无非就是两个方向，一个铺货，还有一个合款，那铺货的一个典型的代
表就是拼上拼，拍淘选多多上面的爆款，用软件去采集，每个店铺上个
1万个品，再就是抖上拼，那相对来说食品的类目会好做一些。另外一
个呢，合款式从去年中旬出来的一个方法，他比较依赖于工具，而且特
定的这个工具呢，技术含量的要求比较高，所以相应的费用也很高，对
于店铺的数量之类的要求也比较多。

那另外一个付费流呢，其实主要还是依托于全站搜索的，但是跟之前的
无脑全站还是有区别的。那现在你会发现有的时候全站开着开着开动了
，或者系统的推荐投产远远低于你设定的投产，其实主要原因就是因为
你的商品标签被消耗完了，那平台不知道接下来应该推送什么样的客户
到你这个商品上，那这个时候我们其实应该做的是停掉全站，转头做搜
索，拉升商品标签

那到底是做付费流还是免费流，那其实主要看你有没有一些投放的经验
和这个对于投放的认知，那如果这方面你的经验非常欠缺，并且手头的
资金没有那么充裕的话，其实我比较建议玩一些免费流量，那当然如果
你的经验、时间、资金都比较充裕，那你就做付费流玩法，毕竟店群终
的出路还是精细化

拼多多精细化玩法亮点

精细化选品，不盲目选品，才是高效



第二 精细化上货，单店100品，不依赖软件

第三 精细化优化，产品少，优化好，竞争强

第四 精细化流量，流量来源到关键词，标签

第五 精细化出单，人群，出单稳定，盈利持久

第六 精细化管理，个人，小团队，公司放量。

想做多多店群精细化项目前期准备投入：

1，准备资金： 一个店铺需要1000的保证金（缴纳官方的） 平台上所有店铺都一样，这个是低的一个标
准，如果你打算做100家店，保证金就是十万，这个是不能动的，所以这就是门槛，当然门槛也是好事，
因为完全没有门槛的事情可能不会有人坚持，也不会释放更大的价值！

2，人员配置： 如果你是个人操作，那你可以一个人做10个店左右，当然也有勤奋的，我们多一个他自
己操作了40家店在家全职操作。如果你是团队化去操作，那么正常100家店就需要5-8个人来做。

关于人的问题：不管你是自己，还是团队，要做这个项目，首先要满足以上这些条件，并且要执行力足
够强，千万不要报名学习赚钱的时候激情四射，信心满满，极度自信，感觉自己随随便便就能赚钱，后
实际情况，自己听课听不下去，节奏跟不上，执行力差，遇到困难怨声叹气，导致后自己没有结果，失
望离场。

“做电商，圈子很重要”因为有了圈子可以让你少走弯路，拓宽人脉，
拓展思路，学习他人失败和成功的经验，获取新经验与信息，抱团取暖
等！圈子的高度决定人生的高度！
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