
异业联盟，其实没你想的那么难

产品名称 异业联盟，其实没你想的那么难

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋301室

联系电话 14776427336 14776427336

产品详情

在同个商圈，每家门店都有原本属于自己的顾客，而那些顾客可能并没有去过联盟内其他门店消费过。
异业联盟合作方案的核心就是抓住顾客希望越实惠越好的心理，把涉及到吃喝玩乐等领域的不同门店串
联到一起，推出些客户感兴趣的活动或优惠套餐，吸引他们来消费，提升门店的营业额

异业联盟对实体店的引流拓客有什么意义？随着互联网电商的发展，实体店越来越难做，在这种大环境
下，商家们通过异业联盟进行“抱团取暖”不失为一种应对行业寒冬的有效方式。这种模式可以把不同
行业、不同层次的商家联合在一起，合力进行引流

异业联盟整合营销渠道，让企业以更低价格，更高品质获得消费者的青睐，以更好传播品牌形象。对于
企业来说，异业联盟将线上、线下资源进行整合，在企业知
名度上更有优势。同时可以将企业自身优势结合到其他行业中进行

，以此来提升企业知 名度，因此这样做可以为企业带来源源不断的客源；另外，与自己擅长的品牌进行
跨行业传播会让自身品牌更加突出，提升自己美誉度

为什么要加入异业联盟呢？



1. 商家推荐消费者购买自家的产品，这个时候能获得产品的利润

2. 商家推荐消费购买联盟中别家的产品，这个时候能绑定消费者永 久的分佣收益。消费者往后的每一笔
消费都与该商家有利益关系。商家也可以在店面营业过程中累积下来的客户，能在平台上获得持续地变
现。

3. 共享流量，商家在入驻异业联盟的时候，就会在形成一个商圈，附近的流量就会形成共享效果，互相
提供流量。

做异业联盟，其实没你想的那么难，不要自己吓自己，因为是个行业/项目都需要客户，没有客户寸步难
行，大家都需要通过异业联盟实现客户流量的焦虑，是共需，是刚需

异业联盟的优势：

1、通过建立综合商家平台，为商家提供线上推广的渠道，平台通过粉丝运营，打造线上平台营销，线下
商店提供服务商业体系

2、通过优惠买单红包推广建立关系等营销工具，商店自主推广建立平台裂变线上传播更轻松；

3、多商家可产生联盟效应，服务相互补充，结合分销模式使用，建立关系相互引流共享用户

对顾客而言，跨店省钱消费，顾客跨店消费有优惠。对商家而言，商家联合促销，整合了周围的资源，
不仅给商家带来更多的客源和订单，还可以获得利润分红，成为商家的另一项额外的收入；合作共赢才
是商业的共同方向

多场景解决方案

1.本地生活服务平台



基于本地商家，构建多元化的一站式本地服务平台。同时开展深度异业营销活动，打造本地生活私域流
量池，降低渠道成本，赋能商家数字化。

2.行业联盟平台

通过不同地区合作的方式联合不同行业商家，打破用户增长瓶颈，增强联盟商家影响力，同时促进行业
向更加规范化方向发展。

3.多业态解决方案

覆盖休闲、医疗、场地、美业等多行业，提供线上线下一体化体验，同时运用会员、积分系统让流量不
断沉淀到私域池，数据化营销提升体验，升级成为智慧商圈
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