
淘宝关于数据分析方面的几个误区 (下)

产品名称 淘宝关于数据分析方面的几个误区 (下)

公司名称 海口龙华铁博涛文化传媒工作室

价格 .00/件

规格参数

公司地址 微信加 sk2324k 办理

联系电话 17677131251 17677131251

产品详情
三、淘气值越高客户消费能力越高吗
    很多商家会通过淘气值来判断自己宝贝的受众人群是否拥有较高的消费水平，但实际上，相比淘气值，消费层级更能体现这一点。
    在官方的说法中，淘气值是基于用户过去12个月在淘宝的“购买、互动、信誉”等行为综合计算得出的一个数值。简单来说，就是看你在淘宝购买的频率如何，频率越高，淘气值就越高。但这并不代表用户是否有较高的消费能力，所以通过淘气值来评判用户的消费能力是一个比较片面的数据对比。
    另外说一下消费层级，消费层级是根据商家所在行业的来访者购物价格偏向所计算的。这什么意思呢？意思就是这里的消费层级指的是，这些用户人群在你这个类目下愿意花多少钱，并不是说这些用户在所有类目都愿意花这些钱。
    举个例子，比如说一名用户购买鞋子愿意花500以上，那他在鞋子这个类目所展现出来的消费层级就是500以上；而同样是他，在购买衣服时只愿意花费70、80元，那他在衣服类目的消费层级就是70-80。
    主要内容就是希望大家在做数据分析时，能够清晰自己分析数据的情况，以及通过这一数据能够得到什么样的思路。如果在分析数据时，连数据的含义都没有搞清楚，那又何谈能够做好数据分析呢？
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