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产品名称 分享一下乐分享模式如何与其他模式结合？
软件开发+ 乐分享模式+实体店
O2O异业联盟，微三云麦超介绍

公司名称 深圳市微二云信息技术有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广东省东莞市东莞生态园瑞和路1号松山湖高新
技术创新园B栋2-5层

联系电话 13929266321 13929266321

产品详情

分享一下乐分享模式如何与其他模式结合？ 软件开发+ 乐分享模式+实体店
O2O异业联盟，微三云麦超介绍

前文引言：为什么选择微三云呢？ 公司注重集团化发展及品牌国际化。经历 5
年深耕，微三云先后投资的公司近 20 家，并在日本、香港等地区完成了商标注册，进一步延伸
产业链和布局国际市场。目前，全球合作服务企业超过 30 万+。
因为微三云结合了云平台：丰富的社交电商功能，为企业营销卖货提供实力支撑。
建生态体系：可打通微三云各大应用体系，便于建生态，拓展产业链。
多用户端口：可打通公众号、小程序、app、h5 等端口，灵活布控市场。
关系可共享：200+应用可灵活搭配，且用户关系可互通，快速裂变。 结合超级云
app：平台营销活动引流的用户可以长期的留存、沉淀并二次转化。
给解决方案：免费为企业提供诊断咨询，并输出完整的就解决方案。 多销售模式：支持和 saas
销售模式，企业可灵活招商，掌控大数据。
运营有保障：百人运营团队做后盾，扶持应用快速上线，免费迭代。
微三云系统了解：https://wsyguanyun.com 或 https://32wsy.com 或 https://gy.32wsy.com 

小编介绍:微三云麦超，微三云营销总监、商业模式总监，商学院院长，首席商业模式策划导师，在软件
开发和商业模式策划行业至今已经超过10年，截止到2023年1月累计亲自服务1557个平台客户，期待能帮
你找到合适的软件，合不合作您说了算，我的服务您看结果，期待这次能帮到您！

https://gy.32wsy.com


公司：微三云集团（莞云）

旗下子公司：微三云信息/微三云大数据/莞云/鸿云/商二/商六/莞带/莞链/达丰云

晶抖云（微三云）云平台开放平台开发者：星电/尾音/云前/超越网络

公司规模：公司经营已超10年，独享整栋5000平方写字楼，年营业额8000万到2个亿，全职员工300人（全
职开发技术180人），服务过百亿级生态模式平台超过30家，服务过上市公司国企超过10家，服务过电商
模式创业平台超过20万家。

资质：双软认证企业，省高新技术企业，自主专利30多项，软著300多个

地址：东莞市石排镇瑞和路1号松山湖高新技术创新园B座整栋

联系：麦总监（负一层电梯直上504）

备注：加微信免费领取数十位平台操盘手和商学院导师联手整理的《分销商城百亿级平台运营合规方案
及推广秘诀2023年版》，来公司需提前门岗报备并享受免费停车，免费梳理设计商业模式，有需要进一
步联系，可以关注公众号“微三云信息”咨询任意内容或者直接百度“微三云麦超”即可获得小编联系
方式！

                                                                   
乐分享模式+社交电商会员制+实体店 O2O异业联盟

导读：“乐分享”、“乐享购”“分享购”这几个关键词近在各大网站上纷纷占据了首页，这到底又是
一波什么样的风暴？企业又是否可以抢到一块属 于自己的蛋糕呢？站在第三方角度，我们一起来分析一
下这个“乐分享”到底有何特别之处，又怎么会受到各大企业和平台的关注。

第、一部分：乐分享模式讲解：

首先，我们要知道在此之前有个 APP
就叫乐分享，这个平台的特别之处就在于，它与其他电商平台和本地生活服务平台不一样，是作 为一个
第三方购物平台的转接口，在这个转接口你可以通过选择商品，下单时自动跳转到第三方购物平台，比
如天猫、京东、淘宝、美团或其他知 名平台。众所周知，我们日常的消费都可以直接通过这些平台来完
成，而“乐分享”则相当于整合了所有的资源，你不仅可以在上面网购、叫外卖、 充话费、交电费、加
油卡充值、社区团购、京东到家等等的服务，并且享受“乐分享”提供的超高优惠，可以说能极大地满
足用户的需求。 你以为到这儿就结束了吗？乐享购的杀手锏还在后面。成为乐享购的会员之后，你可以
分享给五个人，他们会成为你下级的成员；同理，五位成员 又可以各自推荐五个人，以此类推，直到完
成第九层的架构，这时候你下面的人数从层往下开始数，分别是 5 人、25 人、125 人、625 人、直到
第九层有 1953125 人，这时候总人数加起来就有 2441405 人，而这 2441405
人的消费都跟你有关系，你可以拿到平台给的佣金奖励，奖励的规 则是什么呢？敲黑板，重点来了！



作为顶层会员：

 架构层的 5 人消费第 1 笔可获得佣金奖励；

 架构第二层的 25 人消费第 2 笔可获得佣金奖励；

 架构第三层的 125 人消费第 3 笔可获得佣金奖励； 

架构第四层的 625 人消费第 4 笔可获得佣金奖励；

 架构第五层的 3125 人消费第 5 笔可获得佣金奖励

 架构第六层的 15625 人消费第 6 笔可获得佣金奖励 

架构第七层的 78125 人消费第 7 笔可获得佣金奖励

 架构第八层的 390625 人消费第 8 笔可获得佣金奖励 

架构第九层的 1953125 人消费第 9 笔可获得佣金奖励 

九层架构总人数为 2441405 人
为了提高用户活跃度，乐分享也制定了相应的奖励规则，也就是条件，只有达到条件才可以拿到奖励：

一、每月必须消费满 9 笔（金额不限）

二、推荐满 5 人

当然，这个条件对用户来说极易完成，推荐五个人，然后每个月消费 9
笔，我们正常的网购、外卖、话费充值、加油卡加起来也远远不止 9 笔。奖 励的渠道分别是自购奖励、
分享奖励、区域奖励，前二者容易理解，而区域奖励不再是以收货地址为导向，是以用户注册所选择的
地址来衡定。 以上就是乐分享平台的规则和玩法，其实我们不难看出，乐分享与其他分销的模式有着根
本性的差异，不管是在层级上的限制，还是在奖励的模块， 都呈现出不同之处。可能有网友想问的是，
这个玩法是否涉传呢？其实你还没有明白实质性，有没有发现用户每次消费的佣金只给上层一个人，而
并非多级分销，我想，这也是乐分享模式为什么在短时间引起大批量网友关注的原因吧？

但是，这个模式推广久了，用户和团队长就会发现一个问题，就是收入太低了，因为那些淘宝客之类的
CPS 订单利润一笔才几毛钱，分下来没多
少，就算伞下有个几万人，也不过一个月一两千收益，后期无法调动用户的积极性，所以需要迭代 2.0
版本，增强用户的推广.



第二部分：乐分享/分享购模式的 2.0 版本 分享购 2.0
版本主要是要解决团队长收益低的问题，首先，平台引入团队长大礼包社交电商会员制度，单价在
999-9999 之间，这样金额大利润高 的团队长和区域代理礼包，这样礼包可以拿出来的分佣金额是比较大
的，团队长推广下级会员马上就可以看到礼包分佣收益，不同级别的团队长， 除了享受 55 公排九层订单
收益，还可以享受不同比例的团队伞下订单级差收益，这样用户就更加愿意买礼包加入成为团队长。
第二步，引入 020 实体门店入驻异业联盟，这样用户平时的刚性消费，比如楼下餐馆就餐，美甲，美发
，便利店买酒买烟买零食，团队聚餐，咖啡
店奶茶店，超市购物，早餐店等等刚需消费的门店，这些订单利润相对比 CPS
订单的利润大多了，自然可以拿出单笔几元甚至几十元的佣金用来 奖励给上级领导人，这样，伞下几千
几万甚至几十万人的团队长，很容易看到月入几十万的情况，这样会员又可激活起来。

O2O 门店系统功能介绍：

1、无限添加商家，多商家入驻，入驻申请，入驻审核，资料修改，商家页面装修，商家独立后台，可以
上传产品、展示门店信息，分销设置

 2、连锁店与普通店，连锁店有总店通用会员卡和分店独立使用会员卡功能 

3、根据用户 LBS 定位识别，距离远近推荐附近店铺，可以根据店铺销量和评分，距离远近排序推荐 

4、可展示多少起送，配送费多少等，可设置新人优惠、满减优惠，折扣、会员价等

 5、商家店铺主页，进入商家店铺，可看到商品列表，热销推荐，领券等，可展示店面地址，客、服电
、话导航等

 6、可以根据产品名称搜索提供同类产品的店铺 

7、同时支持线上下单、到店支付、全国配送、同城配送上门（对接爱跑腿和达达配送） 

8.支持产品预约，服务类预约，技师预约，次卡预约，可进行线上预约，线下体验消费时核销

 9.餐饮行业支持扫码点餐，分配桌号。

拓展阅读：多年来，微三云先后为 20
多万个等众多大型企业用户和中小电商平台提供了电商系统工具及相关增值服务产品。 微三云秉承“商
业智慧，科技匠心”的理念，致力于为全行业的企业、商家提供传统互联网到移动互联网的电子商务解
决方案及技术运营、 电商运营等增值服务。微三云的定位就是出售源码系统，这就是一次性买到你的系
统，整套程序源代码和技术卖给客户，系统买回去以后不大客户 可以使用，客户的朋友创业者都可以用
，客户有自己独立的服务器，独立域名，独立品牌进行运营市场，客户可以自己进行招商，可以无限开
发账 号给你们的客户使用，你们收费。我们的服务价格在市场上属于中等，我们不做低价恶劣竞争这种
，客户没有好的服务，我们也没有利润，zui终也 是败坏名声。 更多干货内容，详情请看网站



https://wsyguanyun.com 或 https://32wsy.com 或 https://gy.32wsy.com
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