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产品名称 快速引流裂变的异业联盟平台模式搭建？模式讲
解+异业联盟+科技赋能，微三云麦超分享

公司名称 深圳市微二云信息技术有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广东省东莞市东莞生态园瑞和路1号松山湖高新
技术创新园B栋2-5层

联系电话 13929266321 13929266321

产品详情

快速引流裂变的异业联盟平台模式搭建？模式讲解+异业联盟+科技赋能，微三云麦超分享

前文引言：微三云科技成立于 2013 年 8
月，总部位于广东东莞，东莞独栋五层办公楼设有技术中心和电商培训中心。我们的
slogon"专注电商软件研发"， 为国内主流电商平台商家提供商品管理、运营管理、数据分析相关的 SaaS
产品，在此基础上提供供应链竞争性货源、业务培训等增值服务，帮助
商家降低运营成本，提升经营效率。 微三云提醒，运营的商业逻辑根本不是靠沉淀资金来补前面推广者
收益的，比如思购臻选秒杀模式、美丽天天秒链动 2+1 奖励模式，泰山众筹模 式，太爱速 m
秒杀寄售模式，全民拼购模模式、社交盲盒系统，共享购嗨购模式，乐分享模式，消费返利模式，共享
WIFI 广告模式，有钱还众筹 还债模式，盲盒社交电商系统、秒杀拼购系统、预售拼购模式、拼商抽奖模
式、广告电商模式等应用模式，尽量合计没有泡沫的卖产品出货机制，
一个平台是处于盈利状态的，也许他的一些行为可能看上去不那么合理，但还是可以正常运营的。
微三云商业模式 https://wsyguanyun.com 或 https://gy.32wsy.com 或 https://32wsy.com

                                                             
异业联盟拓客营销策划系统方案———如何为营销策划公司赋能？ 

前言：什么是异业联盟？

   商家联盟是各行业主流商家联合打造的消费联盟，利用线上和线下相结合的方式，展示各商家品牌
、产品、服务、促销优惠活动和优惠折扣信息，为联盟的各商家带来共享客户的资源。加入联盟商家的



好处就是，可以实现店铺引流拓客,
增加更多可能的营收。商家联盟，也叫异业联盟、百业联盟、商业联盟等多种叫法。

商家联盟，其中zui重要的一项就是商家联盟活动的组织策划，这个每个商家联盟平台都应该重视的，也
必须要落实的。通过商家联盟活动，能够有效地激发会员活跃度、提高商家曝光率、促进销售业绩的攀
升。

     那么，可以从哪些系统功能模式着手为实体异业联盟店铺引流拓客，实现跨店会员共享、增加
门店营收呢？微三云异业联盟云平台系统提供一下解决方案：

 

异业联盟共享会员平台

功能介绍:

推荐一：异业联盟跨界盈利：付款码即可锁定用户，一次支付终身锁定，用户到平台消费、到别的全国
其他门店消费，均可以享受平台入驻商家让利的返点提成，假设一个门店锁定周边2万个会员用户，2万
会员用户在平台线上消费或者线下消费，假设一个月每人1000元，那么就算只有1%的门店返点，也有20
万每月的被动收益，有可能商家做一次活动，即可终身躺赚。

推荐二：发起联盟卡多店联盟营销活动：联盟卡包，不同行业的联盟商家，各自拿出提前准备的福利（
比如折扣券、代金券、小礼品、超值爆品、体验套餐、半价抵扣等），然后通过商家联盟系统把这些福
利组合成一个联盟券包或者联盟卡。

 

多个门店共同拿出一个让利引流产品，组合成一个联盟卡活动。联盟卡可以设置多种权益，比如会员的
优惠权益、开卡续费优惠权益，会员专属折扣，一次性赠送多少优惠劵、购物币、积分，和每月赠送多
少优惠劵，购物币、积分，这样可以促进用户每个月利用折扣优惠去消费，促进用户粘性或消费活跃度
。还可以设置商家专属优惠，关联商家所设置的专属优惠，打通线上线下，一体化消费场景。

联盟卡好处：

    1）尊贵身份，会员一卡通，摒弃传统一店一卡在手，享受全城不同折扣VIP，简单出示即可享受
联盟商一高优惠优质服务：购买即开通平台会员，会员可以直接领取或者付费购买。联盟券包会员卡，
会员可以免费领取，也可以设定很小的金额让会员购买。会员领取购买后，如果要使用，就必须得到商
家门店去核销，这样就给商家增加了曝光宣传，同时也增加了二次销售的机会。

  2)可以设置会员卡永/久有效，或者有效期多久。会员即可在指定商家和平台消费都享受会员折扣,卡
类丰富，储值卡，折扣卡，积分卡，服务卡各行通用



  3)、积分内部通用：在联盟商消费所获积分统一，循环利用价值更大，消费抵现，服务抵现，礼品兑
换，

 

推荐三：门店发起红包拼购拼团活动裂变会员

红包拼购:平台、线下门店可通过产品红包让利用户—门店可以发起多人拼购活动并自行灵活设置参团人
数和中奖人数等参数，中奖用户可以获得产品，没中奖的用户可全额退款，并且所有参团用户可以瓜分
该拼购活动的【让利红包】，让用户不仅购物省钱，还有机会赚钱，充分享受购物乐趣。

有实力有条件懂运营的平台可以用区/块/链技术限量发行积分，比如仅发行500万积分，每天仅发行500个
，每天所有消费用户瓜分500个积分，同时平台拿平台利润的10%进行托底积分价值，那么积分就会单边
上扬增长，用户持有积分即可增值，可以在内部交易区挂卖变现。

推荐四：预售众筹拼购活动：因为门店有些产品量越大边际成本越低，门店可以委托平台发起预售众筹
活动,比如1万份，产品单价随着参与用户数价格递减，差价马上返还给之前的用户，同时平台每进来50
人拿出一定数量奖励进行免单抽奖，越早下单越容易抽中免单，适合预售型产品或者订单生产型的产品
或者限量体验的服务套餐。

     预售拼购”是消费者通过参与门店的产品预售活动，从而获得更加优惠的价格。同时，通过社
交分享，还有机会获得免单资格，活动阶段返现以及分销奖励，让消费者有机会“白拿”产品，甚至赚
钱。

（举例：免单抽奖，价格100元/斤，有一批当季上市10元/斤，现开启10斤装预售，及拼购价：100元。此
次预售活动为了更好地“助农消橙”，现推出活动政策：1.每满200人返5元差价；2.每满25人随机抽1人
免单。）

预售拼购用户权益：

越早拼，越便宜：若消费者在活动刚开始时参与了此预售活动，当人数达到200时，平台会返还5元差价
，以此类推，若满2000人，总共可得到平台50元的反差，此时，消费者相当于50元买了十斤的脐橙。

越早拼，越幸运：每新增25人参与平台将从参与活动的总人数中随机抽取1人免单，越早参与被抽中概率
越大，且被抽中后，仍然可以享受后续平台的反差，若消费者在第/一轮就被抽中免单，等于“白拿”脐
橙，还获得了50元的返差。

这样的火爆的活动试问你一下，你要不要参加，如果是我，我是要参加的。



推荐五：积分返利模式：用户在入驻平台的异业门店消费（所有门店都可以），赠送120%的积分，积分
可以通过每日完成广告任务（看10个广告视频）释放为现金，每日完成任务可以释放2-3元，比如吃了一
份快餐15元，只需要5天就可以全部返现，而且返现费用由广告联盟的广告主来支付，不需要平台承担，
用户更容易促进下单消费。

推荐六：招商提成:用户推荐商家入驻平台，从而获得商家营业额的部分利润奖励，平台得已快速整合大
量的商家及产品，如商家有入驻费用也可以设置一定比例的奖励，招商员身份可以设置多个级别进行团
队业绩考核管理

推荐七：礼品卡、充值码营销：企叮咚营销模式，比如消费充值门店会员3000，赠送价值3000元礼品产
品（一折供应链产品），再赠送3000元的消费抵扣券可以在线上平台充值后抵扣消费，根据用户线上抵
扣消费付现金部分还可以给予商家一定分销奖励。

    线上送礼和虚拟礼品卡应用，帮助社交营销和提升获客能力，用户购买礼品卡后可自己提货或者
转赠他人，同时支持电子礼品卡和实物礼品卡

    充值码功能就是根据平台和商家营销需求，可批量生成购物币/积分/零钱等充值码，用于营销活
动中发放。

推荐八：支付有礼活动：用户通过商家收款码（平台提供给商家），用户过付款后领取福利（积分、购
物币红包奖励），参与互动，刺激用户复购，帮助平台留住用户

推荐九：线上砸金蛋、刮刮卡、幸运大转盘：商家设置购物送100积分，积分可以参与一次线上砸金蛋/
刮刮卡/幸运大转盘活动，抽取奖品，砸金蛋是节日庆典活动上非常受欢迎的营销活动，砸金蛋应用结合
节日活动，可以烘托氛围，提高用户的参与度，结合商城体系的商品、优惠券、购物币、积分，形成流
量闭环。幸运大转盘也是引流神器，适用于商业促销、签到活动、游戏营销、投票活动、抽奖等，灵活
设置，便捷操作

推荐十：砍价营销裂变活动：商家可委托平台针对某个产品进行砍价活动，用户可到砍价专区，选择商
品进行邀请好友帮忙砍价，通过低价优惠激励用户自发分享邀约粉丝，实现品牌的迅速曝光。

推荐十一：小程序直播：门店可以跟平台申请主播身份，门店店员可以进行直播关联门店或者门店产品
，进行直播带货，也可以是直播讲解养生健康知识促进消费下单的商学院功能。官方小程序直播，用于
商学院培训，直播带货，用户分享直播间建立上下级关系

推荐十二：异业联盟系统基础功能：供应商入驻、门店入驻、门店页面。门店装修、门店定位、门店电/
话。门店团购，在线买单，线下付款码，平台云店产品一键加入门店，门店数据、门店订单，门店核销
、联盟商家列表，商家管理后台，支付送红包，门店优惠券，门店平台扣点让利，用户评论等等。

推荐十三：异业联盟系统订单分销模式：

线上产品：按产品利润，线下门店产品：按商家让利扣点计算

二级分销：一级分销/二级分销



团队长+平级奖：V1/V2/V3

区域代理奖：大区-省代-区代-市代-区县镇-街代

分红：股东分红，共享股东，平均分红，加权分红，全球分红

拓展阅读：实力认证！恭贺微三云信息荣获多个奖项！ 以“科技原力觉醒，引领创新巅/峰”为主题的颁
奖盛典上。微三云信息一举荣获“行业领/军企业奖”和“互联网+应用服务首/选品牌奖”这
两个奖项。互联网从zui初的 QQ 到人工智能及互联网+，算法不断更新迭代，微三云开发也一直致力于
电商底层技术的开发与创新，将优质电商底层
服务发挥到极/致，为科技提供更加广泛的现实，让更多想法得以实现！
创新营销模式是传统电商的一次升级，是移动互联网和社交结合延伸出来的一种卖货方式，从 15
年到现在也经历了几年时间的积累，分销已经 处于非常成熟的阶段，分销只是社交电商其中的一部分。
电商平台需要增长会员，要么通过砸钱耗流量做广告，要么通过创新分销模式奖励机制促 进会员主动分
享裂变，比如目前做得比较好的社交电商平台有拼多多、云集等都是主要是靠分销做起来的，分销早起
大部分都是基于微信体系来做 的，随着市场越来越规范，随之出来了很多
APP，不乏很多做得好的平台和这方面的软件开发公司，微三云不失为其中的佼佼者，仅仅 2021 年即
开发有美丽天天秒链动 2+1
奖励模式，全民拼购模模式、社交盲盒系统，共享购嗨购模式，乐分享模式，消费返利模式，共享 WIFI
广告模式，有 钱还众筹还债模式，盲盒社交电商系统、秒/杀拼购系统、泰山众筹模式，太爱速
m 秒/杀寄售模式，预售拼购模式、拼商抽奖模式、广告电商模式等 创新模式。
创新分销模式是传统电商的一次升级 https://wsyguanyun.com 或 https://gy.32wsy.com 或 https://32wsy.com
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