
门门：泰山众筹模式全新裂变赛道，清远源码部署

产品名称 门门：泰山众筹模式全新裂变赛道，清远源码部
署

公司名称 东莞市星电网络科技有限公司

价格 .00/件

规格参数 微三云:源码系统
全新版本:标准+定制
全国:APP，小程序，H5

公司地址 东莞市石排镇东莞生态园瑞和路1号松山湖高新
技术创新园B栋2-5层

联系电话 15006688653 15006688653

产品详情

向各位企业家及创业者朋友们问好，我是的门门（陈景尧），这期门门给

大伙儿讲讲承载过亿的商业模式——泰山众筹

泰山众筹模式已经走了4个多年头，目前仍在运行。

泰山众筹模式：

一、无泡沫——安全长久

所有的互联网金融项目的死穴就是泡沫无法消除，泰山全球首创止损重生

机制，科学消除泡沫，彻底解决行业泡沫痛点，实现安全长久赚大钱；



二、返本息——更放心

以往的项目一旦新增业绩跟不上，崩盘，投资者几乎血本无归，泰山全球

个第提出止损返本息，新增业绩一旦跟不上，立即止损返本65%—75%—

。让投资者本金有保障，投资更放心；

三、新规则——不伤人脉

以往的项目一旦崩盘，后参与者买单、血本无归，大伤人脉。泰山改写行

业买单规则、后参与者返本，不伤人脉。

四、重生机制——生生不息

所有的项目都会从生到死，这是事物发展的必然规律，但很多投资者参与

一个项目、只想项目生时的收益，不想项目死时的风险，掩耳盗铃、自欺

欺人、这是非常不成熟的投资心理。泰山一旦出现众筹失败，就会立即启

动止损重生机制，返本推倒重来，生生不息。

以上就是泰山众筹的四大拐点、四大亮点、也是泰山众筹的四大价值：

1、彻底解决了项目泡沫无法消除的问题；

2、彻底解决了投资者血本无归的问题；

3、彻底解决了推广者伤人脉的问题；



4、彻底解决了项目生命周期短命的问题；

泰山止损重生机制，全球行业风向标，必将引行业健康持续发展。

泰山众筹+止损重生+复利+生生不息

以科技为引信，以文化为纽带，以创新为驱动，让产品名副其实，让客户功成名就

门门祝各位企业家，创业者朋友们，根深叶茂无疆业，源远流长有道财！

分享模式，分享知识，分享系统，分享价值。如需完整方案，软件开发，模式策划，需要了解电商软件

等相关信息或者其他方面的电商问题的读者，可以留下联系方式私信小编，门门都会一一回复，搜索门

门，千篇商业方案解析给你听！

扩展资料：

为什么要做私域流量，私域流量到底还能火多久，有专家表示：“十年、二十年？“进入2023年，几乎
所有的企业都在做私域流量，就连家门口的生鲜店都开始拉人建群，微信公众号+微信社群+小程序+APP
商城一体化运营，促进用户的留存和复购。私域流量优势1.流量更可控，无需付费2.减少营销推广成本费
3.营造品牌成长

那私域流量有缺点吗?说到私域流量的缺点话，那就是不便于管理了，大部分店家都以微信群或者公众号
小程序作为私域流量，一开始可能都挺好的，当用户越来越多，就很难管理了，导致会员流失，怎么活
跃会员们的氛围，减少会员流失，是所有商家们要解决的难题。对于大多数企业来说，私域流量能够提



高会员忠实度，提升整体销量。一旦你拥有了这些客户之后，还可以使用各类运营的工具或者是手段，
不断的去提高会员的一个复购率，完成这整个商业的一个闭环。尽管「私域流量」可以说是解决流量问
题的一大利器，但是私域流量池要怎么构建？快手副总裁曾直言：“快手直播90%多的是私域流量，只
有关注到这个人才能看见他的直播。直播是快手形成短视频社区而不仅仅是短视频媒体的奥秘所在，也
是快手商业化的核心竞争力所在。”一言道破平台都在打造私域流量的属性，以锁定更多的长期用户。
回到大多数企业增长本身，打造私域流量、实现快速的用户增长和盈利，也是目前企业营收的重要考量
因素；企业和品牌都开始有意识地布局私域流量。那怎么去执行呢？我们可以分为以下三步去走1.找客
户，让他们知道你的存在。2.展示你的优势，吸引客户让客户认可你。3沉淀客户：刺激会员活跃度。关
于刺激会员是特别关键重要的一点，如何把客户留住，不流失，这也是商家们为困惑的事情，我们要设
置一些诱铒，是足够可以吸引客户的，还要分享一些对客户有价值的东西，比如资讯、信息给到他们，
要让客户觉得在你这里对自己是很有帮助的，这才是你的客户。总结：私域流量的运营之道，需要全面
考虑“用户触达→下单购买→高复购”的长期目标实现，其中各个环节、细节内容与及关键点的设置，
离不开用户、产品、传播、价值认知各个环节的具体方法和执行策略。

这里推荐商城系统，多种商业模式，各种行业成功解决方案，供你选择。更有百种营销工具，为你轻松
拓客、引流、裂变、转化打轻造私域流量。一站式解决方案实现企业自有私域流量的沉淀。
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