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如何抓住风口，利用互联网赚钱？（內含三大商业模式推荐）建议收藏

大家好，我是你们熟悉而又陌生的好朋友梦龙，一个创业期的年轻人

今天跟你做个分享，众所周知互联网是一块非常大的蛋糕，几位互联网巨头也做不到完全吃透，同时也
是一个门槛较低的创业之路，非常的适合年轻人，适合咱们平民百姓，那么我们这些普通人该如何去跟
巨头们一起吃这块蛋糕？该如何利用互联网赚钱？

首先我们得了解互联网的赚钱模式有哪些方式：

互联网盈利无非就是将流量变现，流量变现无非就是通过电商，游戏，以及广告，这三种方式。

1.游戏都能理解，单机买断，网游点卡时长，各种商城皮肤道具充值，这是也腾X以及网Y目前的主流市
场。

2.广告通过自己的流量池，帮其他的商家，游戏工作室等等去打广告，从而赚取他们一定的广告费用，
像百D，抖Y，甚至淘B也是吃的广告流量。

3.电商通过流量，带货，卖货，从而赚取商品的一定利润值，例如京D，抖Y商城，阿里等都有通过电商
的方式进行变现。

那么以上三种方式中，那种是我们*能实现的？

电商，电商，电商



其实很多你不知道的是，电商变现是互联网三种变现方式中*实战的，*容易触达的，也是咱们所能涉及
成本*低*稳的一种方式

当然卖货嘛，那你肯定也会有几点问题：

1.摆摊也是卖货，成本也低，为什么要选择电商卖货？

2.电商平台那么多，入驻还要抽佣，该怎么选择？

3.那么多做电商的，消费者为什么要选择我？

4.货该怎么卖？我怎么能赚到钱？

梦龙这次就给你解答一下，电商的问题

1.摆摊成本是低，但是他的局限性也高，你所面对的人群，客户群体量小，效果也不一定好，反观你电
商卖货，那么多的公域流量池让你耗，面对的客户群体大了，量更大了，那么是不是钱就多了呢。

2.电商平台多，很多商家*开始都是选择入驻他们，这点当然是没问题的，毕竟平台流量池够大，用户量
大，但是梦龙这里想说的是，我们为什么不能将他们的流量池转化一下？将一部分转化成自己的可以吧
，那有累计了一些流量后，我自己不能做商城吗？自己不能做平台吗？

3.做电商的很多，商家很多，为什么要找我？而不是找其他做的更久的？我货要怎么卖？其实这里除了
咱们的产品本身的价值外，还需要有一些好的模式推动，毕竟现在互联网的高速发展，各种模式层出不
穷，一个好的产品是远远不够的，每一个成功的平台，每一个爆火的产品背后都有一个好模式作为底板
。

在解决的了这些疑问之后，那你应该会问，模式该如何选择呢？

这边给你分享三个梦龙觉得好用的模式

一，共享购模式：

逻辑：消费者在平台消费获得共享值，消费者10倍，商家2倍。

购买礼包激活共享值流通和交易。

平台每天衡量发行共享积分

以今日全网50万“共享值”、个人消费5000元、商家让利10%、每天空投500枚“共享积分”为例进行计
算

个人获得“共享值”：5000元=5000“共享值”

个人今日获得“共享积分”：5000“共享值”÷全网50万“共享值”×500枚“共享积分”=5枚“共享积
分”

“共享积分”的购买力会根据每日全网消费额进行上下波动，按照当日“共享值”释放价值累计。商家
让利的金额作为“共享积分”购买力的托底，商家让利越多“共享积分”的购买力也就越高。

模式亮点：共享积分的价值是根据市场供需关系波动，按照当日释放价值累计，以共享值等值为止。那



么商家获得的共享值：1000元*10%*2倍=200共享值，商家让利越多，那么共享积分价值越高。

二，链动2+1模式：

走人留人、上帮下扶机制

A买499礼包成为代理

A推荐B1、B2也买499礼包成为代理

A分别获得B1、B2的直推奖励100+100=200元

A升级成为老板身份，B1、B2各推荐2个499元礼包代理，也就是C1、C2、C3、C4

A获得800元见点奖，B1、B2分别获得200元直推奖

（直推奖100元，见点奖200元）

第1、2条线留给上级，与A再无关系

当A推荐第三条线，也就是B3时，将会获得100元直推奖和200见点奖，也就是300元

结论：推荐2人成为老板身份，1/2号留给上级，第3号位以后才是自己的团队，每直推N个人就能拿到N*3
00元。

三，广告电商模式

模式逻辑：通过社交电商+广告分佣的形式，让消费者在平台购物时获得广告积分，消耗广告积分观看
平台对接的广告任务，获得广告奖励，积分全返。

模式亮点：打造全新消费创业新理念，让消费者购物送积分—积分变现，让日常消费转为广告奖励和产
品分销赚钱模式，实现数据价值共享，广告商、用户、平台利益三分共赢。

拓展资料：今日普法

第五条 电子商务经营者从事经营活动，应当遵循自愿、平等、公平、诚信的原则，遵守法律和商业道德
，公平参与市场竞争，履行消费者权益保护、环境保护、知识产权保护、网络安全与个人信息保护等方
面的义务，承担产品和服务质量责任，接受政府和社会的监督。
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