
饮料销售方案策划

产品名称 饮料销售方案策划

公司名称 弥特盈泰(广州)软件科技有限公司

价格 .00/件

规格参数 优势:成熟案例，服务多家公司
特点:低成本高效提升销量
产地:全国各地有子公司

公司地址 广州市黄埔区西成中街10号B栋602房

联系电话 18122310427 18122310427

产品详情
       饮料销售方案策划让活动的效果更为明显，能有效提升消费者停留时间与活动参与度，进而提高消费者对品牌的认可，让消费者锚定产品。
一、饮料销售方案策划含义介绍：
       饮料销售方案策划以饮料数字化为核心，让每个饮料都拥有唯一的数字化二维码，助力品牌“直连线下消费者，建立全场景消费洞察”，“打通线上线下渠道，优化提升营销效果”，“沉淀线下消费数据，丰富品牌数据资产”，突破品牌与消费者之间的界限，帮助传统企业在不改变现有渠道的前提下实现销量提升、粉丝倍增、营销费用大幅度降低。
二、饮料销售方案策划有什么具体应用方案？
1、一物一码，让消费者选择你的饮料。
可以面向消费者，在给奖励的同时要辅以互动，好玩的二维码活动，比如扫码领现金红包，扫码大转盘、刮刮卡等。有趣便捷的饮料销售方案策划吸引消费者购买饮料并扫码，有助于形成品牌的差异化竞争优势，带动饮料销量，提升饮料复购率，并显著提高品牌曝光度传播度。
2、一箱一码，让零售商上架你的饮料。
企业可以面向零售商，每箱酒生成一个专属的箱码，每个箱码设有奖励，比如现金奖励、饮料奖励、礼品奖励等。有吸引力的奖励会提高零售商重复开箱获取奖励的欲望，从而会选择品牌饮料并想尽一些办法引导消费者尽快地把饮料买走。
3、导购码，让实体店销售员推荐你的饮料。
企业可以面向线下实体零售店的导购员，只要推荐消费者购买品牌饮料，消费者购买后，先扫描导购员身上的导购码识别成功，再扫描饮料上的二维码，进入抽奖页面，提交兑奖。消费者提交兑奖成功后，导购员自动获得相应的奖励。利用导购码激励线下销售员主动推销自己品牌饮料，介绍自己的品牌，能提高消费者对饮料的了解度，提升销量并打击竞品。
三、饮料销售方案策划三大优势详细介绍：
1、是突破“一物一码”技术，建立物流追溯系统，赋予每一件饮料唯一的二维码，作为身份认证，依托全自动立体仓库，绑定箱码、垛板码，准确定位饮料流向，保证每件饮料真实、安全、可追溯。
2、是创新营销模式，建立以“一物一码”为基础的智能营销平台，打破企业与消费者之间的壁垒，实现线上线下互动。将二维码作为饮料入口，通过资源互换、跨界合作，实现公众号引流和与消费者互动；消费者直接在线上参与兑奖，解决传统奖盖回收及假盖问题，大大节约了营销费用。
 3、是拟对消费者行为进行大数据跟踪，对不同消费人群实现准确投放，实现一地一策和千人千面的营销策略。每一个码背后都对应着消费者的用户消费行为数据，通过一物一码大量收集用户原创数据，进一步建立企业用户画像及大数据中心，通过分析消费者购买习惯，为消费者提供个性化的饮料和服务，实现准确营销。
      营销活动效果是支持数字化、可视化、实时的，是随着拓客数量的增长而增长的，经销商以及终端销售人员的渠道拓展的积极性得到了极大的提升，从而实现商品销量提升和渠道的裂变。
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