
酒类营销方案

产品名称 酒类营销方案

公司名称 弥特盈泰(广州)软件科技有限公司

价格 .00/件

规格参数 优势:成熟案例，服务多家公司
特点:低成本高效提升销量
产地:全国各地有子公司

公司地址 广州市黄埔区西成中街10号B栋602房

联系电话 18122310427 18122310427

产品详情
       对于酒企来说，扫码营销不仅是酒企提升消费者购买欲望的亮点，更是一物一码与数字会员体系衔接，形成良好消费循环的关键。
一、什么是酒类营销方案？
       酒类营销方案通过赋予每件酒类专属二维码，帮助每件酒类赋予独立的身份信息，实现消费者和企业直连，帮助企业增加消费者粘性，建立良好的关系，增加复购率。
二、酒类营销方案有以下三种解决方案
1、针对终端消费者
以防伪码为载体，实现酒类一物一码，消费者扫码辨真伪，同步获取（积分、流量、话费、红包、实物）礼品，娱乐性强，参与度高，提升消费者复购率，实现线下销量快速提升。
2、针对渠道经销商、代理商、零售商
采取箱码实现酒类一箱一码，解决渠道动销能力，提升渠道经销商的开箱率和上架率，快速提升销量。同步结合防窜货系统，进行渠道管控，以防窜条码和二维码套标关联结合，实现酒类物流跟踪管理，防止经销商恶意窜货，维护市场秩序，保证消费者合法利益，提升品牌形象。以溯源码为载体让酒类有源可溯，建立酒类自己的追溯体系，实现生产有记录、酒类可追踪、质量可追溯、责权可追究，严格把控各个环节，保证酒类质量安全，让消费者放心、信任，提升对品牌的黏性。
3、针对商超、直营店、零售店导购员
采用导购码，使其导购员主动参与品牌推荐，成功销售即可在线获取佣金提成，提升导购员积极性，实现销量快速提升。以酒类条码为载体，进行酒类赋码改造，让每件酒类都成为品牌宣传载体，可植入视频、广告、活动等方式进行推广宣传，实现酒类移动互联网时代的全方位营销，提升消费者对品牌粘性和增加品牌影响力。
三、酒类营销方案能给企业带来什么好处呢？
1、快速简便：
对用户来说，用户可以通过手机扫码直接进行领红包，省去了传统营销活动的很多过程，可以随时随地进行活动;对于企业来说，由于操作过程简介，酒类营销方案为企业节省了大量的物力人力。
 2、准确营销：
企业可以有效的设置中奖率，根据实际情况及时调整中奖概率和红包数量，进而起到准确营销的效果。
 3、高效营销：
酒类营销方案清晰的显示了科技的高端性，给消费者一种清新、好奇感受，很大程度上刺激了用户的参与热情，高效地完成活动的预期目标。
 4、详细统计：
企业可以通过后台统计，记录活动参与者的基本信息，为以后的酒类推广打下坚实的基础。过后台的统计，企业还可以了解消费者的喜好，从而及时的调整公司的一些方案，增大企业在同行业的竞争。
       数字化并非独立存在的，是系统化、全面化的赋能模式；价值体现的高低，关键在于酒企是否能够发现、挖掘其中价值，并适当利用每个数字化环节的功能与作用。
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