
直播带货大势所趋，微三云直播带货系统分享

产品名称 直播带货大势所趋，微三云直播带货系统分享

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋403室

联系电话 15766340569 15766340569

产品详情

随着互联网技术的发展，直播带货模式给消费者带来更直观、生动的购物体验，直播电商也逐渐成为促
进销售、拉动消费的新动力。在直播电商诞生初期，够吸引眼球、能赢得更多流量就是王道。因此，简
单粗暴的“叫卖式”直播一度霸屏。但很快，消费者便对这种缺乏内容表达和技术支持的直播带货失去
了兴致。一些直播电商开始探索丰富内容、靠实力带货的途径。本期分享微三云直播带货系统。

疫情开始以来，大约有六成用户会暂时避免去人口密度大的地方消费，线下的流量减少，实体业面临考
验的同时，也是电商的机会点，并且，部分用户将进行网购平台/购物形式/商品品牌的尝新，电商行业
有了新气象。

疫情下有人网购订单暴涨100.%，大批的实体店主也加入了直播卖货的行列，超过50%的天猫商家在直播
卖货，越来越多的门店也开始转型线上，就连我们离不开的微信也加入了直播的阵型。

在如此明确的竞争趋势下，企业如何自救呢？当然要跟随时代的步伐，再从中不断的创新和优化商业模
式。“微三云”推出的基于微信官方开放的小程序直播组件结合【云平台】系统的电商及官.网功能，让
商家通过小程序后台的直播组件，可以直接在小程序中实现直播互动与商品销售的闭环，达到线上转型
和品牌曝光率的提升。

直播带货大势所趋，你不可错过的大商机。

系统八大核心优势——打造一站式社交电商营销生态系统

1.
微商城多种分润解决方案：从获客到裂变到分润，多种分润机制模式，拼团、中奖拼团、角色团等等。



2. Java商城系统私有化部署：独立部署基于服务商自身服务器的后台管理系统，数据标准化管理店铺。

3. 全渠道多终端覆盖：小程序+公众号+H5+app等多渠道商城覆盖，快速抢占移动电商市场。

4. 定制功能开发：我们以高品质设计创造商业价值，满足客户定制化需求。

5. 个性化的装修操作：可视化的装修模式，轻松打造个性化商城，一次装修可多渠道同步发布。

6. 打通线上线下消费场景：线上商城+线下体验突破传统电商瓶颈，赋能企业搭建社交新零售平台。

7. 丰富的营销玩法：通过丰富的营销玩法增强客户黏性，提升客户复购率，*大程度地留存客户，多元化
营销玩法激活会员。

8. 专.业售后团队：一对一售后，赋能客户项目快速落地。

以上就是微三云何晓义分享的内容，感兴趣的朋友记得点赞留言。

1软件3系统7开发、5营销1方案2设计5、5商业4模式6策划5，完整方案可找小编获取。
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