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产品详情

向各位企业家及创业者朋友们问好，我是的门门（陈景尧），这期门门给

大伙儿讲讲承载过亿的商业模式——泰山众筹

泰山众筹模式已经走了4个多年头，目前仍在运行。

泰山众筹模式：

一、无泡沫——安全长久

所有的互联网金融项目的死穴就是泡沫无法消除，泰山全球首创止损重生

机制，科学消除泡沫，彻底解决行业泡沫痛点，实现安全长久赚大钱；



二、返本息——更放心

以往的项目一旦新增业绩跟不上，崩盘，投资者几乎血本无归，泰山全球

个第提出止损返本息，新增业绩一旦跟不上，立即止损返本65%—75%—

。让投资者本金有保障，投资更放心；

三、新规则——不伤人脉

以往的项目一旦崩盘，后参与者买单、血本无归，大伤人脉。泰山改写行

业买单规则、后参与者返本，不伤人脉。

四、重生机制——生生不息

所有的项目都会从生到死，这是事物发展的必然规律，但很多投资者参与

一个项目、只想项目生时的收益，不想项目死时的风险，掩耳盗铃、自欺

欺人、这是非常不成熟的投资心理。泰山一旦出现众筹失败，就会立即启

动止损重生机制，返本推倒重来，生生不息。

以上就是泰山众筹的四大拐点、四大亮点、也是泰山众筹的四大价值：

1、彻底解决了项目泡沫无法消除的问题；

2、彻底解决了投资者血本无归的问题；

3、彻底解决了推广者伤人脉的问题；



4、彻底解决了项目生命周期短命的问题；

泰山止损重生机制，全球行业风向标，必将引行业健康持续发展。

泰山众筹+止损重生+复利+生生不息

如需完整方案，软件开发，模式策划，需要了解电商软件等相关信息或者

其他方面的电商问题的读者，可以留下联系方式私信门门

扩展资料：

如何利用IP势能提升私域转化率，用个人品牌给产品赋能？

一．如何做个人品牌？

①定位：“离钱近、我喜欢、丰富人设”。

②抱平台：在可触及的平台中选择有流量、有机会的平台。

③才华&技能：坚持打磨强化技能，让平台发现扶持，使个人品牌脱颖而

出。

捷径：抓住平台的红利区；听老司机的经验；关注平台政策。

二．视频号中沉淀流量的方法和渠道有哪些，对于视频号赛道可以复制的

扩大流量池的公式经验？



，跑产品漏斗模型。流量是一个漏斗，通过一些方式达到留存。通过提升

曝光量，把流量引进来，使用户有效停留，促进潜在意向人群进行下单转

化，用一些钩子让用户加企微，逐步实现闭环。

要注意想清楚靠产品留人，还是靠私域群体留人，待用户加入企微后慢慢

转化。

目前微信官方更支持在直播间完成闭环成交。只有这种途径才能得到平台

算法的关注和流量扶持，所以在视频号里直接卖东西是有必要的。

第二，跑转化率模型，确保转化率合格。

三．闭环如何使用？

存在问题：越来越多人在外导流量使得直播间流量损失严重。利用好交易

闭环的一些方式：

①跟随视频号的主流推送

②做产品矩阵，做导流，拉目标客户

③通过直播间优惠，进行间接拉客

④推出好卖好下单的产品

四．在个人IP打造过程中，如何用IP势能给产品赋能，提升私域转化率?



，做流量。拍短视频，写文章，开直播。这些都是免费的产品，有吸引流

量作用。

第二，做导流型产品，要有东西分享。做低价格区间导流产品，让更多人

做决策时不要犹豫，以便达到和更多人接触的目的，获得转化成后端买高

价产品的机会。

导流产品怎么做？

1.做单品，优化到作为入口，后端不断做转化。

2.利用分销思维，分享给别人赚取佣金。买流量、转化、低转高，打通个

闭环。

五．发散思考

1.视频号现在还在红利期吗？

有人在视频号平台投广告，证明了平台有流量。现在视频号所处的阶段相

当于抖音2019年的阶段。现在只要直播时间足够长，看客活跃度高，平台

就会有流量推送。

2.1000元珠宝行业如何做产品矩阵？

筛选1000元区段客户群体，选择具有消费潜力的个体推送5000元产品。将

文化和珠宝结合在一起，推送体验装，提升其消费频率。



3. 刚开始做个人品牌，无流量无粉丝无资源，如何完成冷启动？

大量做内容：一次拍够素材，交给团队混剪，推送爆款视频。

搬运其他平台短视频，修改片头，获得流量转移至私域（有很大风险，需

要谨慎）。
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