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产品详情

「案例」众筹卖货究竟是什么？为何能做到月销售额1775w？

干货分享——准备用5min使你完全详尽搞清楚山东泰山众筹融资模式到底是什么？但在逐渐废话连篇以
前，提早给大家给这种模式做一个小结吧：

在商品比较严重同质化现象今日，绝大多数的(公司)电商平台运营者、股票操盘手，或多或少都会被下
边的三个问题困惑，并一直左思右想各种各样方式或计划方案。

1.用什么样的方法能把大量的顾客吸引自己家服务平台来？

2.又有些什么方式能把自己家商品迅速、大量的销售出去？

3.而且这个方式没法有泡沫塑料(或是泡沫塑料并不大)、客户还有极强的黏性来回购？

但在当今日“大、中、小、微”公司并行的时期，并不是所有的公司都是一开始全是手握着高额现钱，
根据“砸钱”营销推广市场。看看这图，并夕夕的推广费用以432元高居**，才换来了如今它这般庞大用
户数量，而且它的“百亿补贴”应当是白花花的银子砸的。

巨头们拓客代价是通过资产担负，但是对于资金远没有那么强大的一般公司，在这么多企业及品牌竞争
下，又为何觉得自己能不专心设计方案营销方式，仅投入一点点成本，就可以获得比“砸钱”的互联网
大佬还牛B得到的结果？

因此，对于一般企业来说，除开商品层面需有品质保证与创新以外，还一定要一样东西——好一点的营
销方式（或商业运营模式），根据产品收益的让价设计方案——一分钱，引流方法目标消费群体，并能
产生客户忠诚度，提升回购工作频率，*后推动商品销售。



很有可能说到这里，你会说：上边这段话，每一个字我都知道，但是具体要怎么做呢？你倒是说啊！

别着急！在开始分析方式以前，有一段至关重要的话需要说在前面，那便是：

全部营销推广分佣其背后的实质，一定是来源于销售商品的收益 公司科学合理的补助，之后在这一基
础上开展巧妙地分配机制之时，以此来实现客户获益、服务平台获利的互利共赢结论。

那接下来就分3点给大家剖析清楚泰山众筹这个模式：

①积分兑换，参加众筹项目

并没有隐形消费！全部在行业的购买都与商品挂勾，与实业公司挂勾！

让消费者确定在您的服务平台交易不要在其他网站交易的原因是因为——客户在您的服务平台交易会获
得一定比例的“买东西币”。“买东西币”既能在行业购买东西时1：1抵税，绿色生活；还可以选择参
加“众筹项目主题活动”

②四进一出，倍利复增

当第4期众筹项目完成情况下，第1期参加的用户可以得到【本钱 盈利】，假定当时资金投入100个买东
西币，这时候会获得附加10%的奖赏，*后有110个买东西币（服务平台可以自己设定能否取现）。依此类
推，第5期完成情况下，第2期用户可以被淘汰⋯⋯那样“有进有出”，而且有时差，大账吃小账，有益
于平台上的现金流平稳。

③暴仓融断，安全性主力控盘

每一个众筹项目主题活动都是有限制的时长，这一也是如此，在活动期限内，*后一期没完成众筹项目即
是“暴仓”，但这是中性词，即*终三期的消费者得到的盈利没以前出局的这么多，服务平台能有效股票
止损，确保盈利，且*终三期的消费者依旧可以【退还70%买东西币 30%积分兑换】，积分兑换能够兑
换商城商品，或是服务平台能够连接nftNFG，让积分兑换能够换取更具变现价值的nft，让消费者得到超
倍意外惊喜。

之上3点，能够归纳为山东泰山众筹融资模式的关键关键点。

下面就来能够回应文章内容第二张图里边的一些会有疑问，例如：服务平台的收益地点在哪里？

答：服务平台的收益来自商品的收益，只不过是根据众筹项目活动进行分割。因为众筹项目主题活动每
一期是按照30%增长的，这其中的10%乃是用于感恩回馈客户，即资产升值；10%用于做为裂变拉新的推
广奖励（例如直推奖赏6% 团队长奖赏4%），*终10%做为平台上的生产成本。

【着重强调】之上数据信息仅作为举例说明便捷了解，具体的数据设计，服务平台需要根据商品的收益
情况及补助幅度，在经营过程中动态管理，让服务平台的经营可持续发展观。

这，是否也间接性回应了“山东泰山众筹项目是不是资金盘”问题了？

此外，大数据的转现除开商品销售，也有十分普遍的一个方式——广告宣传，这一在于用户数，当前边
的众筹项目活动营销到一定分数的情况下，假如用户数可达到100w，那服务平台每日就能另外得到十分
丰厚的广告收入（安心，广告联盟平台大家已经连接好的了），看下图，用自己的基础教育阶段的数学
思想方法按比例分配估计下广告收入。

*终，填补下销售市场通过近几个月的，增强了什么新模式？例如：



1.为了能让主题活动更加的有纪律开展，增强了每一期活动时间期限；

2.想要进一步确保*终几集客户的利益，能够赠予【优先选择徽章】，使其能够优先选择参加下一次主题
活动⋯⋯

梦龙为你的电商之路保驾护航！

拓展资料：今日普法

第三十九条 电子商务平台经营者应当建立健全信用评价制度，公示信用评价规则，为消费者提供对平台
内销售的商品或者提供的服务进行评价的途径。

电子商务平台经营者不得删除消费者对其平台内销售的商品或者提供的服务的评价。
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