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产品详情

深圳宝安区共享购商业模式：消费投资，股权玩法如何设计？

大家好，我是微三云国鸿，我的文章，一半是自己的经验，一半是营销模

式相关的信息，本人从事小程序、软件开发定制，营销模式设计，各位读

者有相关需求可以私信咨询。

在微观经济学领域内，消费被定义为是利用物品或劳务来满足人类需要的

行为，其追求的直接目的是效用的大化。人的本质是在消费方面，而不是

在生产方面。人活着是为了消费，而不是生产。任何消费都是对人的某一

种需要的满足，生命过程就是消费过程。

如果从消费角度去理解投资，投资的目的正是为了扩大消费，赚的钱只有

花在自己身上，才是享受，只有消费才能真正显示人的存在价值。所以，



人类的一切活动本质上都可归结为是一种消费活动。

生产的终目的也是消费，而不是生产本身。企业作为生产者生产出成品提

供给消费者借以换取收益，这也是基本的逻辑。消费相当于对生产结果再

投资，而且是投资在自己身上，不赚钱但绝不会损失，因为换取了需要，

所以消费是安全地投资。

共享购商业模式

“共享购”是一个集合了平台、商家、用户之间资源共享的电商平台，共

享购平台能够为用户提供从产品采购到售后等全流程服务，让用户在享受

平台所提供产品和服务的同时，也可以通过共享选购平台上的商品，当用

户在平台上购买商品时，平台将会把商品信息提供给用户，在平台上不仅

可以买到自己需要的商品，并且还能够返利，平台拥有着以一个让人难以

抵抗的返利机制，请看下图

二、平台优势

平台整合，商家让利，消费创业，助力线上线下新经济发展，打造消费创

业新模式，共享购生活模式完全符合当下趋势，利用绿色消费积分解决商

家销售难、商家经营难、创业风险大、用户消费难复购等问题，其商业模

式合法合规，市场接受度高，并具备着四个大局观，是长久稳定的好模式

。

三、共享购平台对消费者有什么好处？

1、省钱：在购买商品时，除了省钱之外，还能赚钱，从共享购平台买到



的商品质量更好，价格也会更低。

2、省时间：由于共享购平台是在一个

APP小程序上购物，消费者不用为任何东西操心。

3、省精力：由于共享购平台中的商品全部都是平台直接进货的货品，不

会出现因为货品质量问题而产生纠纷的现象。

四、为什么现在共享购这么火？

对于共享购来说，是因为用户需求的改变。以前我们买东西都是从实体店

里拿货，很多东西质量上都无法保证，而且还需要频繁的更换，但是共享

购平台上提供的很多共享购产品可以在实体店里直接拿货，省去了中间商

的费用。而且现在的商品更加的丰富了，共享购是让用户用有限的钱买更

多更好的东西，让更多的用户用起来更方便

共享购模式逻辑：

消费者在平台消费获得共享值，消费者10倍，商家2倍。

购买礼包激活共享值流通和交易。

平台每天衡量发行共享积分

那应该如何把消费返利模式运用在我们的企业服务平台的经营之中呢？

就以共享购模式来做解析，模式主要分为三大板块：



1、系统身份：商家、用户、服务平台。

2、逻辑：卖货、消费投资。

3、两个资产：共享值、共享积分。

每日空投的共享积分数量是不变又或者是慢慢减少的，以此保证共享积分

的购买力能够一直呈现上升趋势。

共享值转化成为共享积分固定公式：个人共享值÷全网共享值×每日空投

共享积分总量=每天可获得的共享积分。

那么随着人越多，每人在平台消费的越多，所产生的共享值越多，共享积

分的价值也就越高，相对应在个人共享值不变的情况下，能够得到共享积

分将会减少。

同时相对应商家的营销也会需要到共享积分，来维持每日销售，每销售了

一件商品都会消耗一定的共享积分，商家可直接在平台当中的C2C市场进

行购买共享积分。

综上所述，营销因人而异，消费人群，产品类目等等各方面的因素都需要

对模式进行改动。模式是固定的，思维是灵活的，好的营销模式都是通过

“碰撞”出来的，欢迎各位读者留言评论，分享自己的看法，更多详情也

可私信小编。
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