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拼多多流量有什么用？突然下降的原因是什么？---杭州拼多多代运营全托管如果商品销量高评价好,店铺
权重就高,排名也会靠前,消费者容易看到你,流量多,销量更大!如果是新店新品,销量较少,顾客不容易看到,
也搜索不到,销量就会持续低迷。

大家在经营拼多多
店铺的时候也需要先去了解一下拼
多多店铺流量到底有什么用，如果拼多多店铺流量突然下降了，大家是否清楚原因呢?

如果商品销量高评价好,店铺权重就高,排名也会靠前,消费者容易看到你,流量多,销量更大!如果是新店新品
,销量较少,顾客不容易看到,也搜索不到,销量就会持续低迷。

新店新品没销量怎么办?加大推广力度!新店新品搜不到→推广→加流量提销量。

突然下降的原因是什么?

1、主图是否太过普通，无法吸引买家

现在的拼多多可是一个视觉营销时代，如果你的商品主图不能吸引买家，那么肯定就要流失很多流量。

商品的主图不求有多新颖，必须要有差异化;先看看你商品附近的其他商品主图是怎样的，模特图多你就
不要用模特图，总会让买家感觉眼前一亮，然后点击，你就获得这个流量了。

2、标题关键词是否不够精准

现在拼多多标题只能写30个字，不少中小商家都大吐苦水，说商品的曝光立马就减少了，流量也就少了
。

https://www.maijia.com/
https://www.maijia.com/article/487265


但只要商品标题选对了关键词，曝光肯定是不会太少的。中小商家千万不要用大词热词，都是不能给你
带来流量的;

也不要添加预售、来源地等词，系统会自动拼接给买家看的。一定要好好把握这30个字的机会，说明商
品的卖点，才能为自己带来更多流量。

3、维护老顾客方面是否有做好

老顾客其实就是各位拼多多商家的私域流量，如果你能维护好他们，那么这些流量别人是难以抢走的。

在老顾客购买时，给予他们相应的优惠或礼品;同时还要做好定期回访，收集他们对店铺及商品的意见，
这样才能够让他们在下次购物时有一个更好的体验，将你的店铺分享给更多人，为你带来新的顾客和更
多流量。

4、是否有违规处罚，包括重复铺货，售假以及图片侵权。

这点一旦存在，肯定是会对店铺流量造成一些影响的，尤其是售假，一旦被判售假，那么店铺流量一定
会呈现断崖式下跌。

这个没办法，平台对商品和店铺都是有降权的，俗称关小黑屋，就是不给你产品展示了!都没展示了，哪
来的流量呢?
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