
抖音运营的12条经验分享和思路

产品名称 抖音运营的12条经验分享和思路

公司名称 杭州芃芃其麦网络科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 浙江省杭州市余杭区仓前街道龙舟大厦802室（
自主申报）

联系电话 13073631882 13735884376

产品详情

1.做内容离不开三大思维（平台思维，用户思维，产品思维）；

平台思维：早期的抖音是为了吸引更多人流量聚集到这个平台，所以抖音的初衷是记录美好生活，但是
到了现在，抖音的日活跃量已经达到了6亿，视频创作者达到了几千万，什么概念？我国现在14亿的人口
，有3/7的中国人每天都在用抖音，这是一个非常恐怖的数字。这说明的是现在的抖音已经不缺流量、不
缺内容创作者了，流量的增长速度已经在放缓，想有更大的突破是非常困难的事了。那么现在平台缺什
么？需要什么呢？

A、平台需要更多的优质内容去给他留住用户，留住流量，也就是说平台在做筛选，他要选出的是能够
为他留住用户的内容，能够吸引住用户的内容，而不是粗制滥造的内容了，所以对于运营人员来说，要
会创新，有创意，你才能够在这庞大的创造者大军中实现突围；

B、平台有了流量，肯定是想变现赚钱的，任何互联网平台都是这样的想法，抖音也一样。就目前来看，
平台是喜欢能够为平台赚钱的创作者，你能为平台赚到钱，平台肯定会给你大量的推荐。这里有一点要
说明下:很多人会说，我做抖音不就是为了赚钱吗？我赚钱了平台不就赚钱了吗？这个想法在我们创作者
来看，完全没毛病，但是平台不这么想，因为平台现在不缺能给他赚钱的创作者，所以平台不会说给你
大流量，让你去试错，而是在给你流量的同时在评估你的转化，这是平台的变现的逻辑，所以不要说平
台在中后期就不给你流量了，因为你的转化没有别人高，前期可能会鼓励你，给你扶持。

C、在变现的同时，平台也不想造成大量的用户流失，所以平台也需要能够留住用户的内容，这也说明
，只要你的内容足够优质，每个人都是有机会的。

用户思维：你能够给用户带来什么？用户需要什么？这个非常重要，你能给用户带来一定的价值，你才
能不断的和培养自己的忠实粉丝群体，你想快，利他思维肯定是少不了的，打个比方，你会去关注天天
只会打广告的人吗？同理，换位思考下，你是出于什么心理去关注一个人的，你做内容也是同理；

产品思维：什么叫产品思维？这点我觉得还没理解透彻，稍微说下，比如抖音，这个产品定位就是娱乐
平台，不管他怎么改变，他都离不开娱乐的，他不可能完全做成购物平台。而我们在上面做卖货也是要



结合平台的属性和用户的心理去找产品，而不是你想卖什么就卖什么的，同样内容也是。

2.做抖音运营，不要关心你的粉丝量。

抖音是去中心化的平台，什么意思？不管你有多少粉丝，粉丝量高的除了基础权重高一些，其余都是一
视同仁的，你的作品不优质，达不到对应的数据，你的作品依然是没有播放量的，不信的话你可以去看
看星图平台，粉丝多的视频没有流量的账号多的数不过来。而且抖音是一个公域流量，他不是私域流量
，公域流量的粉丝是不值钱的，一个粉丝他不会只关注你一个人，可能他关注成百上千个创作者，所以
你的作品不够优质，可能你的粉丝都刷不到。所以做抖音重要的是流量，有流量你就不差粉丝，有流量
就能变现，你只需要专心去做你的内容就可以，大可能的去获取流量。

3.视频推荐的底层逻辑。

很多人会告诉你要做好内容，视频就能爆。那么什么才能算好内容？你要明白视频推荐的底层逻辑，我
们说的好内容其实就是做好数据，而不是视频做的多好多精致，这只是加分项，而不是上热门的方法。
视频推荐的底层逻辑就是这几个数据：完播（完播率，平均播放时长）和互动（点赞，评论，转发），
这几个数据好的视频一定是好内容，因为上热门推荐的除了到了千万级别的流量池，会人工干预，而前
面的推荐都是机器干预的，机器只会识别数据，他不会识别内容。所以想做好内容要多去刷视频，看看
别人是怎么做，这个是容易提高进步的。

4.运营抖音号的思路。

如果你是对抖音一点都不懂的，你去做就迈出了步，那些规则摸透了你也就上路了。如果你有一定的基
础，想用心做号，在做之前你要想清楚这些问题，从这些问题里寻找账号的定位：

A、你的变现方式是什么？

B、你的变现方式的目标群体是谁？主力消费群体是谁？

C、你的目标群体和主力消费群体喜欢什么样的内容？

D、你擅长输出什么样的内容？你的优势是什么？

不管你通过什么样的方法去找到答案，你一定要有清晰的垂直定位和人设，这样做起来的号才是能变现
的，并不是号做起来才去考虑变现的，做抖音需要的是的目标群体，只要你的账号目标群体足够，不管
你的粉丝多少，你账号的变现能力都不会太差，反之，很难变现。

5.和变现是同时进行的。

很多人都认为是先后变现的，我刚开始也是这样想的，其实不是，除非你的账号数据在非常猛烈的增长
期或者你有信心半年内可以做到百万或者千万粉丝，你可以不考虑变现，但是如果你账号处于瓶颈期或
者缓慢增长期，你要去考虑变现，不要害怕掉粉什么的，我们需要的粉丝和忠实粉丝，不相信你的，不
为你埋单的粉丝，再多也是给别人看看，对你变现转化并没有什么用，变现和自己把握好这个度就行，
切勿先后变现，这个很难实现。

6.到底要不要养号？

这个问题我只说我的经验和想法，别人怎么说我不管。我觉得很有必要，但是前提是你不是抱着增加账
号权重去的，如果你是想着靠养号就能把账号做起来的，你还的别养了吧，我做过测试，养号和不养号
的账号是有点差距，养号的推荐会稍微点，但是意义不大，我觉得养号的大意义是让你去关注同行，学
习同行，毕竟同行是好的老师，可以培养网感，做抖音运营，网感真的特别重要，而网感是一点一点积



累的，包括我现在我没事也会去刷抖音培养网感。

7.不要还不会跑就想着飞

我都不知道遇到过多少这样的人了，一上来就问怎么做，怎么能快速赚钱，有什么套路，黑科技？我只
能说这种人就是韭菜，做商学院的喜欢的不得了，先不说有没有，我这么说吧，就算有，你也学不会，
因为你的基础和实力还跟不上，打个比方，我写一个文案脚本20分钟，写一个标题3分钟，我觉得轻轻松
松，简直就是小事，太容易了，你能做到吗？你有这个积累吗？所以不要还不会跑就想着飞，这样的成
不了事的。每个人运营抖音的方法是不一样，并且不同类型的抖音号玩法是不一样的，是不能生搬硬套
去使用的，你只有掌握了自己的方法，你才能应付自如。

8.小白怎么学习抖音运营？

我是自己自学的，然后做了运营助理，边工作边学习的，那小白要怎么学？如果你时间多，学习能力强
，你可以自学，但是你一定要去实践，实践远比理论复杂的多。但是你要少走弯路，走上正轨，建议报
班系统性学习，这只是学习，学得怎么样还是看你自己。你如果是觉得付费了就能赚钱，成为大神，那
么我觉得你还是洗洗睡吧，我作为圈内人告诉你，真正赚钱的人根本没工夫搭理你，拿钱都约不到，而
那些自己做不来的，没有什么成绩的，只知道些皮毛的才会出来教人，我自己只是没事时喜欢写作和分
享，没有打算教人，可以交流，就算有人要和我学，我也只会教我的经验和理解，其他的并不会，扯远
了。。。

9.要不要做直播？

答案是肯定要的，但是直播比短视频要求更高，需要的是团队，如果你没有强大的团杜，可以从做短视
频开始，短视频做爆了，再尝试去直播，这个试错成本是小的，想长期做短视频行业的一定要会直播，
这个是趋势，但是你要根据情况分清先后顺序，直播比短视频复杂的多。

10.直播的底层逻辑

做直播还是做数据，底层逻辑还是数据，人气：点赞，礼物数，评论互动，观众停留时长，直播间转粉
人数，加入粉丝团人数，购买付费人数；直播间权重：gmv（直播间成交额度）、人均消费、直播间互
动。

11.要不要做付费流量

根据情况而定，看自己的需求和团队各方面条件和实力，根据自己的目标和产出比去觉定，我是做免费
流量的，因为短视频有流量。但要记住一点，的流量永远是便宜的。

12.现在什么内容容易做？

现在来说知识网红比较容易做，输出某一方面的知识结合自己的特点去做，有很多人会说我又不懂什么
知识，首先不懂可以去学，没有谁天生就会的；其次你的粉丝和消费群体一定是不懂这块知识的，懂得
人是不会听你在这放屁的，更不会为你埋单，想都别想，就像我这篇分享，真正的大佬会觉得我写的什
么都不是，而刚刚接触的人会说我写的还行。再举个例子，我是做抖音运营的，里面的套路玩法大部分
我都懂，我从来没有在抖音上买过东西，因为我太懂了，我就不属于目标用户。现在知识网红是相对来
说比较好做的，哪怕你不懂什么知识，只要你的人设塑造的好，人设不崩塌，你去讲百科词条就有人说
你是的，粉你，崇拜你，所以不用去担心，你要的群体是不懂的人，而且我告诉你，一个行业绝大多数
人都是不懂的，甚至你认为基础的不能再基础的知识，别人都是不懂的，不要用你会的东西去认为别人
也会，这个知识网红是很容易做的，而且粉丝垂直。
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