
律师怎么做推广？

产品名称 律师怎么做推广？

公司名称 遵义腾浪科技有限公司

价格 10.00/件

规格参数 广告开户投放:联系我们
开户代运营:互利互助
开户代运营:@BOHUI16

公司地址 贵州遵义市

联系电话 18218498858 18218498858

产品详情

中国律师是为委托人、中国特色社会主义事业的建设者和捍卫者提供服务的中国特色社会主义法治工作
者，是实施依法治国、建设社会主义法治国家基本方略的重要力量，是法律界的一员。一个重要的组成
部分。随着社会经济的发展，法律对社会生活的调整越来越广泛，律师的分工越来越精细，法律服务市
场的竞争也越来越激烈。

面对巨大的生存压力，律师业务的推广是首要任务。然而，法律服务不同于一般商品服务。如何确保短
期生存和长期发展是一个值得关注和研究的课题。通过这一阶段的视频学习、阅读书籍以及律师和教师
的言行，寻求以下方法：

1.办公室接待咨询

这是承包律师业务的传统和基本方式。有业务需求的人进门咨询委托，目标明确，案件完成率较高，案
件来源类型多样。在接受咨询的过程中，当事人可以直观地感知律师及其法律水平、业务技能、工作责
任和法律服务效果。律师提供优质的法律服务。在解决客户实际问题的同时，他们还可以在自己和客户
之间建立良好的信任关系，并通过口碑不断吸引新客户。我工作的律师事务所是一家位于郊区的微型综
合性律师事务所。它已经建立了很长一段时间，并具有一定的市场基础。周边地区是北京的农村地区。
遗产主要是民事诉讼。虽然办公室接待是商务的基础，但它太被动了。

2.媒体宣传

中央电视台的《律师在这里》、湖南电视台的《热情洋溢》等高流量节目吸引了许多民间律师，办公室
经常收到《律师在这里》的注册通知。媒体既是一把双刃剑，又是一把放大镜，它不仅检验律师的职业
技能和心理素质，也检验律师行为的底线。《律师法》第37条第1款和第2款规定：“律师在执业活动中
的人身权利不受侵犯。律师在法庭上发表的陈述和辩护意见不受法律追究。诽谤他人、严重扰乱法庭秩
序的言论除外。”律师的职业道德要求律师必须承担谨慎司法评论的道德义务。《律师执业管理办法》
第三十八条规定：“律师应当按照法定程序履行职责，不得以下列不正当方式影响依法办案：⋯⋯（三
）制造舆论压力，攻击、诽谤司法机关和司法制度⋯⋯”因此，律师在进行媒体宣传时必须保持冷静，



并始终牢记客户的利益是所有代理活动的终目标和目的地。

3.自我媒体推广：百度百科全书；微信公众号；窦音；微博；

在一个典型的案例中，一位互联网名人律师在豆荫上发布了700多条帖子，拥有300多万粉丝，并成立了
自己的律师事务所。他的内容紧跟社会热点，不触及法律红线，这是我们学习的榜样。

《律师执业道德》一书中提到：如何规范律师的庭外讲话，不应采取单一僵硬的标准，而应考虑各种利
益的平衡。律师能否利用互联网等渠道公布案件事实并提前发布法律文件，主要应在公众知情权的公共
利益和当事人隐私的私人利益之间进行权衡。《律师执业管理办法》第三十八条规定：律师应当按照法
定程序履行职责，不得以下列不正当方式影响依法办案：⋯⋯本人和其他律师在办案过程中掌握的有关
案件的信息、材料或者重要信息、证据材料真正让律师头疼的不是加班，而是案源。大部分律师前期的
日子真的很辛苦，特别是青年律师，每天烦恼的就是案源稀缺。因此，针对2022年法律行业做网络营销
拓案，要怎么选？怎么做？怎样更靠谱推出一期分享内容，希望本期分享可以帮助大家收获一些灵感。
其实法律行业做网络营销拓案，无非两种：花钱和不花钱。俗话说得好，天下没有白捡的便宜。一分钱
一分货，不要总是想着我投入了100块，就一定要能产出300块的回收。这种不用投钱又能快速来效果的
平台真的很难见。那难道真的就没有不花钱，又能看见效果的推广？也不是，只不过见效慢而已。所以
律师在选择做推广时要根据自己的能力和需求出发，选择适合自己的推广方式！
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