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产品名称 东郊到家运营成功的秘诀是什么？（APP、公众
号、小程序）

公司名称 正诺（广州）信息科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广州市天河区黄村荔苑路9号自编17号2层2671房

联系电话 18026207347 18026207347

产品详情

上门按摩小程序开发，上门按摩系统开发，上门按摩App开发，需
要了解上门按摩详情费用工期模式制度功能等可咨询。从事各类软
件开发，的团队为您量身定制解决方案，价格合理，用心服务。

无论在什么行业，运营和推广相结合的黄金法则都是在为产品做增
长/留存/转化/复消/裂变/做输出。

从运营的维度上来看；

其一是技师的动员积极性、

其二是用户的参与感、

其三是形成粘性和自带传播、

其四是延伸更多围绕核心点的价值输出。

东郊做为行业的头部，必定有他独到的管理。那他的管理体现在那



些方面呢？

垂直于一二线城市的定位，以总部管理各个城市代理，让城市代理
垂直管理所辖区的技师工作、从招募到培训、再从上岗到绩效考核
，一系列文化以从上至下的打法。

从管理的维度上来看；

1、了解员工：要尽量做到对团队成员都有一个基本的了解，包括了
解他们的基本情况、喜好、优点与不足等。

2、经常沟通：建议管理者能与员工进行面对面沟通，简单几句话是
无法顺利表达出沟通双方的真实想法，以及得出结论的。

3、制定流程：一套体系完善的管理流程对于企业来说是非常重要的
，时刻影响着团队成员的工作效率。

4、制定团队目标：维系团队的良好发展，需要行动与思想相配合。
制定团队目标，不仅可以使成员协作能力更强，更能增强彼此之间
的信任。

软件技术+方案服务：分析行业痛点；找到突破之处；实施降维打击；
专注移动互联网多种领域的商业模式研究与技术开发服务！

类似于遇见约到家这种上门按摩服务，能不能跟线下服务实体店相结合？个人认为呢，其实是完全可以
结合的。问这个问题的朋友也是我们的一个客户，他的线下是有门店的，而且门店的数量非常可观，他
觉得目前他在门店虽然感受到了一定的压力，但是呢，这么多年的经验积累，他还是比较擅长做实体门
店的这种理疗服务，那他也感觉到目前的一个市场挤压，让他觉得他必须要去蜕变，去改变自己，就是
在业务层面上。或者一个服务形式上去改变，他说目前我能不能结合线下实体，把线上服务也做了，就
是不完全抛弃线下，我说当然是可以的，咱们这种线上的是上门按摩理疗，虽然它是一种不错的业态和
形式，但是呢，他还是受制于空间限制，有一些更加的用理疗服务，他是不具备的。其实不管是线上的
按摩还是到店的按摩，都是为了帮助目前消费者解决身体机能的恢复问题。它的实质问题在这儿，所以
说只要是方便消费者，只要是有效果的，又或者说咱们这个性价比做的好，不管哪种方式都可以，只不
过通过网络形式给了消费者一个更好的去预约的方式，那我们完全可以通过技术层面让客户更好的去体
验，不但是可以做到上门去服务，也可以根据客户的时间表，客户的行程，主动的去邀约客户到店享受
服务，将线上和线下结合起来，其实是可以把这个按摩。做到更完善、更丰富的一种服务业态的形式。
所以说您如果有线下实体店资源，千万不要盲目观念去完全转型到线上，而是可以将自己的业务板块进
行一些拆分，就是线上线下同步进行，然后再根据目前市场的情况做一些调整，比如说线上的服务可能



针对某一人群主推，那线下的服务针对另外一些人主推，其实这种方式才是好的。
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