
微信视频号点击量少的原因？怎么提升播放量

产品名称 微信视频号点击量少的原因？怎么提升播放量

公司名称 武汉热搜传媒科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 武汉东湖新技术开发区高新大道以南,神墩一路
以北,松涛路以东奥山创意街区项目第4号地块幢
16层办公8号（自贸区武汉片区）

联系电话 13826915991 15727045741

产品详情

微信视频号点击量少的原因？怎么提升微信视频号播放量？有什么方法和技巧可以提升微信视频号的点
击量或者说播放量呢？

播放、涨，粉、引流、变现，这是大家做视频号的时候，常见的四个问题。而关于如何提高视频号播放
量还没有和大家聊过。所以，小编将会介绍几个学了就能用的方法，来帮助大家提升视频号播放量。

一、微信视频号播放量少的原因

根据我列举的几个原因，对照自己，做个自查，看是否以下问题。

1、没有规划

一开通视频号，就开始急吼吼的发内容，没有想好内容规划。内容创作，没有考虑到用户群体。视频没
有观赏性。把视频号，当成视频版的朋友圈，简单无味。举例说，你要是去坐飞机，简单拍个视频，说
我要去坐飞机了，并没有记录去飞机的路上情景，也没有说你去坐飞机干嘛，你就简单的拍一下，就说
我到机场了，然后就回家了。没有观赏性，没有表达完整，观众看得一头的雾水，完全都不知道你要干
嘛?

2、 运营违规

抄袭、搬运、视频质量和画面低，违背微信平台运营规则。关键词违规，就是在能插入文案的地方，输
入违规信息。很多视频号菜鸟，忽略了文案的重要性，所以自己视频内容的权重已下降!如果在视频号后
台收到通知，就说明你已经有了违规行为。虽然，一些小的违规虽然不至于封号，但影响你账号的推荐
权重。各个平台都差不多，不会推荐关黑屋的人的。



3、账号标签不清晰

经常换领域，平台就不认识你了。影响系统对该账号的垂直定位。虽说平台是允许换领域的，但是我建
议，好不要换，因为会影响垂直度。经常换，用户都容易记不住你。作为平台也是一样，不知道如何把
你的作品推荐给哪些用户，给平台增加了负担，那平台肯定干脆就不推荐了。

4、更新无规律

经常不更新，没得更新节奏。长时间不更新，说明你打算放弃该账号，那么平台也会放弃你。三天打鱼
，两天嗮网，即使你接着再做，推荐量基本也不会很好，所以好还是放弃，或者换新号。

二、如何提高视频号播放量

你必须先搞懂这两个指标，视频号提高播放的逻辑。视频号是推荐逻辑跟公众号不同，你不订阅视频号
，也能看到他。

视频号推荐机制:

一是社交推荐，即我的朋友给你点赞了,我就有机会刷到你。

二是平台推荐，即你的视频被平台推荐了，我就有机会刷到你。

基于视频号的推荐逻辑，视频号的号主想要提高播放量，必须要掌握提高系统推荐的两个指标和一个逻
辑。

、是互动率

互动率是指互动次数占总播放量的比重。互动率指标包含三个指标，点赞率，评论率，转发率。

以此如下：

1、点赞率

给你点赞的人越多，评论量越多，转发的越多，也就意味着你的内容优质，系统也就会愿意给你推荐更
多的推荐量，从而提升你的播放量。首先的就是提升点赞量，这几种情况用户愿意点赞，一是你的内容
对它有价值;二是你的内容触动了它;三是出于善意，他鼓励你支持你;四是被你引导的。前面三种是用户
的自发行为，第四种是我们用一些方法刻意引导的。

2、评论率

争取到用户评论的难度比点赞要稍微高一些。评论区是用户表达自己看法和感受的地方，也是目前用户
和号主交流的为渠道。但人都是有惰性的，并不是每个人都会愿意停下来给你打几个字，一般情况下，
用户在这些情况下会给你评论。

一是、对你的内容有感触或支持或反对，不吐不快;

二是、提出疑问。目前评论区是用户能跟号主取得联系的唯一途径，有疑问也只能在评论区去问;

三是，被你刻意引导的。



3、转发率

这个难度系数是三个指标中大的，目前视频号支持把视频转发到微信好友，微信群、朋友圈，以及公众
号上引用。用户愿意转发是对你高的认同，代表内容符合用户的价值观，迎合了用户的思想，代表用户
高度认可你的视频。转发，是一种社交货币，转发出去也会影响别人对转发人的看法。

第二、完播率

完播率是完整看完视频的人数占总播放量的比重。比如说，有500个人看了你的视频，其中100人完整地
看完了你的视频。那么这个视频的完播率就是20%。为了提高播完率，要注意在可能的情况下，内容越
短越好，越短越有助于提高完播率。用户很容易没有耐心，跳出率很高，用户可能马上就会选择滑掉，
你抓下一个。社交推荐和系统推荐会形成增强回路。系统推荐和社交推荐，两者密不可分，互相加持。
如果你想做爆款，放大你的播放量，两者就要形成一个增强回路。

社交推荐触发系统推荐。因此，只要你的内容足够优质，将以几何的方式裂变，并终进入微信视频号的
推荐流量池，直接进入首页推荐，甚至全国各地的不是朋友关系的人也一样能够看到。

社交推荐指的是用户给你的视频点赞，评论互动、分享转发，这个用户的好友就很可能刷到你的内容，
他们也同样给你的视频点赞，评论互动、分享转发，他们的好友也就会有机会看到你的视频内容。这种
行为一轮一轮的增多，就会被系统检测并被判定为优质内容，这个时候就开始触发系统推荐。

系统推荐开始工作，推荐给更多的用户，这些用户刷到你后觉得你的内容很好，就会给你点赞，评论互
动、分享转发，那么他们的朋友也会有机会看到。于是，就会再次引发社交推荐。因此，如果你的视频
内容足够好，你又能引发波社交推荐，整体的互动率和完播率都比较好，非常大的可能形成了一个增强
回路的良性循环，爆款由此诞生。

社交推荐越多，系统推荐就越多，系统推荐越多，社交推荐也越多，那爆款就是这样诞生的。有个小细
节，刚提到了，还得再次提出来，这个增强回路的启动需要你来引发波社交推荐。如果没有初始的播放
互动，即使你内容很好，可能也很难被系统监测到。

三、如何拯救你的“僵尸号“？全的攻略来了!

1、视频一定要垂直

视频号账号的内容是有规划的，内容是定位清晰，账号发布内容是有计划，体现出运作。

找的群体，不的群体不会浪费时间观看，对你视频的数据是有影响的。

不能发心情，明天发美食，后天发旅游，越垂直的视频，账号自身的权重就会越高，视频越高清，越能
获得用户喜欢跟平台的推荐，账号权重越高，更容易将视频搜索的排名给置顶。

2、内容质量是关键

视频上热门获得更多播放量，是否能够吸引人，关键在于创造内容的质量。要提高播放量，我分享给你
一个绝招，拿来就能用。那就是情上的制造冲突，表现在：反转、制造悬念、对抗和意外这几种方式上
。

不管你是做剧情，喜剧类，才艺表演，还是才艺展示类，只要你创作的是与众不同的效果，能够抓住用
户的眼球，能够吸引用户来给你点赞，评论，关注，转发，就能够快速让视频上热门。短视频制作过程



中，要学会运用黄金三秒法则，将爆点前置，设置悬念，让用户看下去，短视频剧情一波三折，吸引用
户再次观看⋯

3、适合的BGM助你让热门魔性的BGM能让人深入其境，更有感染力，给用户产生良好的感官体验。视
频字幕作用是 不可小觑，给视频添加了字幕，能够让人更加的去理解剧情，帮助提升视频的播放量。

4、控制时长

研究1000多爆款短视频账号后，我总结出3种爆款短视频时长类型：(一)专家/大咖，有深厚的知识储备—
—50s、1min;(二)极短.的视频 (音乐、变装、舞蹈⋯)——15s;(三)情景剧——20s至1min之间。总之，尽量
在短的时间里，告诉用户“我想给你什么?”才能留住用户，提高短视频播放量。

5、保持固定的更新频率和合适的发布时间

一定要有恒心，每天涨，粉一点点，就是流量启动的关键。没有人会没事找事的关注你，就是因为你的
内容有价值，而当他们认可你的内容并点赞将会继续传播给他们的朋友，再怎么杂属性的朋友圈也总有
一些是你目标人群的人，对吧?好的内容就能继续传播，播放量也就起来了。固定的频率更新视频，能培
养用户习惯。

发布时间选择也很关键，一般建议在晚上睡前9点，第二天早上的8点发。有调研显示，有三分之二的用
户会在饭前和睡前刷视频，在公司路上，上厕所等碎片化时间刷视频的低于15%!

在工作日中午12点-2点，下午5点-6点以及晚上9点-12点，这三个时间段是视频用户人数在线多的时候。
还有在周五的晚上以及也是一个玩视频的高峰期。再来说更新频率，好的频率是日更。如果你要勤奋，
可以一日双更，甚至一日3更。现在，视频号的领域，还可以用勤奋来弥补其他的不足，因为视频号平台
还缺内容。

建议大家，认真运营的号主，就要多更新视频。大力出奇迹，这话依然有道理。

视频号业务返回主页联系我们
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