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产品名称 外贸收款 外贸电子商务 外贸客户 外贸行业
外贸平台 外贸市场

公司名称 深圳市顺企网络科技有限公司业务1部

价格 888.00/件

规格参数

公司地址 深圳市龙岗区坂田街道南坑社区雅园路5号Y3栋1
层11号

联系电话 19926580235 19926580235

产品详情

泉林晓哥之前在深圳某跨境大卖负责独立站谷歌推广。做过上百个外贸网站.网站就像你线上的展位，美
观专业是基础，我制作的网站会帮你做站内seo优化和站外推广。网站+SEO这样的套餐市场上你也知道
，我的价格属于亲民化。Google Ads代运营 谷歌竞价推广Google优化和外贸SEO 100关键词库本人拥
有多年谷歌账户优化经验网站分析建议账户搭建，推广网站建议，语关键词设置，关键词优化，出价优
化，分析过上千网站再营销设置，配置谷歌分析，转化目标设置擅长各种推广形式，投放过小语种，合
作模式灵活实战过很多行业，经验丰富，做过消费品，机械类，包装类，工程类等产品

那么外贸独立站有什么好处呢?

NO.1 树立品牌形象，展示产品竞争力

独立站作为企业的品牌网站，是企业自己专属的阵地，传播资讯的速度更快，更新内容更便捷，展示的
形式更多元化。通过独立站域名或者APP，可以不断累积企业品牌，既可以提升产品的消费者信赖度，
又可以为品牌赋能做好铺垫。

外贸企业可以通过独立站，展示品牌荣誉资质，产品优势特点，客户好评反馈，服务保障体系等⋯⋯并
且将优质的内容贯穿整个网站，合理布局关键词，提高网站的谷歌排名，让独立站作为企业的品牌名片
更容易被外国采购商搜索到。

2、外贸建站能够为企业节省推广成本



外贸独立站的推广渠道有很多，其中不乏一些免费的渠道，比如谷歌自然排名，Facebook，领英等社交
媒体引流等等，如果企业有专业的人员，可以不用花费其他费用就能获得不错的效果，只需要做好一个
网站并每年续费即可。而相较于昂贵的b2b入驻费用来说，外贸建站的基础费用是相对较低的。如果做付
费渠道，谷歌竞价的单次点击费用一般也会比平台费用要低。

3、私域流量池，用户可追踪提高转化率

独立网站完全归企业所有，不依赖于第三方平台，你去做推广和运营时所获得的客户和流量将全部属于
企业，相当于建起了一个私域流量池，提高了顾客黏性，实现了客户留资转化。

外贸独立站，有什么好处？到底难不难做?

4、快速推广新产品

互联网是与顾客沟通的重要工具，同时也是推广新产品的重要渠道。通过互联网可从各方面大力推广新
产品，测试新产品的市场反应，并得到即时的反馈

5、避免规则制约

自主权高，避免规则制约，由于平台是自营，灵活性非常高，不必担心平台规则的变动会影响运营，同
时可以通过产品设计，提高商品的溢价空间。

从长远角度和外贸推广发展趋势来说，外贸建站都是必不可少的，如果企业能够充分利用不但能够带来
源源不断的流量和订单，对于树立品牌形象，打造品牌口碑也有很大作用，并且相对投入的成本也比较
灵活，适合各阶段的外贸企业。新网全响应式建站具有专门为外贸企业设计的网站建设产品，针对目标
国家、地区网站的用户体验 ，提供不同的网站建设方案，让您一站全球覆盖，货通全球。

这么多好处，那独立站到底难不难做?

独立站的核心难点其实是运营和流量获取，这也是导致很多跨境电商企业独立站做不起，甚至亏损的原
因。



独立站的运营与第三方平台的是不同，第三方的运营是基于平台的规制和平台用户的属性来决策执行的
，是对商品的运营。

但独立站是从零开始的，它要面向的消费群体、平台的属性、用户的购物体验等，全都是企业自己设计
的，等于企业既要运营平台还要运营商品，这对企业的运营提出非常高的要求。
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