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产品名称 抖音信息流投放策略详解：怎么避免踩坑？又怎
么快速起量？

公司名称 杭州芃芃其麦网络科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 浙江省杭州市余杭区仓前街道龙舟大厦802室（
自主申报）

联系电话 13073631882 13735884376

产品详情

计划

有了账户，下一步比较重要的就是计划。我们都知道，计划是起量核心也是基本的元素。可以说，抖音
信息流前期整个的工作都是在围绕如何快速搭建计划、如何快速测试进行的。一个计划，包括如下几个
核心模块：用户定向、出价、投放策略、视频及标题、落地页。这些模块如何设置，首先取决于你的目
标是什么。比如你是希望快速获取用户还是希望先稳定成本，还是两者兼顾来跑；比如你能接受的用户
成本上限是什么，这个上限下你的预算是多少；比如你的目标用户属性是什么（地域、年龄、性别等）2
.1用户定向先说用户定向，这里面分为定向和泛定向。

定向就是你根据你目标用户的画像对投放的地域、年龄、性别都做出的定义，只面向这些人群做广告。

泛定向就是你不限制这些条件（相关选项选择不限），通过抖音自己的后台模型学习到那些更适合你的
素材和产品的用户。

这里面我个人的建议是，如果你的目标用户是一个受众特别广泛、基数特别大的群体，比如电商、游戏
，前期还是有必要通过限制定向的方式缩小你的用户范围，以期更快学习到适合你的目标用户的（大型S
级宣传推广节除外）。但是如果你是某个垂直领域的产品，本来用户群体就比较小，就可以通过前期泛
定向的方式先尽量扩大曝光，快速跑出适合你产品的稳定模型，一般一个计划覆盖几千万甚至上亿的用
户是正常的，如果少于这个量级可能跑量就会遇到困难。另外一点比较重要的就是人群包的问题，排除
已经安装或者已经转化的人群基本都是一个必选项，这里面头条会为我们提供一个默认的已安装人群。
但是笔者通过亲测发现这个人群包不是很准，经常有安装我们app的用户还能看到相关广告，所以如果你
比较追求同时你的用户不是很多的话，你可以将你的用户打包加密传到后台做排除。但是如果你已经有
几千万甚至上亿的用户了，再通过打包上传的方式就不那么现实了，这个时候牺牲一些度也是不可避免
的。除此之外，很多公司都希望可以根据自己的优质用户，打一个人群包进行上传，以期在头条学习到
类似的优质人群。这种方式当然是可行的，但是也要注意人群包不要太小，通常至少也要覆盖几十万用
户，并且采用智能拓展的功能。不然即便学习到了人群可能量级也会很小，意义不是很大。定向人群包
如果跑了几天发现成本有明显的降低，对应的用户质量有明显提高，这就说明人群包的效果比较明显。



反之则要及时尝试其他方向的人群包进行测试，找到成本、量级、用户质量之间优的那个人群包画像。
这里比较建议的是，针对同一计划可以定向多个不同画像的人群包同时测试，来尽快找到这个成本、量
级、用户质量均衡优的人群包画像。

2.2出价

关于出价，我想每家公司都会基于自己的ROI、战略或者其他层面的考虑对于获客成本有一个定义。一
般来讲，对于新计划，初期出价要比我们的期望成本高出一些，等到这个计划跑过测试期以后再慢慢降
低出价到目标成本。但是这里面也有几个注意事项：一是除了我们自身出价，我们还要关注竞品或者行
业的出价状态，比如你所在行业大家平均出价是50元，你非要出5元，那肯定是跑不出去的。另外一个是
新计划出价抢量也要注意成本的控制，出价多也不能超过你设定目标价的140%，不然后面即便量级成功
跑出去了，也可能面临成本超过目标价太多，很难压制下来的窘境。另外成本本身也是个动态变化的过
程，而且与具体的计划有很大关系。因为抖音信息流是按照ocpm的方式进行消耗的，所以同样的CPM,
消耗是一样的，这个时候后端转化率越好,计划成本越低。所以对于成本有严格考量的公司来说，需要格
外注意各个计划的成本情况，对于超过目标成本的计划严格控制预算或者优化素材提高转化率，对于低
于目标成本的计划可以尽可能跑量，同时尽可能复制该计划元素建立新的优质计划一起跑量（要注意计
划不能过于雷同，不然不会过审，也会面临自己的计划和自己的计划抢量的窘境）。当然，这里面值得
注意的一点是对于尚处于学习期的计划，可以先不以成本作为核心考核要素。因为这个时候学习模型尚
未稳定，有可能出现你的出价是10块，终跑出50块一个的情况，但是只要你的计划过了测试期，即产生
的转化数超过了20个，通常这个成本就会向你的出价贴近。同时针对测试期成本过高的计划（超过目标
成本20%），抖音也会针对超出部分全额进行赔付（前提是这个计划要先通过测试期，同时出价的调整
不要过于频繁，内修改出价或定向不要超过两次，具体赔付规则见下图）。当然如果过了测试期你的成
本依然没有降低下来，那就说明这个计划学习的模型不准，你可能要重新建立计划来跑了。还有一点要
说明的是对于那些没有通过测试期起量困难暂停的计划，我们要及时删除，避免对账户权重产生影响。
如果有在其他平台测试比较好的计划，也可以拿到抖音来测。

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

http://www.tcpdf.org

