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SNS社交电子商务与传统电子商务的商业模式比较

本文分析社交电商模式对电子商务发展带来的创新，对社交电商与自营商城和交易平台模式进行比较.通
过波特五力模型分析出国内企业通过社交电子商务扩大竞争的优势有:社交电子商务更加注重品牌形象和
服务质量;准入门槛相对较低，对就业的促进作用大;比传统电子商务拉动新的消费需求更有效果;从促进
贸易角度比较，线上会员制电商平台有哪些，社交电商明显优于传统电商;一定程度上改善了商品进销存
流程，安阳线上会员制电商平台，降低了商品研发成本和库存风险，提高了商户的利润空间.在电子商务
迅速发展的压力下，对中小企业和大型企业的建议是:中小企业需要从消费者需求订制产品，对交易平台
进行有效选择来进行准备;对于大企业来讲，降低生产成本和提升产品质量是企业进

线上会员制电商平台

一步提高盈利水平的重要手段.

怡亚通是与合资卖“特产” 帮做分销 帮小品牌做品牌。是我们深港商城的供应商

怡亚通是一家公众公司，是中国供应链服务的先驱者和者。从怡亚通的发展历程，以及今天去了怡亚通
后学习 我理解怡亚通的商业模式也是顺应市场经济发展不断转型升级和迭代更新的。我总结有四点体会
和认识：

，坚实的线下服务能力和经验积淀，是怡亚通能够持续发展的商业基因底色。观察和总结不同行业和不
同类型企业的商业模式，一般经历三个阶段。个阶段是单一基本能力(如研发、采购、生产、贸易、物流
、金融等单一职能或环节)提供者;第二个阶段是跨职能、跨企业边界的供应链整合一体化解决方案能力
提供者;第三个阶段，在前两个阶段基础上，线上会员制电商平台商家申请，借助物联网、移动互联、大
数据、计算技术、人工智能等数字化技术，构建企业上下游、内外部互联互通的数字生态，成为生态能



力提供者。

怡亚通的发展历程，几乎体现了商业模式发展的基本规律。怡亚通成立于1997年，但在2004年前的7年间
，怡亚通还是一家传统的商贸服务公司，主要为市场提供商贸和物流基础服务。2004年正式更名为怡亚
通供应链公司，在2007年上市的3年间，怡亚通在主要经济区域构建了保税物流基础设施和物流服务体系
，这奠定了怡亚通由一家商贸服务企业向供应链服务企业转型的坚实基础。上市以后，怡亚通主要承接
大型生产和流通企业非业务外包业务，由过去只提供单一的商贸和物流基本服务，逐渐向整合型供应链
服务转型。今天怡亚通员工介绍了怡亚通五类商业模式，但都离不开采购服务、VMI(供应商库存管理)
、分销服务、物流服务、供应链金融服务、清关一体化服务、信息系统及数据处理等基本服务能力，这
些大多是怡亚通早期都有坚实的线下服务能力和经验积淀。怡亚通经验说明，强大坚实的线下服务能力
和经验是实现供应链整合能力的基础，也是怡亚通商业基因的底色。

人生就像一棵树，务必扎根深厚，才能长成参天大树。

三天，两天晒网，必定成不了大事。

曾国藩在写给儿女们的家书中说到：

“凡人做一事，便须全副精神注在此一事，首尾不懈；

不可见异思迁，做这样想那样。人而无恒，线上会员制电商平台商家入驻，终身一无所成。”

沉住气，打，吃硬饭。

风起于青萍之末，浪成于微澜之间。

为人处事，需要踏实勤勉，切记三心二意，拖延不定。
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线上会员制电商平台商家入驻-深港商城线上电商由深圳市壹值购科技有限公司提供。行路致远，砥砺前
行。深圳市壹值购科技有限公司致力成为与您共赢、共生、共同前行的战略伙伴，更矢志成为广告服务
具有竞争力的企业，与您一起飞跃，共同成功!
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