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产品详情

现在不是销售产品的时代，现在是大数据时代，数字时代是价值共享

，利益共享，今 天销售产品越来越难赚钱，为什么？因为首先，卖产

品的人太多了。现在不缺好产品，也不缺会卖产品的人。他现在充满

了消费。他缺少的是消费。不管你的产品有多好，都是成本和装饰。

只有消费才能赚钱，才能产生社会。现在消费者已经被抵押、教育、

医疗掏空了钱包，怎么能有钱消费呢？其次，互联网经济的本质是质 

优价廉。现在消费者可以拿起手机了解产品的所有信息和价格。过去

靠卖产品赚差价越来越难，商品的使用空间越来越小。

过去，靠营销广告给消费者洗脑，卖稻草的黄金价格越来越不可能。



其实，直播带货本质上是一场价格战，中间商赚差价的时代已经过去

。所以现在不要考虑如何销售产品来赚钱，而是为消费者提供合作，

一起赚钱。合作而不是销售。消费者现在需要的不是产品，而是赚钱

的机会。那么在互联网时代，如何帮助消费者在实现商家双赢的同时

找到赚钱的机会呢？ 

一、什么是“全民拼购”？

微三云张宇为您解答：【全民拼购】模式是结合了当下流行的“社交

电商”与“拼购玩法”，通过全民更人性化的奖励机制，将产品销售

中的利润蕞大化让利于参与拼团的用户。激励用户参与、分享的同时

，也可带动平台产品销售，实现“多方共赢”的效果。

二、拼团玩法

为提高品牌关注度，提高公司决定对部分产品进行限时特价优惠活动

，规则如下；



1、用户可在平台自由选择100、300元、500元等产品价格的拼团活动

，满10人后即开团，3人可中奖(买货成功)，7人不中奖（买货失败）

。“无论成败，皆有所获”

2、3人中奖(买货成功) 7人不中奖（买货失败）

可获得相应价格的产品或等值的购物币；

平台全额退回参与拼团的款项；

可获得（商品价格）100 %的“购物基金”；

可获得（商品价格）5%的广告奖励；

可解锁5%的“购物金”(如有“购物基金”)；

可解锁5%的“购物金”(如有“购物基金”)

可获得（商品价格）10%的“分红积分”；

用户若参与同一个拼购活动连续中奖3次(买到优惠商品)，后续该用户

继续参与该拼购活动则将连续10次不中奖，让其它用户也能有机会买



到优惠商品！
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