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产品名称 天猫入驻拒绝两次，天猫入驻经营计划ppt

公司名称 武汉芯言网络科技有限公司

价格 .00/件

规格参数 入驻方式:小二直接操作
入驻成功率:干净资料坐等下店
快速拥有天猫店的商家:都选择了直接联系

公司地址 武昌区松竹路楚河汉街万达尊B坐K6栋

联系电话 13067232350 13067232350

产品详情

 天猫入驻拒绝两次，天猫入驻经营计划ppt

那么，草根品牌就没法抢到这波猫享自营的红利了么？当然不是，请看方式二。

第二种入驻方式，就是通过小二直接操作入驻，这种方式不考核线下的销售额，只需要你线上满500万，
就可以做到坐等入驻成功。

那么，线上年销售额没达到500万可不可以操作呢？也可以，只要满200万，在小二那里就可以操作。只
不过达到500万就可以做到坐等成功而已。

因此，如果你想入驻猫享自营，小二渠道肯定是你优先考虑的入驻方式。

小二直接操作入驻，不走自荐，内容可以不看，建议直接联系少走弯路。
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天猫大药房旗舰店，属于需要邀约才能入驻的类目，也就是说，天猫没有直接开放自荐入口，那么如何
才能入驻天猫大药房旗舰店呢？

目前有两种方式：

1、联系客服，通过客服途径提交资料，这种情况适合线下实体店数量超过20家，年审计报告超过2000万
的商家。

满足这两大条件的资料，才存在自荐获取邀约的资格，但不代表就能入驻成功。

通过这种方式入驻的成功率很低，因为大药房的审核非常复杂，管控非常严。

自荐服务商都是通过这种方式在入驻大药房旗舰店，成功率微乎其微！

关于入驻天猫经常会遇到的品牌影响力的问题，在这里，我只想说：

大家不用去过多在意品牌影响力的问题，因为这只是天猫拒绝你的说辞而已，并不是真正的原因，不然
为啥还会有这么多新品牌入驻成功呢？更加不要去听某些自荐服务商的，去按照他们说的去弄什么提升
品牌影响力的套餐，那没有任何作用，耽误时间浪费钱。
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