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产品详情

目前的临期特价商品，成为了零售行业的新风口，那么它会是一笔好

生意吗？

对于临期尾货的定义是，食品在保质期过期前，商品无法无法及时卖

出，或者临近一个月到期，即为临期尾货。

临期尾货的价格仅为原来商品价格的三分之一，大家能以极低的价格

购买到此类商品。

据统计，我国每年因流通效率问题导致商品在损耗上面多达千亿元，



仅零食行业，我国每年的年产值就超过2万亿元，由此可见，临期尾

货也是一个万亿规模级别的市场。

尾货的种类

一种是原材料剩余，产生更多的尾货。由于成本已计入总成本，这些

生产更多的尾货基本上没有成本。

二是制造商在生产国外产品订单时有意识地做得更多。这部分尾货和

**的质量没有区别，但从商标的角度来看，它侵犯了商标所有人的利

益。

第三种是由退货和交换造成的尾货。例如，制造商经常做更多的衣服

来退货和交换，一些有缺陷的衣服也成为一种尾货。

面对这些烦恼那企业如何来处理这些尾临期尾货，接下来小编给你们

来一个如何解决这些问题拼购+秒杀+预售模式成功解决这类问题



全民秒杀

一、“秒杀拼购”既享优惠，又能赚钱。

为回馈广大忠实粉丝，平台现推出“秒杀拼购”活动，精选实用优惠

的商品供粉丝/购买，抢购成功（秒中）的粉丝可包邮自用，也可委托

平台专卖，抢购失败（未秒中）的粉丝则有现金补贴，分享他人购买

还能赚钱。（活动每日一次，十秒一场，可二手转卖）

每日一次：平台每天提供特价商品供粉丝秒杀，每个粉丝每天**参与

该活动一次。（秒中包邮寄送，秒不中全额退款，额外补贴0.5元）

十秒一场：每十秒一场活动，无成团人数限制，到点开奖！超划算精

选商品，限时优惠，不容错过！秒中包邮，秒不中无损失，还能赚补

贴！

举例：粉丝抢购9.9元洗衣液—秒杀失败，平台全额退回9.9元，并额外

补贴2.5元。



二手转卖：秒不中全额退款，再赚补贴。秒中包邮寄送，自己享用；

可二手转卖，避免堆货。（举例：粉丝秒中9.9元洗衣液，可选择委托

平台转卖，二手转卖价为7.22元（由平台说了算）转卖成功后，粉丝

可获得7.22元。）

注：由于不同商品的利润有所差异，故秒杀“失败补贴”和“二手转

卖”以实际情况为定。

秒杀拼购用户权益：

1.自购省钱：平台精选实惠商品供粉丝秒杀抢到即赚到优惠力度大，

不容错过。

2.二手转卖：无需担心家里屯很多货，直接委托平台的二手商城转卖

，收回大部分成本。

3.补贴提现：粉丝获得的活动失败，补贴满足平台提现额度要求，即

可提现（初期满五元可提现）。



4.分享赚钱：粉丝消费即可成为“销售员”推荐多个销售员可成为团

队长，享受分销奖励。

二、什么是“预售拼购”？

“预售拼购”是消费者通过参与商城的产品预售活动，从而获得更加

优惠的价格。同时，通过社交分享，还有机会获得免单资格，活动阶

段返现以及分销奖励，让消费者有机会“白拿”产品，甚至赚钱。

（举例：免单抽奖，价格100元/斤，有一批当季上市10元/斤，现开启

10斤装预售，及拼购价：100元。此次预售活动为了更好地“助农消橙

”，现推出活动政策：1.每满200人返5元差价；2.每满25人随机抽1人

免单。）

预售拼购用户权益：

越早拼，越便宜：若消费者在活动刚开始时参与了此预售活动，当人

数达到200时，平台会返还5元差价，以此类推，若满2000人，总共可



得到平台50元的反差，此时，消费者相当于50元买了十斤的脐橙。

越早拼，越幸运：每新增25人参与平台将从参与活动的总人数中随机

抽取1人免单，越早参与被抽中概率越大，且被抽中后，仍然可以享

受后续平台的反差，若消费者在**轮就被抽中免单，等于“白拿”脐

橙，还获得了50元的返差。

这样的火爆的活动试问你一下，你要不要参加，如果是我，我是要参

加的。

秒杀，预售拼购能更好的调动客户的活跃度，增加平台流量，也更好

的为平台带来收益。

本人从事电商营销系统开发，探讨解析营销模式。
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