
“共享购”结合“盲返”

产品名称 “共享购”结合“盲返”

公司名称 东莞市数云网络科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋501室02

联系电话 18002820787 18002820787

产品详情

有很多做电商平台的企业不明白为什么自己给了优惠，也做了活动，吸引的用户量却那么少，难度普通
企业真的运营不好自己的平台吗？

当然不是普通企业运营不好自己的平台，而是企业并没有发现消费者真正的需求，如果一个企业想赚钱
，却连消费者的需求都弄不清楚，还觉得是按老样子，只要我给了优惠，消费者就会来我这里消费这种
。

事实上，现在的消费者已经越来越难以满足了，放眼看市场的变化，可以很明显的发现，从刚开始普通
的“买卖关系”，再到后来的“消费返利”，再然后就是“消费全返”，消费者的需求越来越难以满足
，对平台得要求也是越来越高。

如今，消费者的需求又来到了一个新阶段，而这个阶段也还是很多停留在消费返利，消费全返思维的企
业还没有想到的阶段，那就是“消费增值”，从消费中去投资。

“共享购”资产增值玩法

这个模式主要就是依靠消费投资来打造一个资产增值的“金招牌”，只要消费来到这个商城消费，就可
以获得共享值，共享值会根据每日的空投的积分数量做一个转换递减，这些转换来的积分会随着平台收
益率的提高不断提升。

然后消费者再通过私下C2C交易市场，进行积分交易，将积分变现，也可以卖给需要积分维持开店的商
家，这样达成一个健康可持续的消费生态。

商家之所以也会收积分就是因为入驻平台时，想要在平台上面售卖商品，就有一个保证积分制度，这个
保证积分制度是用于保证商家继续卖货而设立的制度，积分会随着商品销售的让利额缩减，当缩减至0的
时候，就无法继续开店，这个时候需要向消费者收购积分，才能维持卖货。



这个玩法对比传统的消费返利，作为运营方资金压力会更小，运营生态会更健康，玩法更新颖。

但毕竟不是所有的消费者都愿意去等待增值的时间的，那么对于想快速看到收益的消费者和急于打造平
台信任的企业来说，还可以通过和“消费盲返”做结合，扩大引流入口，增强引流能力。

“消费盲返”返利模式玩法

这个模式主要是作为一个刺激用户消费的模式，这个模式大的吸引力就在于可以获得排在你消费之后的5
0位消费者所产生的消费收益，这部分的金额是完全随机返的，可能几分，可能几毛，可能几块，运气再
差都是能做到省钱的。

而平台只需要从利润中拿走一部分，剩下的一部分变成50份让消费者通过手气抢，50个人就是50个手气
红包，只要消费了就可以源源不断获得排在你后面人所消费的收益。

这个玩法大的吸引力就在于完全正拨比，平台只需要从每次消费的利润中拨出一部分给消费者就可以做
到完全正向获得收益。

如果需要了解更多商业模式方面的问题，或者其他方面的电商问题可以私信小编，小编都会看的，祝大
家生意兴隆，全家安康（拜谢）
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