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产品详情

抖音小店店群项目，从开始的无货源模式也慢慢过渡到了现在有货源模式（有货源并不是说自己囤货，
自己发货，而是有稳定的供应链资源，有足够的利润空间）。

一、具体的开通抖音小店流程如下：

登录账号

使用电脑浏览器（建议使用谷歌浏览器）访问网址：抖店-电商入驻平台

建议使用手机号接收验证码进行登录。

第二步选择主体类型

目前抖音小店入驻支持个体工商户和企业/公司。

如果是做抖音小店无货源，选择个体工商户就可以了，权重无差别，且能省钱。

第三步：填写店铺信息

抖音小店店铺类型包括普通店、专营店、专卖店和旗舰店，区别仅在于对品牌资质的要求，无其他功能
区别。如果是玩抖音小店无货源，建议直接选择普通店。

第四步：提交审核

平台将在1～3个工作日内进行审核；

短信通知：资料信息审核中，预计1-3个工作日出结果，请耐心等待。



第五步：缴纳保证金（完成小店入驻）

每个类目小店保证金保准不一样，绝大部分类目的保证金就是2000~5000元，我们选择2000元的就行

二、抖音小店怎么选品？

做电商的都知道，7分靠选品，3分靠运营。

抖音小店能不能爆单，选品是核心。

确定品类

如果你是有货源的商家，比如自己本身有淘b店、多多店，入局电商，好还是选择这个品类赛道

因为各大电商平台店铺运营的思路都是大同小异，选择熟悉的品类你会更有把握，起步也更快。

如果是没有货源，想做无货源（以拼多多或1688为货源的店铺）的个人或商家，居家百货是你小店选品
的。

第二步：跟品

什么品爆，就跟什么品；跟品的渠道主要有以下4个：

蝉妈妈/飞瓜抖店数据榜单：在榜单上选品的话，好不要选择排名前50~100的，选择100~200名之后的，
爆单 的概率更大

同行TOP店铺：怎么看是不是同行店铺？一个店铺有几百款商品，有几十~几百个达人关联直播带货。

同品类大主播直播间/商品橱窗：一般头部达人基本就代表了这个垂直类目的商品热度和趋势。头部达人
直播间在推的产品代表着当下该类目下面主流热销产品。

季节款热销品：比如夏天的驱蚊产品、水杯、防晒用品；冬天的保温杯、保暖产品之类的，另外在选择
产品的时候，好引流款+利润款搭配着上架。

三、目前抖音小店流量来源主要有2个：

直播间/短视频小

自然流量：自然搜索流量+猜你喜欢推荐流量

直播间/短视频很好理解，可以是自己带货也可以联系达人带货。

如果你是做小店无货源（以拼多多或1688为货源的店铺）的话，自己不开播、不发视频不做账号，只需
要搞定达人也能爆单。

店铺流量就来自于达人的直播间，带货达人越优质（直播间转化高），小店流量越，商品转化率越高。

四、抖音小店运营需要投入多少成本？多久回本？



1、抖音小店本身开店成本并不高，店铺的保证金不开店之后也是可以退的

主要在以下几个方面有花费：

a.注册营业执照100~500元不等，看你找的什么渠道办。

b.店铺保证金2000~5000元不等，主要看你经营什么类目。

c.采集软件5元/月，发货软件15元/月，其他软件预算每月不超过100元。

d.流动资金，由于买家在抖店付款之后有回款周期，根据每天订单量的多少大概需要2000~5000元不等的
流动资金。

2、抖音小店都适合哪些人做呢？

1、 没有开过店铺，初期创业新手，能快速出效果并赚取收益

2、 做过淘宝/拼多多的中小卖家，不满足于现状，想要拓展销售渠道增加销售额

3、 有一定的空余时间的宝妈或者上班族，想挣取额外收入的

4、 执行力很强，已有的项目遇到瓶颈，想要拓展新项目

5、 做过店群模式的掌柜，批量化运作收益更好

大家有对小店无货源店群有兴趣的可以一起交流学习

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

http://www.tcpdf.org

