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深港商城未来

超级爆品购物，等你来逛。

《深港商城app》是一款由?港深港电?商务贸易有限公司研发制作的省钱又可赚钱的购物平台，是?家的电
?商务服务平台的?品质?营?港企业。公司?2019年内创?，?直致?于电?商务服务，始终坚持发扬“诚信、创
新、沟通、服务”为企业使命，以“产品、全?服务”为?业之本的团队精神。并形成?套完整的购买、商
户合作、合作、返利、售后等?站式服务流程，?助研发电商系统。

 

PDD的崛起，社交电商的时代

创业线上会员制电商平台是解决未被满足的需求，创新是创造更好的用户体验。

这两点，拼多多在创立之初都做到了。

定位五环外人群，以社交为的拼团模式，让小学文化水平的农村大妈也能足不出户买买买，不但方便，
而且实惠。

这家成立五年的公司，其实并非创始人黄峥的次创业。

极客公园创始人张鹏曾经采访黄峥，“你的创业方向是什么时候形成的”？



黄峥说：“创业的一个项目其实就是电商，有点像是个 B to C 的垂直卖手机的网站”

当时是2007年，黄峥前一年从谷歌出来决定创业，但因为市场上同类型的网站太多，2010年，他决定出
售这家公司。 购物线上会员制电商平台

有了次创业经历之后，黄峥尝到了甜头，开始寻找新的商业机会，后面创建了乐其公司，主要帮京东和
淘宝做推广，以及一家基于的手游公司。这两家公司的成功，让黄峥实现真正的财务自由。

黄峥在创立拼多多之前，已经有过三次创业经历。商城线上会员制电商平台

他说：我们10年前就和团队在一起创业了，如果说创业分小学、初中、大学三个阶段，那我们创立拼多
多的时候，就是在上大学。

80年出生的黄峥次创业是27岁，创立拼多多时候是35岁，拼多多上市时候，他才38岁。

网上有张PDD的创业时间轴图，拼多多先是通过的流量吸引用户，等到用户足够多了之后，线上会员制
电商平台登陆，再引流到自己的app。

线上会员制电商平台

Costco会员店 vs 山姆会员店 ，定位差异导致用户差异

Costco 在开业前期如此线上会员制电商平台，线上会员制电商平台商家入驻，同时又因为之后的排队退
卡，再次备受争议，成为一个热议的话题。深港商城线上会员制电商平台

作为同样是会员店与美国企业的山姆会员店，映入人们眼帘，二者在国人的眼中，形象也决然不同。

相对而言，山姆会员店在人们眼中相对一些 ，毕竟价格并不是山姆主打的亮点。而Costco 在上海的店，
因为价格足够低而备受人吸引，但正所谓一个事物的双面性，价格足够的低，给人的脑海里也只有价格
二字，至于其他，不是用户关注的。

尤其在看到Costco线上会员制电商平台开业时，那种的画面，哪还有什么购物体验线上会员制电商平台
，完全是看一些的人在争先恐后的抢夺，这样的购物视角让人咋舌，羊毛的出现在所难免，毕竟羊毛的
嗅觉是灵敏的。

所以二者在定位上的差异性，导致人群定位的差异性，山姆线上会员制电商平台会员店的会员在享受商
品的同时，享受这里提供的综合。而目前来看，Costco的会员主要是为了追求的。做零售的朋友应该知
道，因为用户的差异性，毛利空间也是决然不同的。相对而言，吴川线上会员制电商平台，山姆会员店
的综合毛体更高一些。

但依然是事物的两面性，因为山姆会员店的自身定位，必然导致在中国的消费群体在量级上大大低于Cos
tco会员店，而更多的用户人群显然又是Costco的优势，当Costco发挥出这个优势后，其开店的可拓展性
将加大。

显然，消费人群的数量级，也在困扰着山姆会员店在中国的发展，其在中国的发展历经23年，而目前的
开店数量仅26家，相对而言，开店速度比较保守。但也可以说走的相当沉稳，会员制积分兑换的平台有
哪些，正是这种的沉稳与定位，使其在线上零售冲击线下零售的时间里，依然保持着自身的发展，可谓



一个亮点。

当然，山姆会员店在中国走的本土化路线，在面对新零售时代里，已然跟上步伐，并与京东合作，目前
通过山姆会员店、极速达、京东线上山姆会员超市与山姆跨境购四个渠道，来服务用户。

深港商城APP线上会员制电商平台

会员制积分兑换的平台有哪些-深港商城返利由深圳市壹值购科技有限公司提供。深圳市壹值购科技有限
公司在广告服务这一领域倾注了诸多的热忱和热情，深港商城一直以客户为中心、为客户创造价值的理
念、以品质、服务来赢得市场，衷心希望能与社会各界合作，共创成功，共创**。相关业务欢迎垂询，
联系人：杨先生。
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