
链动2+1电商模式，平台前期拉新引流好方法

产品名称 链动2+1电商模式，平台前期拉新引流好方法

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广东省东莞市东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋40
3室

联系电话 19957968337 19957968337

产品详情

时长悄然流逝，一晃眼2022已经是结束环节，回望一年里在工作上有什么收获，不知不觉在工作中跟客
户签约合作事会不知不觉回想起来，4月份情况下有一个想要做平台上的好朋友来找我，努力做到一套商
城系统开发，经历了长时间沟通交流，总算达成一致，期间还是考虑了一些自己的原因，需要大家给些
提议，后边分享了两三个流行方式去做引流方法，这一段时间也有在沟通与关注他那边的一个状况，服
务平台都是慢慢地做的绘声绘色，持续的提高设计和开发一些小功能，也有一个做大健康产业的朋友们
，来找我说想做传统企业转型，线上与线下紧密结合，依据一些情况掌握，为他分享了链动方式，现阶
段做得是非常好。这些还有一些平台企业这儿就不一一举例了。

但是做大家程序开发这一行，帮扶客户成功转型发展，给顾客给予帮助和解决方法，全是*基本的，仅有
说把顾客这里服务周到，服务平台干起来，对她对于我们来说都是一个非常值得祝贺的事情，仅有顾客
这方面干起来，我就会有持续不断的协作，产生一些顾客转客户介绍等效用，协助企业去获得良好口碑
。

上面还有说到这些链动方式，咱们就以链动方式来分析一下怎么来迅速获得消费者？怎么让客户之间发
生裂变式？*主要的是怎样吸引消费者参与到你服务平台？怎么让的渠道获得更多的客户和卖家认同？今
天我就以平常把握了解到的，来给大家剖析下到电商平台运营期内怎样来拉新源裂变式客户？

*先，必须提高使用者在行业粘性。当服务平台的消费者快速提高时，通常用户粘性是很多机构必须考虑
的难题，我们能运用一些好的方式激励机制来推动客户做推广，调查客户的一些服务平台消费服务裂变



式姿势，再结合实际情况去做调节，商品的销售量流量和同步进行，实际上这也就是为什么现阶段大家
都在考虑到如何做？才可以让自己的商品越做也罢的主要原因。

再者就是提高使用者的拉新，大家能设一些总流量类产品，提高使用者高频率、刚性需求、达到通俗化
要求的方式来做。创建总流量类型，吸引消费者初次选购，引导客户选购其它的类型，我们能增加一些
注册就送积分兑换、每日签到送积分兑换、完全免费在礼物会员专区领到感受，一些抽奖活动、广告作
用去拉新客户这些。

*终再去关键说一说这一链动2 1方式，方式只需特点就是迅速建立团队，引流裂变VIP、提升销量，是当
前分销商中速度*快裂变模式，方式是做到了**合规管理有效，与此同时鼓励客户自身营销推广共享，享
受到折扣优惠的前提下，也可以促进并得到丰厚的盈利，要在摆脱传统式方式下迅速起盘的商业运营模
式，不但可以迅速提升会员总数，还能够客户自身裂变式下去，提高使用者的用户粘性。

方式一共就2个级别真实身份：代理商、老总。奖励机制为：直推奖、见点奖、同级奖、扶持基金和年底
分红奖。

当客户需要获取收益并参加在其中时，那就需要去变成指定真实身份，才能获得盈利，依据所提供的奖
励机制，更多的人就更喜欢去变成第二个老总真实身份，成为老总就能直接得到后边几类奖赏，仅仅只
是代理商得话，就只有一种奖赏，想变成老总真实身份就需要推荐平台所设置的标准就能成为老总，鼓
励客户积极的去发展趋势，让有思路、有实力、信任的人参与其中，必然是必须一个非常有效合规管理
而且更高效的商业运营模式
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