
抖音无货源小店精细化运营培训，抖音小店全套操作教程，自然流量
新玩法

产品名称 抖音无货源小店精细化运营培训，抖音小店全套
操作教程，自然流量新玩法

公司名称 山西力辛科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 山西省太原市小店区康宁街康宁大厦1201

联系电话 19935357294 19935357294

产品详情

现在有一个前期不用投入资金、无需占用过多时间精力、操作简单灵活、一部手机就能轻轻松松月入过
万的项目——抖音小店无货源模式，既能当副业去随便做做，也能当主业去认真经营。

抖音小店无货源可以说是2022年的大红利！想了解的一定要往下看，一步一步教你开抖店

抖音小店入驻准备

1、一张营业执照（建议用个体的，至于为什么建议用个体，阿明前两篇讲过，忘记的朋友温习去）+身
份证+银行卡+手机卡

2、2000/店的保证金（后期不做可以退）

3、一台电脑，一个网线挂2-3个店（挂的是子账号，主账号不在电脑上登）

4、抖音账号（新旧都可以）需要实名（谁实名都可以）                          

抖音小店采用的就是无货源的经营模式。

我们商家在操作无货源模式时，不需要租仓库来进发货、不剪视频、不直播也能在抖音上卖货。

只需要在全网采集优质产品信息，进行简单的优化并加价后上传到自己店铺，等店铺出单后，我们就去
采集商品连接的上家拍下这件原产品，再填写上顾客信息，产品由上家直接发货给顾客，等顾客收到货
物后，我们就获取到了差价。

抖音小店无货源还能玩吗



首先，我们先说下无货源，无货源的经营模式，早是诞生于淘宝，已经发展了七八年了，随着互联网的
发展，很多的电商平台上都是可以操作的。

一直存在，本身就说明了还是有一定的发展空间，并且是有利可图的。零风险支持无货源模式

1、不压货能代销：通过软件，实现全网产品一件代销，拼多多、淘宝、阿里巴巴等主流平台都能代销。

2、支持海量铺货：无货源代销模式容易做的平台，官方主动引导你把其他平台商品迁移过来。

3、资金投入量少：只缴纳基本的开店保证金，常用软件成本即可，保证金在不开店的时候可退。

一、选品

做自然流量，前提是先让我们的商品入池，但入池的前提首先就是我们的商品具有一定的优势。选品的
渠道可以选择多多、某宝、1688或者蝉妈妈、直播间等都可以，但是商品上架到我们小店之前，一定要
保证商品的质量以及价格。所以在选品时要注意以下几个标准：1、所选商品的店铺评分要在4.6分以上2
、商品销量在100-2000个左右3、商品好评率高达99以上4、商品评价前20个以内不超过4个差评5、店铺可
以保障发货速度。6、尽可能选择低价产品，方便截流其次一般我们总是说，日常多去观察一些爆款商品
的特点，然后自主选品，更有助于形成爆单，这种方式更适合达人带货模式。对于自然流量来说，跟品
再压低价格做截流，更容易爆单。

二、商品上架

不要大量铺货，这点非常重要！一个店铺的商品控制在300个以下，不要一股脑一次性上架，可以每天上
架十几个引流品，再上架十几个利润品。

三、店铺优化

首先要保证我们的店铺评分高于4.8分，这样更容易入池。店铺优化无非分为三点：商品、物流和服务商
品只要按照上面的步骤，保障商品质量，一般就不会出现退换货的情况。物流这点在与厂家沟通的时候
就一定要谈好时间，比如说让他们在24小时内发货，超时发货或者丢件，这种情况导致的损失有谁赔偿
，当时就说清楚，一般就不会出现物流超时的情况。而服务方面就体现在了日常的小细节中，售前，用
户的问题及时回答，保障三分钟回复率，售后，有问题及时解决，该退货的退货，该补偿的补偿，尽量
安抚用户心情，不要出现差评。

四、推广方式分为自然流量和达人带货两种。

自然流量相对新手来说比较友好好，流量好控制，前期需要有一定的基础销量，让商品破零，提升店铺
体验分，体验分上去了，流量就会进来，这样平台就会将我们的商品评为优质商品，推入免费流量池。
所以也是适合新手的玩法，出单稳定，见效快。达人带货模式，这个相对来说要较为复杂一些，需要一
个工作室，2-5人的小团队去做，涉及货源，谈达人合作，这个步骤相对来说是比较难的，约谈100个达
人，可能有一两个达人帮你带货，而且还要考虑达人的带货能力，不停的做筛选，寄送样品等，还有一
点是如果达人带货能力特别强，一下子卖了几万几十万单，你对接的厂家货供应不上，不能及时时间发
货，这个对你来说风险也是很大的，以后都会终身被纳入黑名单。而新开的抖音小店要起店，做好两件



事。

而新开的抖音小店要起店，做好两件事。

一、找有流量的商品上架

进入抖店后台之后，点击电商罗盘，然后在左侧边栏里找到“抖音商品榜”，在这个商品榜单里，有六
个榜单。

包括大盘爆品榜、直播商品榜、达人热销商品榜、短视频带货榜、成交商品榜、实时爆品挖掘榜单。

比如，上面这个榜单里，的是一个儿童卡通帆布包，我们记住这些关键词，然后去抖音直接搜索关键词
，找到相关的商品。：

除此之外，抖音更新的很多新功能，都可以帮助我们选好评：

找到流量高的商品，然后保存图片，去多多或者1688以图搜索，找到同款商品，然后上架到你的抖音小
店。

二、做动销

注意，动销不等于S单，因为让商品有基础销量的方法很多。

比如，达人带货、自播带货、挂精选联盟推广、商品入池自然流量等等。

比较的动销玩法我们之前也分享过，就是先确定你的目标人群，然后再针对目标人群去投随心推，把销
量做起来。

还有抖音小店优惠券起店玩法，也很好操作。

抖音小店运营教程

全套课程教程

注册店铺:指导办理执照，提供经范围模板，并正确开通店铺，包括店铺后期搭建,店铺基础设置

玩法介绍:拼_上抖玩法、供应链玩法(全类目货盘+1688的厂家货源+义乌仓库的货源) 

课程教学:了解平台规则，流量来源，核心选品，店铺上货，动销，店铺爆单后如何快速拍单发货，售前
售后处理，后期店铺优化，店铺评分维护
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