
新手开通抖音小店需要具体什么条件，抖店选品思路教程分享，无货
源扶持教学

产品名称 新手开通抖音小店需要具体什么条件，抖店选品
思路教程分享，无货源扶持教学

公司名称 山西力辛科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 山西省太原市小店区康宁街康宁大厦1201

联系电话 19935357294 19935357294

产品详情

拼多多开店扶持，无需经验，投资小回报快，全程提供包开店，包货源，教运营，一对一指导店铺优化
运营，打造店铺，开店+运营等等帮您开店创业。拼多多无货源店群软件，网店开店，全网海量货源，
一件代发，货源丰富，不囤货，不积压，轻松开网店，老师一对一教营指导，0基础也可开网店

抖音小店选品方向

不论做精选联盟也好、猜你喜欢也罢，选品都是至关重要的，上呈转化，下接售后和评分，是整个操作
中重要的环节。有朋友说“那我直接靠软件采集不就好了，我其他平台采集都是靠软件”，在这里建议
，掌握运营技巧后手动采集，毕竟小店不需要大批量铺货，属于精细化玩法，除非你拥有一个很、能将
当日或目前正在热卖商品采集出来的软件。

一、借助平台数据

可以根据销量、评价、排名较高、潜力形的蓝海同类目产品，或同平台上用蝉妈妈、飞瓜等分析数据，
但是一定结合选品技巧操作，不要看见爆品就盲目去跟，尽量先分析这款产品是否还是红利期，后再经
过合理加价上到自己小店

二、分析市场需求和潮流趋势之前说过，建议通过四个点分析产品是否优质

1：是否热卖

2：是否高频

3：是否应季 

4：是否好评



简单来说，在不同的季节和潮流的影响下，是会细分出很多不同的商品。以夏季举例，比如雪糕模具、
防晒衣、水枪、游泳圈等产品就属于比较热卖的商品，在对应季节的情况下，我们只需要根据流行趋势
结合产品，选择产品质量、销量和评价较好的产品进行售卖

三、价格方面

认为加价方面，主要还是看你做的哪种类目了，像日用品范围，还是建议合理加价，毕竟个别商品是比
较熟知价格的产品，过高可能也会下单，但单量肯定不太可。但如果是3C产品、服装箱包等高溢价空间
的产品，那定价高些也无妨。但不论选择哪种类型的商品，都建议，采集的商品不论从外观还是质量都
尽量是比较好的，避免因商品问题导致太多售后。

做无货源店群的两种运营思路

1、铺货模式，铺货不是无脑上货，不是佛系出单。淘上拼：选品方式通过top20W或电霸蓝海词库综合
分析来做。然后在软件中输入蓝海词采集上货。拼上拼：直接去把同行店铺销量好的商品复制过来出售
，这种方法简单粗暴，因为商品已经经过同行测试，并且效果不错，商品数据更，一般做店群，或代运
营公司，都是这种玩法，一个人做二三十家店完全没问题。做的类目：家居家纺 数码电器 五金工具
运动户外 汽车配件等等，虽然都是耳熟能详，但其中也有相对冷门的产品，我们要做的就是把这些产品
找出来，放进自己店铺出售。

2、精细化运营，这种模式基本是向传统网店靠拢精细化是手动选品，可以观察拼多多后台流量数据，通
过热搜词选择商品，然后多个商家对比，找到有潜力的款式。一个店也就上传10多件商品，然后开几天
低价车测款，有转化的商品，会改.销亮，唰-好评，继续开车。这种运营方法，每一步操作更为讲究，
一个人也就做2-3家店，精力投入是很大的，所以市场上做精细化的商家比较少。

无货源店群精细化运营

精细化店群按拼多多规则来进行。我们从每一个环节开始优化，从每一个环节制定严格的流程和标准，
比如选择产品进行数据、收集热词进行筛选、价格区间卡位、卡同行销售、提价、免费店铺活动、数据
表等。通过可可的实践经验和分析，我们可以逐步建立一个高产出的店铺，以实现利润大化

抖音小店的运营虽然简单，也不是你选完品，找完主播就能甩手不管的，这是个需要长期学习的过程，
需要时刻关注市场动态，精细化运营，做好售后，降低退换货的概率，搞好数据。友情提醒：在抖音小
店，客单价比较低的产品更有竞争力，这一点和拼多多比较相像。

我从入局到现在做小店也有两年时间了，开始被人割韭菜也好，自己摸索也好，买教程也好，总之现在
努力没有白费。目前，多多这边的新店能够在五天左右就可以出单，三周左右就能够达到稳定出单的水
平，且新店单店月收入3000到10000+，爆单除外。
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