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        投资开香水吧需要注意哪些问题？

         

      首先，我先跟大家一起讨论一种现象：做散装香水吧生意的，同样的产品在同样的地区，
为何有的人做成功有的人失败了？有几个原因：

   

     1、两者的经历不同，也就是有的人刚开始学做生意很多方面都不太清楚，所以犯的错误就会
比较多失败的机率也就会比较大；有的人做的生意多了，犯的错误也就多了，然而再次做生意时就会有
效的避免以前的错误再犯。

     2、两者做生意的思路不一样，有的人认为装修是开店最重要的一个方面，产品的包装一定要
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高档这样才行；有的人则认为适合满足消费者的需求才是最好的，不一定要讲究高档和包装，质量好且
实用价值高的就有长期的市场。

     3、两者的经营策略不同，有的则认为散装香水吧的香水一定要卖个高价或者卖不了高价；有
的人则很好的利用打折促销的方式，买多送多，办香水吧会员卡等方式吸引客人，指出消费需求点，想
到的是让消费者长久持续使用自己的香水。

    那么，我们刚开始投资开香水吧的朋友，应该注意避免哪方面的问题呢？我一向的想法是：了
解的更多，对自己只有好处，没有坏处。

     1、如何选择有竞争性的香水？这几年以来散装香水陆陆续续的进入各家商场、超市和商店，
越来越多的女性消费者喜好上了这样的消费模式，用多少买多少不浪费的好习惯。然而，量大后就会产
生质变，也就是可能三年前一个市就你一家在卖，但现在可能一个区就有好几家在卖了，如何让自己更
有优势走得更远呢，那么选择有竞争性的香水才是最好的出路，据了解，市面上的散装香水批发最多的
是酒精香水，而即少部分的或者唯一的一家是精油香水——绿贝迪香欧。当然，当精油香水影响到香水
香水的市场销量时，就会受到同行的抨击，这种现象就见怪不怪了。

     2、如何选择好的散装香水批发商？有很多想开香水吧或者做其它生意的人，起先总喜欢找到
一个产品价格最便宜的厂家，认为这样才能让自己的产品在市场上面有竞争性，而基本上或者很少考虑
产品质量、后期的供货能力和售后服务。其实找到一家好的散装香水批发商，对于你是否成功有着50%
的关系，比如你的香水店开张了，但是后期你再续货时，以前的散装香水批发商已经不做了或者找不到
了，那你还要再花时间去找新的散装香水批发商和他们达成良好的关系，这最少要花好几个月的时间，
这种损失将是你无法想象的，因为这种现象我见得太多了。目前绿贝迪香欧香水吧已经经营有8个年头多
了，市场证明它是个优秀的散装香水批发商。  

     3、开香水吧如何从心态上调整自己？在中国现在越来越多的打工一族没做一段时间就不想帮
别人打工了，想自己找些项目做生意，自己创业这类想法，但是真正去找一个适合自己的项目经营的时
候，又找不到，怕失败后怎么办等负面的想法影响阻碍了自己前进的脚步。像很多开绿贝迪香欧香水吧
的客户，有的关注有半年的时间了，看到时机成熟了，刚好自己现在又有些经济实力了，还有其它方面
都比较适合了，所以就加盟绿贝迪香欧香水吧。当然也有是快速出击型的，看好就干的类型。然而，无
论哪种类型的有一个同样的特点，就是自己的内心想通了才会动手干的，这个非常的重要。

     迪香欧香水是由上海绿贝商贸有限公司与绿贝国际集团（法国）控股有限公司所控股的合作
经营企业，七年的阿里巴巴诚信通企业会员，目前总公司员工人数80多人，研发人员6名，大中专以上占
80%，目前在中国有三家分公司，十二家直营店，经销商、加盟商和代理商遍布10多个省市。迪香欧香
水是你投资的最佳选择，迪香欧香水吧是个很有前景的小成本创业项目.(如需要散装香水批发就找迪香
欧香水深圳运营中心)
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