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产品名称 b站的商业起飞要怎么做，商业起飞的邀约广告
是什么？详细解答

公司名称 柏众网络科技（广州）有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广州市海珠区新港东路1000号保利世界贸易中心
E座3111

联系电话 17875312163 17875312163

产品详情

什么是商业起飞？

商业起飞是B站内原生内容推广加热工具，通过商业起飞，品牌能够快速高效地将原生内容曝光给兴趣用
户，扩大传播效果，实现品牌营销目的。

从解释上看，与内容起飞的核心逻辑一样，都是给视频加热，增加曝光，但区别就在于，投放的主体是
否含有“商业行为”。更通俗点理解就是商业起飞主要是针对企业商业行为的，内容起飞是针对个人up
主而言的，个人up创作适用于内容起飞，两者本质上并没有多大区别。

对于品牌方/广告主来说，无论是在B站做投放还是企业号运营，必定会含有商业行为，所以是商业起飞
；

而对于UP主和MCN来说，则分为两种情况：

一种是UP主原创非商业性内容，属于内容起飞；

另一种是UP主商单，则属于商业起飞。

说到这里，可能有的小伙伴对UP主商单不太了解，它可以分为以下几种：

视频合作：广告植入、广告定制、广告贴片；

直播合作：线上游-戏直播、开箱直播，线下活动直播、粉丝见面会等；

B动态：聚焦私域流量，图文九宫格，提升推广内容丰富性，视频一键分享，专题活动发布，投票、抽奖
等多种互动玩法；



线下活动：UP主受邀参加广告主、品牌方各类线下活动，通过自身影响力增加活动曝光与传播，包括但
不限于——新品发布、现场表演、快闪店、大型展会活动现场等。

一般情况下，只要UP主视频涉及任意一种商单行为，就属于商业起飞，但也有特定情况，也是可以考虑
投内容起飞的。

总而言之，商业起飞在于品牌，内容起飞在于内容。

那到底要不要做商业起飞？

B站特殊的社区文化和内容生态，能够形成独特的用户圈层，圈层里的用户非常精准，忠诚度远高于其他
新媒体平台。

所以越来越多的品牌方，开始在B站投广告，但由于投放的思维还停留在其他平台的逻辑上，因此，品牌
要想做好B站，商业起飞是必选项。

品牌运用商业起飞，能打破内容竞争，进一步扩***影响力，实现与精准受众的近距离对话。

视频创作推广展示位置：

通过定向传播，精准覆盖目标人群，进行强力扩散，*终达到清晰的数据效果，且能在社区内长期沉淀，
持续影响用户，这就是商业起飞的优势所在。

品牌方根据自己现阶段的产品情况，选择适合的形式进行起飞，定会带来意想不到的效果。

什么样的内容适合做商业起飞？

从内容的角度来说，起飞可以带来更多更精准的曝光，但这并不表示所有的内容都适合做起飞。

品牌方需要率先对自己视频的流量效果进行观测，选择合适的时间、优质的内容进行投放，这样才能*大
程度发挥出商业起飞的势能。（视情况而言，具体可以咨询我们柏众网络，柏众网络为b站广告全国一级
代理商）

如果你之前没有操作过，建议还是委托我们专业的b站广告服务商（柏众网络）

当然，*终的运营效果还是取决于：视频质量、人群包、投放时间、投放预算以及封面设计等



投放b站广告，请联系柏众网络何经理（上方有联系方式，微信手机同号），我们提供更专业的广告投放
服务！我们提供b站信息流广告/商业起飞/内容起飞/带货起飞/up主内容营销
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