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产品名称 抖音小店新手没有货源如何做电商，抖音小店新
手操作如何选品运营

公司名称 山西力辛科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 山西省太原市小店区康宁街康宁大厦1201

联系电话 19935357294 19935357294

产品详情
没有货源也可以做抖音小店，很多朋友不理解为什么没有货源也可以做抖音小店，这个就要说到一件代发这个电商模式，也就是无货源电商。
这个模式就是通过软件抓取全网爆款商品，然后加价上传到抖音小店，有客户下单后，再去上家拍单给客户发货，客户确认收货后，赚取差价的模式。

抖音小店一件代发如何操作？
抖音小店目前操作玩法有三种，猜你喜欢自然流量、千川投流、达人带货精选联盟。
猜你喜欢自然流量，选品要，前期需要做动销和货损起店，把商品流量人为做起来，然后把店铺商品做到流量池，这样平台就会给商品更多的推荐流量，这个玩法操作简单，适合大多数人。
千川投流，这是付费流量，就是通过花钱买流量，去转化订单，这种玩法需要一定运营的技术，和剪辑视频的能力才能去操作，起店成本大。适合有货源的厂家操作。
达人带货精选联盟，这个就是咱们说的找达人帮你带货的模式，店铺商品需要先加入竞选联盟，然后设置带货佣金，通过每天去和达人谈合作，让达人帮你带货推广。这个玩法不管是做有货源还是无货源模式都适合，当你手里掌握的达人资源够多，那么店铺受益越高。
不管是做那种玩法，选品永远是一件代发模式关键的环节，俗话说：做电商的7分靠选品3分靠运营，只要咱们商品选的好，店铺起店也会更快，后期爆单几率越大。

做抖音小店无货源只要咱们掌握好核心的运营技巧，出单其实是很简单的，简单来说就是选择具有以下特点的产品会更容易卖出去，店铺销量也会更高。
（1）高颜值：高颜值产品往往能时间吸引顾客，让他们产生购买欲望，这个时候产品价格就显得不是这么重要了
（2）高需求量、高性价比：生活中比较常见的纸巾、垃圾袋都可以上架，市场需求量大，只要产品价格低，用户又被吸引的话，很容易就能成交的。
（3）选择低退换货率：就像服饰类目，虽然它的销量高、转化率高，看起来很好，但退换货率也高，很容易出现忙了半天发现自己不赚钱甚至亏钱的情况。建议推荐选择家具百货类目，虽然客单价低、赚的少，但是售后问题少。
（4）季节性选品：像冬天的手套、暖手宝、围巾，夏天的驱蚊液、小风扇、防晒衣等产品，做季节选品，一定要提前布局。建议提前一个月准备，到时候很有可能就会爆单。
选品渠道
这里分享几个常用的选品渠道，也是目前做一件代发商家都在用的。
（1）精选联盟爆款榜单：里面有爆款推荐、9.9、高佣热卖等，反映的都是当前抖音热销产品，选择适合自己店铺类目的产品上架就好。



（2）同行店铺：打开同行店铺，看他们都卖什么，找出销量高，好评多的产品，然后去多多找同款，如果上架到自己店铺后价格比对方低，那我们就可以上架，起到一个截流的效果。
（3）主播网红选品：去找大主播带的产品基本是能爆或者正在爆的产品，我们可以上架去蹭个热度，但不要把重心放在这上面。因为大主播都有自己的供应链，我们的价格很难比对方低，竞争不过他们。
（4）蝉妈妈、抖老板等第三方数据平台榜单：选好类目后，选择产品排名在150—200名之间的产品，这样能保证产品有基本的搜索量，市场也不会有太大的竞争。
掌握这些方法，然后去操作，都是会有不错的效果，像我们这边操作新店，小店前期3--5天就可以出单，15天左右就可以稳定，新店稳定之后单店月收入3000--10000+左右（小店爆单的话收入就要翻几倍还要多）

抖音小店无货源适合哪些人群操作呢？
1，对电商有了解的人，因为有经验做店可以快速地做起来，
2，新手小白也是可以操作的，没有经验无所谓，只要能认真地去学习就是可以的，
3，创业者，很多小伙伴不愿意拿固定工资，创业是很多人的出路，抖音小店无货源项目是一个不错的选择，而且有相当大的发展空间，
4，在家带孩子的宝妈，可以利用休闲时间当做兼职来做，
5，做工作室的老板以及有闲钱投资的老板，
6，货源厂家，就是自己有货源，与其他平台同行价格相比，有溢价空间，也是可以做的，
抖音小店无货源现在正处于风口期，赶上风口期去做，是很容易获取到属于自己的那份流量的
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