
酒水营销策划方案

产品名称 酒水营销策划方案

公司名称 弥特盈泰(广州)软件科技有限公司

价格 .00/件

规格参数 优势:成熟案例，服务多家公司
特点:低成本高效提升销量
产地:全国各地有子公司

公司地址 广州市黄埔区西成中街10号B栋602房

联系电话 18122310427 18122310427

产品详情
       酒水营销策划方案的兴起，以及得益于数字和技术能力的日益发展，私域作为企业新增长点的新阵地，重要作用日益凸显。
一、酒水营销策划方案概念介绍：
       酒水营销策划方案是为每一件产品赋予一个唯一的二维码，并开发基于线下营销场景的应用工具。在市场营销领域，酒水营销策划方案使产品成为品牌自有的媒介，帮助其汇合信息、实时互动、记录行为、即时传播、高度共享以创造更高的商业价值。
二、酒水营销策划方案有哪些玩法？
1、消费者扫码直接领红包：
消费者购物后，扫码可立即领取红包，这是东鹏特饮、恒大冰泉、燕京产品等很多快消品都在玩的营销方式，并取得了很多的成效，这也是大部分企业常用的红包营销方式。
2、消费者扫码数红包：
设计具魔性的营销玩法就是数红包活动，也就是在规定的时间内数红包，用户数多少红包就能得到多少，还可以连续玩三轮过把瘾。活动结束后，用户可以在“查看我的战绩”提取现金红包，通过数红包方式，提升趣味性和粘性。
3、消费者分享好友有红包：
消费者扫一扫产品上唯一的二维码，进入活动页面，戳开一个组合红包，把其分享给好友领取之后，即可随机获得其中一个红包，让品牌裂变传播。
4、消费者扫码摇红包：
配合手机摇一摇抽奖方式，消费者扫产品上的二维码进入活动页面，输入手机号码即可参与摇流量活动，消费者摇一摇就能摇到红包。
5、消费者扫码抽红包：
消费者购买产品后，扫产品上的二维码进入活动页面，便可直接参与抽奖，增强企业与消费者之间的互动。
中奖人群、中奖概率、中奖金额可定向设置。
6、营销员卖货有红包：
每导购员每销售一个产品，扫码便可获得红包提成，鼓励每个导购员优先、主动去推销你的产品；更多其他玩法，为你定制开发。
三、酒水营销策划方案能给企业带来什么效益呢？
1、提升销量，增加与消费者之间的互动从而提高品牌形象和美誉度。
2、给企业公众号增加粉丝，沉淀忠实的用户。
3、生成消费者数据，并做统计和分析为以后的营销和产品销售做依据。
4、为了获取准确的用户大数据，让用户对你的品牌产生认知，从而增加复购率，线下扫码引流到公众号，在公众号与用户互动，回流到线下进行二次消费。
       私域运营可以帮助企业提升运营效率、延长消费者生命周期、扩大企业的传播及影响力。
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