
淘宝新手直通车不会开？教你直通车的正确认知

产品名称 淘宝新手直通车不会开？教你直通车的正确认知

公司名称 海口龙华铁博涛文化传媒工作室

价格 .00/件

规格参数

公司地址 微信加 sk2324k 办理

联系电话 17677131251 17677131251

产品详情
摘要：这篇我们来讲讲有关直通车的正确认知，从直通车的基础原理，四大项设置，选词出价等三个方面来讲讲我们对直通车应该有什么样的认知，或者说需要什么要的准备和什么样的注意事项，你们看完会树立起直通车的正确的认知，和相关的理论知识了解。
现在越来越多的人选择在网上购物，越来越多的人也选择了在淘宝上购物，这就导致了做淘宝的人越来越多，也导致了淘宝店铺竞争的激烈性在这种情况下就诞生了淘宝的直通车推广系统，直通车对于做淘宝越来越重要，并逐渐成为了开淘宝店铺必不可少的必要推广工具，我们现在就来讲讲我们对直通车应该有的正确认知。
首先我们来说说直通车的基础原理：直通车是属于一个放大镜的作用，如果一开始就直接开车，就会导致开车有流量但是没有转化，然后就是开车就有流量，不开就没有访客。但是如果你的产品本身是有数据的，你开车肯定是事半功倍的，这是一个很简单的道理，0乘以10000还是等于零的，所以你们在开车前一定要确保宝贝是有基础数据的，这个基础的数据值是没有一个明确的标准的，但是这个数据是一定要有的，因为直通车是属于一个放大镜的作用，你的基础数据越大，你能带动的数据也就会越大。
 
然后对于为什么要用直通车我做一下简单的介绍：直通车发展是日后必然的趋势，不管大店还是小店发展一段时间肯定是要接触直通车的，直通车是帮我们突破瓶颈的工具，很多同学现在就在开直通车了，但是并不知道开车的目的，烧了很多的钱但是没有效果，直通车到底应该怎么来开？答案是少花钱多引流，然后我们再来提升店铺数据。
然后我们再来讲讲开车的目的：1.引流，为店铺带来流量和访客。2.盈利，促成成交和转化率。3.测试，测试选款效果，再来决定是否推广。4.推热卖款，助推热销款，创造更多的成交和曝光展现机会。
那么直通车是怎么扣费的呢？直通车是按点击扣费的，是按点击率和展出效果来扣费的，扣费等于下一位的出价乘以下一位的质量分除以你的质量分再加上0.01就是你的关键词的扣费了，简单来讲你的点击越多，你的扣费就会越多，你花多少钱去买一个点击是划算的？这个要看具体的情况了，一般低价直通车就是单点击扣费很低的那种，一般直通车的展示位在哪里呢？PC端在掌柜热卖，无线端是有HOT标志的产品。
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