
如何优化手淘搜索流量呢?

产品名称 如何优化手淘搜索流量呢?

公司名称 海口龙华铁博涛文化传媒工作室

价格 .00/件

规格参数

公司地址 微信加 sk2324k 办理

联系电话 17677131251 17677131251

产品详情
一：标题

蕞直接的还是标题，标题都优化不好，怎么能让买家搜索到你呢。标题是关键词组合起来的，当买家搜索一个关键词时，只要你的宝贝标题含有这个词，就有机会获得展现，但是不同关键词获得的展现的大小是不同的。
标题中除了确定主词，还有属性词长尾词等，可以组成多种模式。需要注意一点，就是词的顺序或者位置不同，权重是不一样的。
举个例子：“连衣裙”
 核心词的选择有很多种，大卖家可以直接搜索大转化高的类目词，如果中小卖家就不适用了，如上图搜连衣裙，出来的全是知 名 大牌，考虑到前期的竞争，我们一般都用二级词作为核心词。比如“雪纺连衣裙”“韩版连衣裙”等
次找一些属性词长尾词或者市场搜索热词，比如：小雏菊雪纺连衣裙，连衣裙法式复古等根据自己的产品实际情况来决定就可以。
选词方法

①找词这块具体我们可以在生意参谋中市场相关分析，中输入某关键词，选择7天数据，进行查看分析。像搜索人气，点击率，点击人气，在线商品数等
 从搜索人气从高到低，可以自己做个表格看看，具体根据自己店铺的实际情况来定。支付转化率太低的和品牌词不要，并且相关度越高越好。
 输入想找的关键词，在下拉框寻找和产品符合可以用的词即可。注意：下拉框选的词虽然都是买家们蕞大可能会随手点击的，但是却看不到转化率。
 在直通车里找符合产品的相关性的词，展现、竞争、出价、点击转化等优 秀符合条件的词。

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

http://www.tcpdf.org

